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                                                   ВВЕДЕНИЕ
	Идеи экономистов… имеют гораздо большее значение, чем принято думать.

В действительности только они и правят миром.


Джон Мейнард Кейнс

      Всякая наука имеет свой объект познания. Это в полной мере относится и к экономической науке. Характерная особенность последней состоит в том, что она является одной из древнейших наук. Истоки экономической науки уходят в глубь веков, туда, где зарождалась колыбель мировой цивилизации – в страны Древнего Востока V-III вв. до н. э.. Позднее экономическая мысль получили развитие в Древней Греции и Древнем Риме. Аристотель ввел термин «экономия» (от гр. Oikonomia – управление домашним хозяйством), от которого и произошло более позднее – «экономика». В ранее средневековье христианство объявило простой труд святым делом, стал утверждаться важнейший принцип: кто не трудится, тот не ест.

      Как наука экономика возникла в XVI-XVII вв. Ее первым теоретическим направлением стал меркантилизм, который субстанцию богатства общества и личности видел в деньгах, а деньги сводил к золоту. В XVIIв. Появилось новое название экономической науки – политическая экономия, которое просуществовало более трех веков. Новое направление этой науке дали физиократы, которые утверждали, что источником богатства является не обмен, а земледельческий труд. Основоположником классической политической экономии явился шотландский экономист Адам Смит (1723- 1790), выпустивший в 1776 году свою знаменитую книгу «Исследование о природе и причинах богатства народов». Его учение заложило основы трудовой теории стоимости и рыночной экономики в целом. Дальнейшее развитие учение А. Смита получило в работах немецкого философа и экономиста Карла Маркса (1818- 1883), создавшего теорию научного социализма в своем многотомном сочинении «Капитал».

      Современная экономическая наука в наши дни получила более распространенное название – экономическая теория, а в англо-американской литературе – «экономикс». Термин «экономикс» впервые ввел английский экономист Альфред Маршалл (1842- 1924) в своей книге «Принципы Экономикс».

      В современной экономической науке, взятой в ее концептуальном теоретическом аспекте, наблюдается синтез старой классической школы и трех новых направлений:

1. Кейнсианское направление, названное в честь его основателя английского экономиста Джона Мейнарда Кейнса (1883- 1946).

2. Неоклассическое направление. 

3. Институционально-социологический подход к решению проблем хозяйственной жизни.

      Современная экономическая теория изучает поведение как хозяйствующих субъектов на всех уровнях экономической системы в процессах производства, распределения, обмена и потребления, материальных благ и услуг в целях удовлетворения человеческих потребностей при ограниченных ресурсах семьи, фирмы и общества в целом.

Технический прогресс, быстрые увеличения производственных мощностей и жизненного уровня, одного из самых высоких в мире, являются стратегическими направлениями динамического развития экономики. Однако этот долговременный экономический рост не был равномерным, а прерывался периодами экономической нестабильности. 

      Переход нашей экономики на рыночные отношения резко повысил значение денег. Проблемы денежного хозяйства становятся основными и в практических мероприятиях по реконструкции народного хозяйства, и в теоретических исследованиях. Поэтому, несмотря на оживленное обсуждение указанных вопросов на страницах экономической прессы, актуальность их не уменьшается. Высокая стоимость анализа инфляционных процессов, большое число действующих факторов затрудняют выработку правильной денежной политики. 


 Как показывает опыт нашей, а также других стран, переход на рыночные отношения сопровождается быстрым ростом цен, усилением действия инфляционных факторов. Очень важно правильно оценить, является ли сам переход на рыночные отношения причиной углубления инфляции или при этих отношениях накопленный ранее инфляционный потенциал получает свое реальное выражение. 


 Очевидно, что в условиях рыночных отношений возможности искусственного сдерживания инфляции резко сокращаются. Вместе с тем непоследовательность в принятии решений по переходу к рынку, непродуманность некоторых шагов усугубляют имеющиеся трудности, усиливают инфляционные процессы. 

      Опыт многих стран показал, что длительное функционирование централизованного планирования, как правило, приводит к нарушению сбалансированности материальных и денежных потоков.  

      Инфляция, как экономическое явление существует уже длительное время. Это понятие, возможно, возникло одновременно с возникновением денег, с оборотом которых она неразрывно связана. В мире почти нет стран, где бы во второй половине XX в. не существовала инфляция. Она как бы пришла на смену прежней болезни рыночной экономики, которая стала явно ослабевать, - циклическим кризисам. Инфляция была характерна для денежного обращения: России - с 1769 до 1895 г. (за исключением периода 1843 - 1853 гг.); США - в период войны за независимость 1775 - 1783 гг. и гражданской войны 1861 - 1865 гг. Англии - во время войны с Наполеоном в начале XIX в.. Франции - в период Французской революции 1789 - 1791 гг. Особенно высоких темпов инфляция достигла в Германии после первой мировой войны, когда осенью 1923 г. денежная масса в обращении достигала 496 квинтиллионов марок, а денежная единица обесценилась в триллион раз. 

Приведенные исторические примеры доказывают, что инфляция не является порождением современности, а имела место и в прошлом.

      Современной инфляции действительно присущ ряд отличительных особенностей: если раньше инфляция носила локальный характер, то сейчас  — повсеместный, всеохватывающий; и если раньше она охватывала больший и меньший период, т.е. имела периодический характер, то сейчас  — хронический и стала постоянным фактором воспроизводственного процесс. 

       Наиболее общим, традиционным является определение инфляции: Инфляция – это процесс переполнения каналов обращения денежной массой сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денежной единицы и рост товарных цен.

       Однако такое определение нельзя считать полным. Инфляция, несмотря на то, что она проявляется в росте цен, является сложным социально-экономическим явлением, порождаемым диспропорциями воспроизводства в различных сферах рыночного хозяйства и представляет собой одну из наиболее острых проблем современной экономики во многих странах мира.

       Итак, проявлением инфляции проявляется повышением цен, которое возникло в связи с длительным неравновесием на большинстве рынков в пользу спроса, т.е. это дисбаланс между совокупным спросам и совокупным предписанием. Однако не следует забывать, что рост цен может быть связан с отсутствием равновесия между спросам и предложением, такой рост цен на каком-то отдельном товарном рынке – это не инфляция. Инфляция проявляется в повышении общего уровня цен в стране. Подстегивать рост цен могут и конкретные экономические обстоятельства. Независимо от состояния денежной сферы товарные цены могут возрасти вследствие изменении в динамике производительности труда, циклических и сезонных колебаний, структурных сдвигов в системе воспроизводства, монополизации рынка, государственного регулирования  экономики, введения новых ставок налога, девальвации и ревальвации денежной единицы, изменения коньюктуры рынка, воздействий внешних экономических связей, стихийных бедствий. Так, например, энергетический кризис 70-х г.г. повлиял на общее цен: общий уровень цен поднялся в 1973 г. на 7%, а в 1979 г. – на 9%.

        Для рассмотрения сущности инфляции и методов борьбы с нею,  нам необходимо рассмотреть действительные причины инфляции.
1. Сущность, причины и механизмы инфляции
1.1. Основные причины роста цен в период инфляции
      Как уже отмечалось, независимо от состояния денежной сферы, цены на товары и услуги могут изменяться вследствие различных причин.
      Понятно, что инфляция взаимосвязана с изменением уровня цен. Нам же надо выяснить, сущность данного и взаимосвязанных с ним явлений. Почему во время крупных войн столь стремительно растут цены? Почему во время быстро прогрессирующей инфляции цены делают миллионный скачок; страна с нарушенной организацией печатает новыми кипами новые бумажные деньги. Почему ещё до того, как увеличение расходов на потребительские расходы, чистые частные инвестиции и государственные расходы на товары и услуги, что составляет чистый национальный продукт, восстановит полную и высокую занятость в экономической системе, цены неуклонно повышаются? Почему даже в периоды перенасыщенных производственных мощностей и пассивного рынка рабочей силы в современной смешанной экономике цены и заработная плата могут возрастать?

      Выделим действительно инфляционные причины изменения цен.
      Так, рост цен, связанный с сезонными колебаниями коньюктуры рынка нельзя считать инфляционными. Повышения производительности труда при прочих равных условиях должно вести к повышению цен. Другое дело – если повышения производительности труда в ряде отраслей сопровождается опережающим это повышение ростом заработной платы. Такое явление, называемое инфляцией издержек, действительно сопровождается общим повышением уровня цен.

      Стихийные бедствия не могут считаться причиной инфляционного роста цен. Так если в результате землетрясения разрушены дома, то, очевидно, поднимутся цены на строй материалы, что будет стимулировать производителя стройматериалов расширять предложения своей продукции и, по мере насыщения рынка, цены станут понижаться.
      Перечислим теперь важнейшие причины инфляционного роста цен:

      1. Диспропорциональность или несбалансированность государственных доходов и расходов. Эта несбалансированность выражается в дефиците государственного бюджета. Если этот дефицит финансируется за счет займов в Центральном эмиссионном банке страны, т.е. за счет печати новых денег, то это приводит к росту массы денег в обращении и, следовательно, к росту цен.

      2. Аналогичная картина возникает при финансировании инвестиций, осуществляемых подобным образом. Особенно инфляционно опасными являются инвестиции в военной области. Непроизводительное потребление национального дохода на военные цели ведет не только к потере национального богатства, но и создает дополнительный платежеспособный спрос, что ведет к росту массы без соответствующего товарного покрытия. 
      Рост военных расходов является одной из главных причин хронических дефицитов госбюджета и увеличение государственного долга во многих страх, для покрытия которого выпускаются бумажные деньги.
      3. Общее повышение уровня цен связывается современной экономической теорией и изменением структуры рынка в XX веке. Структура мирового рынка все меньше и меньше напоминает структуру рынка совершенной конкуренции, и в значительной степени напоминает олигополистическую. А олигополия имеет возможность в известной мере влиять на цену. Таким образом, олигополисты напрямую заинтересованы в усилении «Гонки цен», а, также стремясь поддержать высокий уровень цен, заинтересованы в создании дефицита (сокращении производства и предложении товаров).
      Не желая «испортить» свой рынок снижением цен, монополисты и олигополисты препятствуют росту эластичности предложений товаров и связи с ростом цен. Ограничение притока новых производителей в отрасль олигополия поддерживает длительное несоответствие спроса и предложения.
      4. Рост «открытости» экономики страны, втягивание её в мировые хозяйственные связи, вызывает опасность «импортируемой» инфляции. Так, к примеру, скачок цен на энергоносители в 1973 г., вызвал рост цен на импортируемую нефть и далее, по технологической цепочке – на другие товары. В условиях неизменного курса валюты, страна каждый раз испытывает воздействие «внешнего» повышения цен на импортируемые товары. Вместе с тем, возможности бороться с этим типом инфляции, достаточно ограничены.
      5. одной из причин инфляции, имеющей особое значение в нашей стране – это так называемые «инфляционные ожидания». Они особенно опасны тем, что обеспечивают самоподдерживающий характер инфляции. Так население, живущее в условиях постоянного ожидания повышения общего уровня цен, постоянно рассчитывает на дальнейший их рост. В таких условиях трудящиеся требуют все более высокой заработной платы. Население запасается товарами в прок, опасаясь, что цены на сырье, оборудование и комплектующие поднимутся и, желая обезопасить себя, многократно завышают цену на свою продукцию.
       Многие экономисты Запада и нашей страны особо выделяют фактор инфляционных ожиданий, подчеркивая, что их преодоление – важнейшая задача антиинфляционной политики.
1.2. Альтернативные концепции инфляции. Теоретический аспект
1.2.1. Инфляция, вызванная повышением заработной платы
      Инфляция, вызванная повышением зарплаты, является  разновидностью инфляции, обусловленной ростом издержек. При определенных обстоятельствах источником инфляции могут стать профсоюзы. Это объясняется тем, что они в какой-то степени осуществляется контроль над номинальной зарплатой посредством коллективных договоров. Предположим, что крупные профсоюзы потребуют и добьются большого повышения зарплаты. Более того, предположим, что этим повышением они установят новый стандарт зарплаты рабочих, которые не являются членами профсоюза. Если повышение зарплаты в масштабе всей страны не уравновешивается какими-либо противодействующими факторами, такими, как увеличение объема выпускаемой за один час продукции, то увеличатся издержки на единицу продукции. Производители ответят на это сокращением производства товаров и услуг, выбрасываемых на рынок. При неизменном спросе это уменьшение предложения приведет к повышению уровня цен. Поскольку виновником является чрезмерное повышение номинальной заработной платы, этот тип инфляции называется инфляцией, вызванной повышением заработной платы, которая представляет собой разновидность инфляции, обусловленной ростом издержек.
1.2.2. Инфляция, вызванная нарушением механизма предложения
      Другая основная разновидность инфляции, обусловленной ростом издержек, обычно называется инфляцией, вызванной нарушением механизма предложения. Она является следствием увеличения издержек производства, а следовательно, и цен, которое связано с внезапным, непредвиденным увеличением стоимости сырья или затрат на энергию. Убедительным примером служит значительное повышение цен на импортируемую нефть в 1973-1974 гг. и в 1979-1980 гг. Поскольку за это время цены на энергию возросли, увеличились также издержки производства и транспортировки всей продукции в экономике. Это привело к быстрому росту инфляции, обусловленной увеличением издержек.
1.2.3.  Инфляция спроса и издержек производства
      Современной инфляции присущ ряд отличительных особенностей,  если раньше инфляция носила локальный характер, то сейчас – повсеместный, всеохватывающий; если раньше она охватывала больший и меньший период, т.е. имела периодический характер, то сейчас – хронический. Она находится под воздействием не только денежных, но и не денежных факторов. Денежные факторы вызывают превышение денежного спроса над товарным предложением, в результате чего происходит нарушение требований закона денежного обращения. Неденежные факторы ведут к первоначальному росту издержек и цен товаров, поддерживаемому подтягиванием денежной массы к их возросшему уровню. Обе группы факторов переплетаются и взаимодействуют друг с другом, вызывая рост цен на товары и услуги, инфляции: инфляцию спроса и инфляцию издержек. В рамках этих концепций или инфляцию. В зависимости от преобладания факторов той или иной группы различают два типа инфляции: инфляцию спроса и инфляцию издержек. В рамках этих концепций рассматривают различные причины инфляции, вызванные различными денежными факторами:

      1) Инфляция спроса 

      Это явление нарушения равновесия между спросом и предложением  в сторону спроса. Причиной такого смещения может быть увеличение государственных заказов (к примеру, военных), увеличение спроса на средства производства в условиях полной занятости и практически полной загрузки производственных мощностей, а также рост покупательной способности населения (рост заработной платы) в результате активных действий профсоюзов.
      Традиционно изменения в уровне цен объясняются избыточным совокупным спросом. Экономика может попытаться тратить больше, чем она способна производить; она может стремиться к какой-то точке, находящейся вне кривой своих производственных возможностей. Производственный сектор не в состоянии ответить на этот избыточный спрос увеличением реального объема продукции, потому что все имеющиеся ресурсы уже полностью использованы. Поэтому этот избыточный спрос приводит к завышенным ценам на постоянный реальный объем продукции и вызывает инфляцию спроса. Суть инфляции спроса иногда объясняется одной фразой: “Слишком много денег охотится за слишком малым количеством товаров“.
           

      Но соотношения между совокупным спросом, с одной стороны, и объемом производства, занятостью и уровнем цен - с другой, сложнее тех, которые имеет ввиду этот комментарий. 
      В результате этого в обращении возникает избыток денег по отношению к количеству товаров, повышаются цены. В ситуации, когда уже имеет место полная занятость в сфере производства, производители не могут увеличить предложение товаров в ответ на увеличение спроса.

Инфляция спроса вызывается следующими денежными факторами:

      - Милитаризация экономики и рост военных расходов. Военная техника становится все менее приспособленной для использования в гражданских отраслях, в результате чего денежный эквивалент, противостоящий военной технике, превращается в фактор, излишний для обращения;

      -Дефицит государственного бюджета и рост внутреннего долга. Покрытие дефицита происходит путем размещения займов государства на денежном рынке или при помощи эмиссии неразменных банкнот центрального банка. С мая 1993 г. РФ перешла от второго способа к первому, и началось покрытие дефицита госбюджета РФ за счет размещения на рынке государственных краткосрочных обязательств (ГКД);

      -Кредитная экспансия банков. Так, по состоянию на 1 июля 1994г. объем кредитов, предоставленных Банком России Правительству, составил 27665 млрд. руб. или 38.9% его сводного баланса;

      -Импортируемая инфляция. Это эмиссия национальной валюты сверх потребностей товарооборота при покупке иностранной валюты странами с активным платежным балансом;

      -Чрезмерные инвестиции в тяжелую промышленность. При этом с рынка постоянно извлекаются элементы производительного капитала, взамен которых в оборот поступает дополнительные денежный эквивалент.
      2) Инфляция издержек
      Инфляция издержек характеризуется воздействием следующих Неденежных факторов: 

      Снижение роста на процессы ценообразования, производительности труда и падение производства. Такое явление происходило во второй половине 70-х годов. Например, если в экономике США среднегодовой темп производительности труда в 1961 - 1973 гг. составлял 2,3%, то в 1974 - 1980 гг. - 0,2%, а в промышленности соответственно 3,5 и 0,1%. Аналогичные процессы были характерны и для других промышленно развитых стран. Решающую роль в замедлении роста производительности труда сыграло ухудшение общих условий воспроизводства, вызванное как циклическими, так и структурными кризисами. 

      Возросшее значение сферы услуг. Оно характеризуется, с одной стороны, более медленным ростом производительности труда по сравнению с отраслями материального производства, а с другой - большим удельным весом заработной платы в общих издержках производства. Резкое увеличение спроса на продукцию сферы услуг во второй половине 60-х - начале 70-х годов стимулировало ее заметное удорожание: в промышленно развитых странах рост цен на услуги в 1,5 - 2 раза превышал рост цен на остальные товары. 

      Ускорение прироста издержек и особенно заработной платы на единицу продукции. Экономическая мощь рабочего класса, активность профсоюзных организаций не позволяют крупным компаниям снизить рост заработной платы до уровня замедленного роста производительности труда. В то же время в результате монополистической практики ценообразования крупным компаниям были компенсированы потери за счет ускоренного роста цен, т.е. была развернута спираль "заработная плата - цены". 

      Энергетический кризис. Он вызвал в 70-х годах огромное вздорожание нефти и других энергоресурсов. В результате, если в 60-е годы среднегодовой рост мировых цен на продукцию промышленно развитых стран составлял всего 1,5%, то в 70-е годы - более 12%.
      Дефицитная экономическая система имеет свой особый механизм инфляции предложения (по аналогии с инфляцией спроса). Напомним, что логика спроса здесь как бы “перевернута”: дефицитный рост рыночной цены в сочетании с пессимизмом рациональных ожиданий населения и бизнеса, неопределенностью конъюнктуры провоцирует нарастание спроса в количественном измерении. Короче говоря, чем дороже товар, тем больше его берут. Логика предложения также “перевернута” по сравнению с классической: чем дороже товар, тем меньше его производят. Главная причина отмеченных нелогичностей - накапливающаяся дефицитность экономики, подкрепленная технико-экономическим монополизмом всех уровней и окрасок.    

      Нагнетание дефицитного спроса делает невыгодным стратегию постоянного наращивания объема производства. Предприятию выгоднее в ожидании дальнейшего скачка цен заблаговременно готовиться к незначительному и эпизодическому увеличению выпуска. Так, за 1991 г. количество реализованной продукции даже сократилось, а цена возросла. Налицо дефицитная инфляция. Таким образом, в условиях дефицитной рыночной экономики инфляция предложения как бы вторична по сравнению с инфляцией спроса. Рост издержек предприятий смещает линию предложения вверх, и цена равновесия растет; но главная составляющая роста цены даже в такой ситуации неизменна - это дефицитный, накапливающийся спрос. Стратегия поведения фирмы в условиях дефицитной инфляции по-своему уникальна. “Предприятие можно образно сравнить с автомобилем, разогревающим свой мотор. Водитель не знает, куда ему ехать, и чаще всего ему невыгодно ехать куда-либо, даже если он знает направление: расход бензина в силу несбалансированности инфляции может не окупиться даже при кажущейся на первый взгляд выгодности перевозки пассажира или товара. К сожалению, топливо расходуется даже тогда, когда реального движения нет: двигатель должен быть разогрет, готовность к движению должна быть максимальной. Затраты топлива на разогрев двигателя - это как бы издержки предприятия по сохранению трудоспособного коллектива, поддержанию технических параметров производства и прочие сопряженные издержки”.1
      Можно высказать следующие рекомендации по стратегии и тактике выживания бизнеса в условиях современной инфляции в СНГ. 

      1. Постараться сохранить основной профиль бизнеса (продукт или вид услуги). 

      2. Диверсификация, как в пределах основного профиля, так и шире. 

      3. Выделение из структуры предприятия или создание преимущественно малых торгово-посреднических фирм. Годовые индексы оптовых цен промышленности постоянно опережают соответствующие индексы потребителей. 
     4. Акцент на разнообразные и многочисленные короткие по времени и высокодоходные операции с высокой степенью риска. 

      5. Создание общего страхового фонда для минимизации риска по всей совокупности отмеченных выше операций. 

      Ориентация на товарные группы со стабильной доходностью недостаточна, поскольку реально их трудно “отследить”, вычленить и зафиксировать по причине скачкообразной несбалансированности роста соотносительных цен. Сейчас идет постоянный текущий пересчет отношения затратности и доходности всех вариантов практически любого бизнеса. Таким образом, реальный вариант выживания - многовариантность и скачкообразность торгово-производственных операций. В этом суть тактики инфляционного ожидания предприятия. Естественно, что в наименее выгодном положении оказываются коллективы, технология производства которых не позволяет работать рывками, прерывание производства невозможно. Пример - доменную печь нельзя остановить с целью ожидания более благоприятного соотношения цен между затратами и доходностью ее эксплуатирования. Добавим, что непрерывность можно понимать и как необходимость поддержания квалификационного уровня специалистов.

1.3. Индеек потребительских цен – как важный показатель развития инфляции
      Для проведения анализа фактических данных о развитии инфляции в России после либерализации цен необходимо остановить на рассмотрении одного из основных показателей оценки уровня инфляции – индекс потребительских цен.

      В соответствии с Постановлением Государственного комитета РФ по статистике 20.06.95. № 79 об утверждении «Положения о порядке наблюдений из изменением цен и тарифов на товары и услуги: определения индекса потребительских цен» принимается единая методология и инструментария при наблюдении за уровнем и динамикой потребительских цен, и устанавливается порядок расчета индекса потребительских цен (ИПЦ). Согласно данному постановлению определение ИПЦ звучит следующим образом:

      «ИПЦ характеризует изменение во времени общего уровня цен на товары и услуги, приобретаемые населением для непроизводственного потребления. Он измеряет соотношение стоимости фактического фиксированного набора товаров и услуг в текущем периоде к его стоимости в предыдущем (базисном) периоде»1.

       ИПЦ является одним из важнейших показателей, характеризующих уровень инфляции, и используется в целях осуществления государственной финансовой политики, анализа и прогноза ценовых процессов в экономике, регулирования реального курса национальной валюты, пересмотра минимальных социальных гарантий с целью характеристики изменения общей суммы потребительских расходов населения по отдельным регионам и РФ в целом на товары, платные услуги в текущем периоде по сравнению с предыдущим (базисным) периодом под влиянием изменением цен на товары и услуги.

      Порядок и этапы расчета ИПЦ:

      1) Определяют определенные индексы цен по товару (услуге) по городу как частное деление средних сопоставимых цен.

      2) На базе индивидуальных индексов цен по городам, участвующим в наблюдении, и территориальных весов определяются агрегативные  индексы цен отдельных товаров, товарных групп и услуг в целом по региону, экономическому району, Российской Федерации.

      3) Исходя из агрегативных индексов по товарам и услугам в целом по региону, экономическому району, определяются свободные индексы цен в целом по группам продовольственных, непродовольственных товаров и услуг, а также ИПЦ по региону, экономическому району, Российской Федерации в целом.

      4) Расчет ИПЦ осуществляется в соответствии с формулой Ласпейреса:

                                              PoQo x PI/Po

                             I = ---------------------, где:

                                           PoQo

                            Qo – количество товара (случаев получения услуги) в потребительском наборе базисного периода;

                             PI (o) – цена единицы товара (услуги) в потребительском наборе отчетного (базисного) периода.

      Расчет ИПЦ производится с недельной, месячной, квартальной периодичностью, а также нарастающим итогом за период с начала года.

      Вернемся к изучению динамики российской инфляции за последние три года либерализации цен. Данные показывают наличие и постоянное воспроизведение значительных «ножниц» в изменении цен на потребительские товары и на средства производства. Это видно из сопоставления собственных индексов соответствующих видов цен.

      Таб. 11
	
	1992
	1993
	1994

	Индекс потребительских цен
	2680
	1008
	312

	Индекс оптовых цен промышленности
	6164
	1124
	335


      Как следует из таблицы 2., годовые индексы оптовых цен промышленности постоянно опережают соответствующие индексы потребительских цен. Скорее всего, из сферы производства исходят особые импульсы повышения цен. Рассмотрим эту сферу более детально, воспользовавшись таблицей 2. Видно, что цены на выпускаемые в промышленности товары, ниже, чем цены ресурсов. За январь – февраль превышение первых над последними составило 7 процентных пунктов. Следовательно, из глубин промышленности, с наиболее низких стадий переработки исходит особый инфляционный импульс.

      Таб. 21
	Месяц
	Индекс оптовых цен
	 Индекс цен ресурсов

	Декабрь 1994
	1.13
	1.15

	Январь 1995
	1.22
	1.26

	Февраль 1995
	1.17
	1.18


      В отраслевом разрезе особенно выделяется в этом отношении топливно-энергетический комплекс. Это и есть инфляция издержек в российской экономике.

      Корни возникновения инфляции издержек в переходной экономике лежат в недалеком прошлом, а её механизм постоянно подпитывается современным типом экономического развития страны, а также закрытость. Относительную изолированность российской экономики от мирового рынка.
1.4. Механизмы инфляции
   Признавая действие в России ряда традиционных механизмов инфляции, мы бы хотели сосредоточиться на рас​смотрении ее специфических источ​ников. Начнем с краткого перечис​ления особых условий, в которых бы​ли начаты реформы. 

    В централизованной экономике с конца 80-х годов значительно усили​лось развитие «подавленной» инфля​ции. Толчок этому дало частичное ос​лабление регламентации формирова​ния, и использования предприятиями своей прибыли. В результате их до​ходы стали расти за счет сокращения доходов бюджета. Особенно большое перераспределение произошло в 1991 году в результате борьбы за контроль над экономикой между российскими и союзными органами власти. Вер​ховный совет и правительство России предоставляли тогда широкие налоговые льготы предприятиям, переходив​шим под их юрисдикцию, в результа​те чего резко увеличился дефицит со​юзного бюджета. 

      Усиливалась несбалансированность потребительского рынка. Соотноше​ние между расходами населения (без учета сбережений) и его текущими до​ходами упала с 87,4 в 1990 году до 79,2 процента в 1991 году. Первоначаль​ный толчок инфляции был дан еди​новременной либерализацией цен с начала 1992 года, когда не имеющие рыночного опыта предприятия в пер​вый же месяц повысили цены в сред​нем в 5 раз. Поскольку рост заработ​ной платы при этом почти вдвое от​ставал от роста потребительских цен, а общая денежная масса повышалась еще медленнее, резкое падение спроса стало одной из главных причин сокра​щения производства. 

      Незадолго до начала экономических реформ началось снижение объемов добычи в нефтегазовом секторе, ко​торый в значительной степени ком​пенсировал неэффективность других секторов. Если в 1985 году добыча не​фти составляла 542 миллиона тонн, то в 1991 году она упала на 15 процен​тов (до 462 миллионов тонн). В кон​це 1991 года произошел распад СССР, сопровождавшийся нарушением мно​гих производственных связей. В те​чение нескольких последующих лет заключались межправительственные соглашения о взаимных поставках важ​нейших видов продукции, однако они охватывали лишь небольшую часть ко​операции, развивавшейся в Советс​ком Союзе безотносительно к республиканскому делению. Незадолго до того прекратил свою деятельность Со​вет экономической взаимопомощи, в рамках которого прежде происходила значительная интеграция рынков со​циалистических стран. Перечислен​ные обстоятельства внесли дополни​тельный вклад в сокращение произ​водства. Последовавший спад в свою очередь стал одним из генераторов ин​фляции. 

      Важнейшее значение для формиро​вания последующих инфляционных процессов имел характер российской экономики, сложившийся к началу реформ. Одну из главных ее особен​ностей можно назвать «нерыночной» структурой производства. Под этим мы понимаем диспропорциональ​ность, удаленность стартового распре​деления ресурсов от конкурентного равновесия. В рыночной экономике постоянно идут процессы ликвидации нерентабельных фирм и возникнове​ние новых, распространение техни​ческих нововведении на всю отрасль и т.д. За счет этого разброс в нормах рентабельности предприятий одной отрасли остается ограниченным. Ис​ключение составляют добывающие от​расли и сельское хозяйство, где раз​личия в рентабельности определяют​ся природными условиями и рассмат​риваются экономистами как диффе​ренциальная рента. 

      В административной системе ко​лоссальная дифференциация характе​ризовала и предприятия обрабатыва​ющей промышленности. Так, рента​бельность предприятий электротехни​ческой промышленности СССР в се​редине 80-х годов охватывала диапа​зон от 50 до 230 процентов. Подоб​ное положение достигалось за счет централизованного перераспределения финансовых ресурсов. Не меньшее значение имело и распределение ма​териальных ресурсов в соответствии с «приоритетностью» секторов экономи​ки. В результате современное обору​дование, наиболее качественный ме​талл и лучшие кадры руководителей направлялись в военно-промышлен​ный комплекс и тяжелую промышлен​ность в ущерб легкой, пищевой, сель​скому хозяйству. В плановом хозяй​стве сосуществование предприятий и секторов с резко различающейся эф​фективностью обеспечивалось широ​кой системой «нерыночных» механиз​мов, включавшей цены, не учитыва​ющие спрос и предложение, различ​ные виды дотаций, поддержку «пла​ново-убыточных» предприятий и т.д. В условиях перехода к рыночной эко​номике, предполагающей выравнивание цен, межотраслевая и внутриот​раслевая дифференциация эффектив​ности производства оказывается мощ​ным фактором, вынуждающим убы​точные и низкоэффективные предпри​ятия сохранять высокие темпы роста цен на свою продукцию (отраслевые цены формируются на уровне предель​ных издержек). 

      Другой важный источник инфляции мы видим в исходных диспропорциях внутренних и мировых цен. Сложив​шиеся в рамках административной си​стемы цены имели существенные пе​рекосы: энергия и сырье были срав​нительно дешевыми, а продукция об​рабатывающей промышленности и сельского хозяйства - дорогими. В первую очередь это было обусловлено низкой общей эффективностью нашей обрабатывающей промышленности при измерении затрат и выпуска в ми​ровых ценах. К этому добавлялась описанная выше целенаправленная политика «дискриминации» неприоритетных отраслей, усугублявшая от​ставание потребительского сектора. 
      Такая ситуация могла существовать прежде всего благодаря тому, что вне​шняя торговля была жестко центра​лизована. Причем решения в очень небольшой степени учитывали эконо​мическую эффективность, измеренную в действующих ценах: в расчетах с производителями применялся спектр специальных обменных курсов, диф​ференцированных по отраслям и по группам продукции. В итоге Советс​кий Союз имел сравнительно низкую интегрированность в мировую эконо​мику. Экспорт и импорт охватывали довольно узкий и неизменный круг продукции (поставки преимуществен​но нефти, газа, леса, военной тех​ники и закупки зерна, оборудования, товаров легкой промышленности). 

      "Открытие" экономики в ходе эко​номических реформ, введение частич​ной конвертируемости рубля неизбеж​но должны были привести (и приве​ли) к сближению первоначально очень далеких друг от друга систем цен, что также стало одним из главных источ​ников инфляции. Переход к рыноч​ному определению обменного курса привел к его неадекватному скачку в начале 1992 года и сделал все внут​ренние цены в долларовом выражении на порядок меньшими мирового уров​ня. Так, средняя цена нефти на рос​сийском рынке составила в 1992 году лишь 11 долларов за тонну, газа - 3 доллара за тысячу кубометров. Вслед​ствие этого вся экономика испытыва​ла инфляционное давление со сторо​ны цен экспортируемых товаров. 

      Как уже отмечалось, важную роль в поддержании инфляции сыграл так​же происшедший за годы реформ глу​бокий спад производства. В первом квартале 1996 года объем промышлен​ного производства составил 49 про​центов по сравнению с аналогичным периодом 1991 года. Часть этого спа​да объясняется такими упоминавши​мися "внешними" причинами, как дезинтеграция единого рынка бывшего СССР и распад СЭВ, однако другая - тесно связана с проводимыми ре​формами и стабилизационной поли​тикой. Значительная часть спада, на наш взгляд, обусловлена быстрым "от​крытием" экономики, в результате че​го многие предприятия легкой и пи​щевой промышленности, бытовой электроники и т.д. оказались потес​нены на отечественном рынке. 

      Взаимосвязь спада и инфляции раз​вивается по нескольким спиралям. Во-первых, в процессе сокращения производства значительно растут из​держки на единицу продукции, по​скольку существенную их долю состав​ляют "фиксированные затраты". В ча​стности, спад не сопровождался адекватным сокращением численнос​ти занятых. Таким образом, умень​шение объемов производства создает затратное давление на цены. Вторую "спираль" взаимного усиления состав​ляют объем производства и расходы госбюджета. В рамках стабилизационных программ правительство вы​нуждено идти на уменьшение своих расходов, сокращая тем самым конеч​ный спрос. Это влечет за собой до​полнительное уменьшение выпуска и, следовательно, дальнейшее снижение поступления налогов. 

      Борьба с инфляцией путем сжатия денежной массы (по отношению к производимому продукту) ведет к не​хватке денежных, а, следовательно, и материальных оборотных средств, что, как правило, приводит к сокра​щению производства. Анализ данных за 1992-1995 годы свидетельствует, что уменьшение реальной величины денежной массы на 10 процентов свя​зано с дополнительным снижением промышленного производства на 1 процент. При этом дефицит кредитно-денежных средств в сфере материаль​ного производства имеет две состав​ляющие. Одна обусловлена измене​нием суммарного предложения денег, т.е. может рассматриваться как побоч​ный результат проведения жесткой мо​нетарной политики; Другой аспект той же проблемы - перетекание средств из сферы материального про​изводства в финансово-посредничес​кий сектор (в первую очередь в бан​ковскую систему). Причиной служит одна из наиболее разрушительных дис​пропорций в структуре российской экономики после начала реформ: раз​рыв в эффективности капитала в ма​териальном производстве и в сфере финансовых и посреднических услуг. Согласно данным о прибыли и капи​тале 100 крупнейших банков отноше​ние их суммарной прибыли за 1994 год к суммарному капиталу на середину года составляет 71 процент. В то же время средняя рентабельность к про​изводственным фондам (переоценен​ным с учетом индекса оптовых цен) в промышленности равнялась пример​но 15 процентам. 

      Традиционное представление об оп​тимизирующем воздействии рыночных механизмов на структуру производства основано на предпосылке о свобод​ном перетоке ресурсов из депрессив​ных отраслей в более эффективные. Что касается трудовых ресурсов, то их территориальная мобильность в Рос​сии была всегда резко ограничена из-за дефицита жилья и отсутствия его рынка, больших расстояний между промышленными центрами. О пере- токах капитала бессмысленно говорить в условиях, когда объем производ​ственных капитальных вложений сни​зился в 4 раза по сравнению с пред- реформенными годами. Неопределен​ность, непредсказуемость даже близ​кого будущего (в частности, из-за вы​сокой инфляции), неурегулирован​ность прав собственности и т.д. яви​лись тормозом для отечественных и зарубежных инвестиций, а, следова​тельно, и для перестройки производ​ственной структуры. В результате дисбаланс спроса и предложения раз​решался только одним способом: сни​жением предложения. 

      Двустороннюю связь между темпа​ми инфляции и объемом производства иллюстрирует динамика этих показа​телей в 1995 и начале 1996 годов. Ос​лабление инфляции совпало по вре​мени с периодом ослабления про​мышленного спада - можно предпо​ложить, что здесь имеется и некото​рая причинная связь. Вместе с тем ужесточение монетарной политики в 1995 году привело в октябре-ноябре к локальному конъюнктурному спаду. 

      Соотношения цен суще​ственно приблизились к соотношени​ям цен на мировых рынках. Обраща​ет на себя внимание тот факт, что близкую зависимость имеют и индек​сы спада. Очевидно, эти показатели  менялись в тесной зависимости. Пе​рераспределение добавленной стоимо​сти, происходившее в рамках инфля​ции, определялось преимущественно "силой" сторон в переговорах о ценах поставок. Здесь играли роль следую​щие факторы. 

      - Соотношение между внутрен​ней и мировой ценой. Сырьевые от​расли, имеющие благоприятные со​отношения этих цен, получили воз​можность экспортировать свою про​дукцию по ценам, значительно пре​вышающим внутренние. Это не толь​ко усилило их переговорные позиции, но и привело к тому, что до недавне​го времени они нередко вообще не бы​ли заинтересованы в сохранении по​купателя на внутреннем рынке (какая бы цена ни была согласована, экспор​тные поставки все равно были выгод​нее). Если сырьевые отрасли имели возможность вывозить свою продук​цию, то производители потребитель​ских товаров, наоборот, были вынуж​дены бороться (и не слишком успеш​но) с конкуренцией иностранных фирм на внутреннем рынке. 

    - Монопольная структура россий​ской экономики. Средний размер про​мышленного предприятия в нашей стра​не в 10 раз выше, чем в США. Если гам средняя численность работающих на одном предприятии составляет 80 чело​век, то в России - 800. Согласно оп​росу предприятий1, проведенному в 1992 шву, 2/3 из них полагали, что могут най​ти альтернативные источники максимум для 10 процентов получаемых ими по​ставок. При этом большинство руково​дителей считали свое влияние на цены поставщиков слабым (лишь 4 процента назвали его значительным и еще 13 про​центов - умеренным). Заметим, что степень монополизации, грубо характе​ризуемая размерами предприятий, за​метно различалась по отраслям: она бы​ла максимальной в отраслях тяжелой промышленности (где среднеотраслевая численность превышала 1,6 тысячи че​ловек) и минимальной в отраслях потребительского сектора и сельском хо​зяйстве (0,6 тысячи человек и менее). Анализ средних размеров предприятий по отраслям делают вполне обоснован​ной гипотезу, что крупные размеры предприятий в отрасли - фактор, спо​собствующий поддержанию высокого уровня относительных цен. 

      Отметим, что в индустриально раз​витых странах важнейшее нормализу​ющее влияние на стабилизацию цен и формирование их структуры оказы​вают (особенно в последние десяти​летия) ассоциации предприятий и крупные корпорации, связанные меж​ду собой долгосрочными соглашени​ями. Функции такой организацион​ной системы во многом сходны с ро​лью, выполнявшейся в СССР аппа​ратом министерств и ведомств. В на​стоящее время процесс образования в России финансово-промышленных групп и крупных корпораций только начался. Отсутствие юридически оформленных межотраслевых корпо​раций - еще одна важная причина, затрудняющая формирование согласо​ванной рациональной системы цен. 

      Данные о межотраслевых ценовых пропорциях полностью объяснимы приведенными факторами. Несколь​ко выпадает на первый взгляд из об​щей тенденции лишь пищевая промышленность. Однако ее сравнитель​но высокий уровень цен может быть объяснен тем, что предприятия этой отрасли являются, как правило, "ло​кальными монополистами", что по​зволяет им диктовать цены произво​дителям сельскохозяйственного сырья.
1.5. Какова же природа российской инфляции?

       Как утверждает директор Института экономического анализа Илларионов А.Н.: «Природа российской инфляции, равно как и содержанием экономической политики, способной обеспечить ее подавление, уже много лет является старейшей научной и политической дискуссией. Все многообразие точек зрения можно свести к двум: по одной – инфляция имеет немонетарную (неденежную) или не только монетарную природу, по другой – это чисто монетарное явление».1 

       В соответствии с монетарным подходам инфляция – это денежный феномен, а ее динамика определяет количество денег в экономике. Темпы инфляции прямо пропорциональны темпам прироста денежной массы, темпам увеличения скорости денежно обращения и обратно пропорциональны темпам прироста реального продукта. При стабильных значениях скорости обращения денег и прироста реального продукта инфляция определяется темпами роста денежной массы. Снижением реального продукта при стабильном уровне денежной массы приводит к повышению темпов инфляции, поскольку меньшему объему продукта противостоит прежнее количество денег. Возрастание же объемов реального продукта при прежнем объеме денежной массы способствует дефляции – снижению уровню цен.

      Эта концепция была положена в основу экономической программы правительства РФ с 1992 года, с некоторыми изменениями сохраняется до наших дней.

      Важнейшим фактором, определяющим типы инфляции, выступает скорость денежного обращения. Динамика этого показателя за последние годы несколько раз менялась. В январе 1992 года произошел резкий рост скорости обращения денег – с 1,4 до5,7 раза в год. Затем в первой половине 1992 года она росла, а в августе-ноябре того же года – падала. С декабря 1992 г. по апрель 1992 г. скорость обращения денег стабильно возрастала, увеличиваясь с 5,4 до 11,4 раза. Затем с апреля по август 1994 г. скорость денежно обращения резко снизилась на 25%.
      Как при переходе от низкой инфляции к высокой скорость денежного обращения растет, демонстрирую низкий спрос на национальную валюту, так как при переходе от высокой инфляции к низкой спрос на национальную валюту возрастает, и скорость обращения денежного обращения падает.

      Интенсивная денежная эмиссия апреля-августа 1994 года привела к повышению темпов инфляции в октябре 1994 г. – январе до 14-18%. Сокращение темпов прироста денежной массы осенью-зимой 1994-1995 г. г. обеспечило снижение темпов инфляции до 8-11% в феврале-мае 1995 г. и летом до 5%.

      Одним из главных источников, поддерживающих высокие темпы прироста денежной массы, является финансирование бюджетного дефицита за счет эмиссии денежных инструментов. На примере бывших социалистических стран видно, что размеры дефицита, бюджета в процентах к валовому внутреннему продукту. В большинстве случаев достаточно хорошо сочетаются с масштабами денежной эмиссии и темпами инфляции.
      Отсутствие дефицита бюджета в странах Балтии позволило им в течении последних лет обеспечить самые низкие темпы прироста денежной массы. В странах с наиболее значительными бюджетными дефицитами – Армении, Грузии, Азербайджане, Украине – наблюдались и самые высокие темпы инфляции. Но здесь есть и исключения. Так, в некоторых странах – Белоруссии, Казахстане незначительные размеры бюджетного дефицита не были препятствием для весьма высоких темпов инфляции. Дело в том, что высокие темпы инфляции в этих странах были вызваны денежной эмиссией. В России и Молдавии наличие бюджетных дефицитов в крупных размеров (7-12%ВВП) приводило примерно к вдвое более низким темпам прироста денежной массы и инфляции. Причина здесь в том, что рост денежной массы и инфляции вызываются не наличием денежного дефицита, а размерами то части, которая покрывается за счет эмиссионных источников.

      В 1995 году в России проводилась очень жестокая бюджетная политика. Согласно закону о Федеральном бюджете федеральные расходы в 1995 году планировались на уровне 26,7% ВВП. Фактически же в первой половине года этот показатель был равен 17,3% ВВП.
      Бюджетный дефицит в первой половине 1995 года снизился до 3,2% ВВП. Кредиты ЦБР для его покрытия на много уменьшились. Если в феврале-июне 1994 года задолженность правительства Центробанку выросла на 11%, то за аналогичный период 1995 года – лишь на 11%.

      Основные положения немонетаристского подхода отвергают чисто денежную трактовку инфляции. Она сочетает в себе действие и факторов инфляции спроса и инфляции издержек, причем влияние факторов инфляции спроса не играет доминирующей роли. Это отчетливо проявляется в отставании увеличения денежной массы от роста цен.

      В первом полугодии 1995 года не смотря на меры по ограничению объемов денежно-кредитной эмиссии, темпы инфляции сохранялись достаточно высокими и превышали уровень сопоставимого периода 1994 года.
      Подводя итог рассмотрению некоторых аспектов экономической динамики за последние годы, можно сделать вывод, что совокупное влияние причин, порождающих инфляцию, оказалось компенсировано факторами, сдерживающими ценовую динамику, что связано, прежде всего, с тем, что на протяжении рассматриваемого периода в общих чертах сложился антиинфляционный механизм, основу которого составили следующие элементы экономической политики:

      - соблюдение жестких денежных ограничений;

      - меры по стабилизации валютного курса;

      - отказ от покрытия дефицита федерального бюджета прямыми кредитами Банка России и переход к государственным заимствованиям на рынке ценных бумаг;

      - принятие Правительством Российской Федерации ряда решений, ограничивающих рост цен на продукцию отдельных отраслей и сектором экономики, в первую очередь – естественных монополистов.

      Все они, будучи направленные на сжатие совокупного спроса и приведение его в соответствии с совокупным предложением, сформулировали качественно новую ценовую ситуацию, как в потребительской сфере, так и реальном секторе российской экономики. Но, не смотря на позитивный характер этих процессов, следует отметить, что в российской экономике еще оставалась угроза инфляционных всплесков из-за продолжающегося экономического спада, неплатежей, искаженной структуры основного производства и его низкой эффективности, существования секторов экономики с различным уровнем доходности, нерешенности вопросов формирования доходной части бюджета и накопления социальных проблем в обществе.

      Развитие российской экономики сопровождается высокой открытой инфляцией. Ежегодные темпы прироста цен четыре года подряд превышали 100%, что в традиционном понимании существенно выше галопирующей инфляции.

     После либерализации цен в России 1995 г. лишь небольшой перечень цен на топливно-энергетические продукты, транспорт, связь и коммунальные услуги регулируются по-прежнему государством. Стало ясно, что на смену государственной политике цен далеко не сразу приходит ценовая политика фирмы. Для этого необходим конкурентный и стабильный рынок, на создание которого направлены все условия современной экономической теории и экономической политики. Широкое распространение получили идеи о достаточности макроэкономической стабилизации и спросовых ограничений для прекращения инфляции и создании эффективного ценового механизма. С другой стороны появились попытки понять и объяснить особенности переходной экономики и специфику характеристики особенностей инфляционных процессов, стал широко применятся термин «инфляции издержек», связанный со структурными особенностями пост социалистической экономики. Против этой точки зрения стали выступать сторонники «макроэкономического» направления, пытаясь доказать, что феномена «инфляции издержек» вообще не существует. Вопрос о причинах и природе инфляции в переходной экономике стал предметом экономических и политических дискуссий. 
      Инфляция как таковая – это денежный феномен, означающий снижения покупательной способности денег. В условиях свободного рыночного образования инфляция выражается, прежде всего, в росте цен. Инфляция может возникать в результате повышения совокупного спроса, которое является следствием увеличения государственных расходов, не покрываемым соответствующим увеличением доходов государственного бюджета. Совокупный спрос может повышаться и с увеличением скорости денежного обращения, не связанном с аналогичной динамикой производства (например, при инфляционных ожиданиях). Во всех подобных случаях за счет роса цен восстанавливается нарушившееся рыночное равновесие между количеством денег и товаров. Инфляция быстро распространяется на все отросли экономики, начинаясь в потребительском секторе, где спрос предъявляется прежде всего. Такой вид инфляции является традиционным и характеризует состояние денежной системы и динамику цен в переходной экономике. Это объясняет постановку проблемы общей макроэкономической стабилизации.
      Одиноко, проблема инфляции в переходной экономике не исчерпывается лишь названными процессами, получивших название «инфляцией спроса». В результате несовершенства рынка в одной или нескольких отраслях экономики становится возможным длительное завышение цен на продукцию. При использовании такой продукции для производства других товаров повышаются издержки их производства, что делает невыгодным продолжении производства при прежнем уровне спроса и цен. В результате производство по технологической цепочке, вплоть до конечной продукции сокращается. Таким образом, перед государством встает задача расширить денежный спрос и дать тем самым некоторый простор для повышения цен за счет расширения денежной массы (повышения доходов потребителей). Это и есть механизм инфляции издержек. Такая инфляция связана как с организацией рынка, так и с существующей структурой национального производства, определяющий структуру и уровни издержек. Она распространяется в экономике более медленно, чем инфляция спроса, но и бороться с ней значительно труднее. 

1.6. Экономические последствия инфляции
      Вначале кратко перечислим основные последствия инфляции: 

- перераспределение доходов и богатства; 

- отставание цен государственных предприятий от рыночных; 

- скрытая государственная конфискация денежных средств через налоги; 

- ускоренная материализация денежных средств; 

- нестабильность экономической информации; 

- падение реального процента; 

- обратная пропорциональность темпа инфляции и уровня безработицы. 

      Рассмотрим каждое из последствий более подробно. Первое из них - перераспределение доходов и богатства. Предположим, что некий господин А взял ссуду у господина Б на 5 месяцев и за эти пять месяцев инфляция обесценила рубль в 2 раза. Это означает, что через положенный срок А вернет Б формально, по номиналу всю сумму кредита, а реально - только 50%. Обиднее всего то, что полностью избавиться от подобного негативного эффекта нельзя в силу непредсказуемости и несбалансированности инфляции. При инфляции, следовательно, невыгодно давать в долг надолго не только по фиксированной ставке, но зачастую даже по нарастающей. Если же давать в долг под слишком высокий процент нарастания, то подобные ссуды вряд ли кто возьмет по той же причине - непредсказуемость инфляции. Например, в США бум индивидуального жилищного строительства 70-х гг. (период сильной непредсказуемой инфляции) финансировался за счет кредиторов. 

      Понятно, что чем неожиданнее, быстрее, а несбалансированнее по отношению друг к другу растут цены, тем лучше для одних и хуже для других. К примеру, если коллективный договор уже заключен на 5 лет вперед и, причем, без должного учета возможности резкого роста цен (а такое случается), то рабочие могут проиграть, если цены вдруг резко, неожиданно и несбалансированно возрастут. Пострадает и предприниматель, если, в свою очередь, цены именно на его товар вырастут меньше по сравнению с ценами других, т. е. несбалансированно. Другой же предприниматель выиграет при условии, что его цены выросли относительно быстрее и т. д. 

      Второе последствие инфляции - отставание цен государственных предприятий от рыночных цен. В государственном (регулируемом) секторе рыночной экономики цены издержек производства и товаров пересматриваются реже и дольше, чем в частном секторе. В условиях инфляции каждое повышение своих цен госпредприятия вынуждены обосновывать, получать на это разрешение всех вышестоящих организаций. Это долго и неэффективно. В условиях ежемесячного резкого, неожиданного и скачкообразного роста инфляции подобный механизм даже технически трудно- осуществим. В итоге нарастает дисбаланс частного и общественного секторов, государство утрачивает свой экономический потенциал воздействия на рынок. Данный эффект особенно опасен. 

      Практический совет предприятиям - вычленять из структуры мелкие и средние предприятия, поскольку они свободны для самостоятельного проведения ценовой стратегии. 

      Третье последствие несбалансированной, пусть даже и ожидаемой инфляции сказывается через налоговую систему. В такой ситуации прогрессивное налогообложение по мере роста инфляции автоматически все чаще зачисляет различные социальные группы и виды бизнеса во все более состоятельные или доходные, не разбирая: возрос ли доход реально или только номинально. Это позволяет правительству собирать возрастающую сумму налогов даже без принятия новых налоговых законов и ставок. Отношение бизнеса и населения к правительству, естественно, ухудшается. Об опасности подобной скрытой государственной конфискации денежных средств писал еще Дж. Койне в ЗО-х годах XX века. 

      Естественно, что промышленно развитые страны Запада проводят индексацию налоговых законов с учетом темпа инфляции (в США, например, с 1985 г.). Подобная индексация, к сожалению, малоэффективна, ибо в силу несбалансированного роста цен происходит перераспределение богатства, усиливается отрыв номинального значения дохода от реального, причем у различных групп бизнеса и населения по-разному, в разное время и с различной скоростью. Единая индексация не может уловить подобных нюансов, она оценивает все доходы преимущественно формально, по номиналу. Для США, к примеру, полученный банкирами (1984 г.) 10-процентный доход на авансированный капитал (процентная ставка) не есть реальный доход, а лишь плата за инфляцию. Темп роста цен в 1984 г. был как раз около 10%. Налоговая система этого не может гибко учесть. 

      Еще одно последствие несбалансированной инфляции - население и корпорации стремятся материализовать свои быстро обесценивающиеся денежные запасы. Фирмы разрабатывают планы по активизации использования денежных ресурсов. Отрицательное здесь заключается в том, что стимулируется слабопродуманный, поспешный и чрезмерный темп накопления материальных запасов впрок. Пример тому - паническая материализация денежных средств на всей территории СНГ. Дефицит нарастает параллельно с “затовариванием” складских помещений предприятий и организаций, захламлением квартир населения. 

      Очередное последствие инфляции - нестабильность и недостаточность экономической информации, мешающие составлению бизнес - планов. Цены есть главный индикатор рыночной экономики. Ценовая информация--главная для бизнеса. В ходе же инфляции цены постоянно меняются, продавцы, и покупатели товаров все чаще ошибаются в выборе оптимальной цены. Падает уверенность в будущих доходах, население утрачивает экономические стимулы, снижается активность бизнеса. 

      Яркую аналогию проводит П. Самуэльсон: «Предположим, что ваш телефонный номер каждый год растет (назовем это “инфляция телефонного номера”). Представьте, какие неудобства причинил бы вам подобный рост номеров важнейших для вас телефонных абонентов, усиленный скачкообразным и непредсказуемым изменением номера телефона самой справочной службы».1 Итак, непредсказуемыми скачками меняются нужные вам телефоны, да к тому же еще меняется по неизвестным законам телефон справочной службы АТС. Таким же образом, в силу отсутствия качественной информации о ценах, усиливается дезориентация субъектов рыночного хозяйства, снижается эффективность размещения экономических ресурсов. У предприятий возрастают издержки, связанные с потребностью адаптироваться к постоянным изменениям, заранее готовиться к множеству сценариев экономики завтрашнего дня. 

      Следующее последствие инфляции - реальная денежная процентная ставка уменьшается на величину ежегодного процента роста инфляции. Так, если в 1990 г. темп инфляции в США был 4%, то обладатели денег в этом же году получили реальный доход на валюту на эти же 4% ниже. 

      И в завершение особо отметим, что рост инфляции практически всегда сочетается с высокой, хотя и неполной занятостью и большим объемом национального производства. И наоборот, снижение инфляции совпадает по времени со спадом производства и ростом безработицы. Пример - Польша весной 1990 г., где частичная стабилизация роста цен сопровождалась продолжающимся спадом производства и значительным ростом безработицы, (только за весну 1990 г. безработица возросла в 2 раза - с 200 тыс. до 400 тыс. человек).

2. Стратегия и тактика антиинфляционного регулирования
      Поскольку современная экономика инфляционная в силу своих особенностей, те, кто планирует инфляционную, могут рас​считывать лишь  на то, чтобы установить над инфляцией надежный контроль, удерживая умеренный рост цен. Именно эта задача, а не искоренение Iинфляции реально разрешима. Даже в экономически развитых государствах мира пока научились лишь контролировать инфляцию. Разработан и многократно проверен на практике целый комплекс мер антиинфляционного государственного регулирования. С определенной условностью их можно разделить на две части. Известна антиинфляционная стратегия, которая объединяет цели и методы  долговременного характера. Существует антиинфляционная тактика, от которой можно ждать результатов в пределах сравнительно небольшого периода времени.

      Одна из важнейших задач антиинфляционной стратегии состоит в гашении инфляционных ожиданий. Практика показывает, что антиинфляционные ожидания, скорее всего, преодолевались там, где выполнялись, по крайней мере, два условия.

      Первое  из них – всемирное укрепление механизма рыночной системы. Только они способны вызвать увеличение количества и повышения качества товаров, снизить цены или хотя бы замедлить их рост. Лишь при таком положении вероятно изменение психологии потребителей. Пока потребитель не убедится в том, что колебания цен приобрели рыночные отношения, он сохранит приверженность к инфляционному увеличению текущего спроса.

 Другое условие – существование правительства, которое придерживается курса на постепенное искоренение неуправляемой инфляции и пользующегося доверием большинства граждан. Заслужить это доверие можно только тогда, когда правительство ставит перед собой вполне определенные, практически осуществляемые и легко проверяемые, антиинфляционные задачи, информирует об этом население и добивается решения этих задач. Ели правительство добросовестно выполняет свои обещания, срабатывает эффект объявления: и производители и потребители постепенно убеждаются в том, что руководство страны способны контролировать и добивается реализации объявленных целей. Эффект объявления дает о себе знать не сразу, а с определенным запаздыванием. Зависит оно от промежутка времени между введением денежных ограничений и реальными изменениями спроса и цен.

      Эффект объявления прост. Но именно он стал действенным элементом антиинфляционной стратегии в таких странах, как США, Англия, ФРГ, где в последние годы наблюдается ослабление инфляционных ожиданий.

Другим элементом антиинфляционной стратегии является долгосрочная денежная политика. Ее отличительная особенность – введение жестких ограничений на ежегодные приросты денежной массы. 

      Этот показатель определяется долгосрочным темпом роста реального производства и таким уровнем инфляции, который правительство считает выполнимым и обязуется его контролировать.
      Для того чтобы денежная политика была действительно антиин​фляционной, лимит прироста денежной массы надо удерживать в течс​ние продолжительного времени и, самое важное, вне зависимости от состояния бюджета, интенсивности инвестиционного процесса, уровня безработицы и т.д. В инфляционной обстановке нет и не может быть причин, вынуждающих превысить денежный лимит. Осуществление антиинфляционной денежной политики по силам лишь такой банков​ской систсмс, где центральный банк независим от исполнительной вла​сти

      Но, как показывает мировой опыт, даже в США, где действует высокоэффективная 6анковская система, с 1965 по 1980 годы были предприняты, по крайней мере, четыре попытки в этом направлении. И все они оказались неудачными, потому что государство при6сгало к закачиванию в экономику избыточного количества денег, Эти действия только усилили инфляционные ожидания, усложнили задачу преодоления инфляции. Более или менее последовательную денежную политику удалось осуществить лишь во время президентства Р. Рейгана, что не замедлило сказаться на движении цен в американской экономике.

      Для организации режима денежных ограничений используются инструменты, находящиеся в распоряжении цснтральногo банка. Первый из них – ставка межбанковского кредита. Под ней понимается процент за кредит, по которому центральный банк предоставля​ст кредиты всем прочим банкам. Если наблюдается ускорение инфля​ции, центральный банк начинает поднимать ставку. Этим достигается три эффекта.

      Некоторым коммерческим банкам дорогой государственный кре​дит окажется не по карману. Чем меньше получателей займов из цен​трального банка, тем ниже скорость нарастания денежной массы в об​ращении, во-первых. Если же банк способен подступиться к дорогому кредиту, ему придется повысить эффективность своих операций, выделять средства только на такие проекты, которые лучше сориентированы на спрос и обещают высокую прибыль, достаточную для того, что​бы расплатиться с центральным баком, во-вторых. В-третьих, столкнувшись с повышением процента по центральному кредиту и не желая нести потери, коммерческие банки постараются переложить бремя на своих клиентов. Поэтому вслед за  межбанковским дорожает и коммep​ческий кредит, В такой ситуации вероятно сокращение спроса на деньги более медленное нарастание денежной массы.

      Как следует из мировой практики, повышение ставки межбанковского кредита - эффективное средство борьбы с инфляцией. Оно же да​ет и негативные последствия в сфере производства. Чем дороже кредит, тем ниже склонность к инвестированию, тем труднее финансиро​вание капиталовложений, тем медленнее развивается народное хозяйство.

      Для того чтобы этого не случилось, государство должно своевременно позаботиться о компенсации подобных эффектов. В качестве амортизаторов могут использоваться ставка налога на прибыль, специальный ​кредит, предназначенный для оплаты налогов и др.

      Другое орудие центрального банка-нормы обязательных резервов. В соответствии с ней рассчитывается денежная сумма, которую коммерческий банк не имеет права давать взаймы, и обязан временно держать на своем счете в центральном банке. В инфляционной ситуации, когда надо уменьшить рост денежной массы, центральный банк повышает норму обязательных резервов. Если же нсо6ходимо  увеличить количество денег, он поступает противоположным образом. Нор​мa резервов снижается и коммерческие банки, разморозив часть своих средств, обращают их в кредиты. Чем дольше применяется этот способ регулирования, тем выше объемы ресурсов  коммерческих банков, зарезервированных в центральном банке, тем меньше смысла в печатании новых денег.

      У центрального банка есть еще один регулятор денежной  массы в борьбе с инфляцией: операции с государственными ценными бумагами. Осуществляя продажу государственных ценных бумаг, центральный банк уменьшает количество денег находящихся в обращении. Если же инфляция пошла на убыль и стала  центральный банк, вместо эмиссии денег бумаг, может использовать покупку государственных ценных бумаг.

      Таковы основные инструменты, с помощыо которых центральный банк осуществляет неинфляционную денежную политику. Первые два инструмента представляют собой механизмы косвенного действия, соединяющие центральный 6анк  с другими звеньями банковской системы.

      Повышая ставку центрального кредита и норму обязательных резервов, центральный банк задаст этой системе неинфляционную линию поведения. Использование третьего регулятора непосредственно влияет на состояние денежного обращения.

      Еще одна стратегическая задача антиинфляционного регулирова​ния – сокращения бюджетного дефицита с перспективой его полной ликвидации. Решение этой задачи возможно по двум направлениям - путем увеличения доходов и уменьшения расходов государства. Пред​почтитсльней  все жс второй вариант.

      Совершенствование налоговой системы можно с успехом пре​вратитъ в элемент антиинфляционной  стратегии. В долгосрочном пла​не закручивание налогового пресса оборачивается подрывом стимулов к  труду и инвестированию, замедлением экономического  развития, сокращений поступлений в государственный бюджет.  Поэтому совре​менная налоговая система характеризуется снижением ставок налого​облажения. Так, снижение ставок на прибыль даст дополнительный толчок инвестиционному процессу, за ним следует ждать увеличения производства и занятости, а, следовательно, массы доходов, подлежа​щие налогоо6ложению.

      Понижение ставок подоходного налога приведет к увеличению личных сбережений – разумеется, в случае, если будет переломлена инфляционная психология потребителей. Прирост сбережений пойдет как на финансирование экономического развития, так и на покрытие дефицита бюджета. Но, чтобы такой поворот стал реальностью, подо​ходное налогообложение должно быть прогрессивным и снижение ставок в основном затрагивать высокие доходы, так как именно обладате​ли высоких доходов склонны сберегать.

      Антидефицитные и антиинфляционные резервы, лежащие на стороне налогообложения, ограничены, быстрых эффектов они не дают. Поэтому наибольшее значение играют не увеличение доходной части бюджета, а сокращение государственных расходов.

      Основным принципом сокращения бюджетных расходов является сворачивание финансирования тех видов деятельности государства, которые постепенно можно передать рыночной системе. Речь идет о прекращении чрезмерного вмешательства государства в инвестицион​ный процесс и уменьшения объема капитальных вложений, об отмене необоснованных дотаций и субсидий. Однако осуществление проти​воинфляционных мероприятий требует особой осмотрительности, предварительной оценки возможных отрицательных эффектов. В то же время разумная осторожность не должна препятствовать последо​вательному наступлению на дефицит.

      Лучше всего, когда борьба с дефицитом ведется в рамках единой антиинфляционной стратегии. К их числу относится стимулирование научно-технического прогресса и структурной перестройки производства и т.д.

      Организую рациональную денежную политику и добиваясь со​кращения бюджетного дефицита, государство старается огрегулиро​ватъ спрос так, чтобы снять инфляционное  неравновесие рынков. Ко​гда же государство помогает структурным преобразованиям и налажи​вает конверсию производства, растет предложения товаров. Прирост предложения, компенсируя избыточный спрос, оказывает понижающее влияние на цены, тормозит инфляцию.

      В качестве противоинфляционного средства используется и повышение курса национальной валюты. Оно вызывает снижение цен на товары и услуги, ввозимые из-за рубежа, тем самым, подталкивая вниз общий уровень цен в экономике

      В условиях, когда инфляционная обстановка нетерпима и ждать уже нельзя, одними долгосрочными механизмами не обойтись. В такой ситуации необходимы тактические, быстродействующие методы антиинфляционного регулирования.

      Антиинфляционная тактика дает максимальный результат в тех случаях, когда-либо поможет нарастить предложения без повышения спроса, либо будет способствовать снижению текущего спроса без соответствующего падения предложения. 

      Первое направление антиинфляционной тактики предполагает государственную поддержку повышения степени товарности народного хозяйства. Такая поддержка возможна за счет льготного налогооблажения предприятий, организующих свободную продажу побочных продуктов производства и услуг, поощрение банков, занимающихся продажей базы данных.                                                                                                                      

      Информация как товар обладает уникальным достоинством. Ее изготовление только поначалу требует значительных затрат, связанных с финансированием научных исследований и научных разра​боток. Дальнейшее тиражирование идет уже с минимальными издержками. Кроме того, от многих товаров и услуг информация отличается тем, что на протяжении жизненного цикла не исчезает, вновь и вновь превращаясь в объект купли-продажи. А это значит, что происходит многократное увеличение прсдложсния без увеличения спроса.

      Действенными средствами краткосрочной антиинфляционной политики могут стать импорт потребительских товаров и частичная реа​лизация стратегических запасов, а также продажа населению части накопленных предприятиями ресурсов производственного назначения.

      Вторым вариантом антиинфляционной тактики является рсгули​рование текущего спроса. Цели его обычно состоят в повышении нормы сбсрсжсний и уменьшении уровня их ликвидности. Если правительство намерено влиять на поведение владельцев денежных доходов, побуждать их увеличению сбережений, придется существенно повысить проценты по вклада, надо добиться того чтобы он был никак не меньше текущего роста цен.

      Человек может помещать свои средства не только в банки. Eгo можно и нужно привлечь достаточно высоким процентом по государственным облигациям, распространением акционерных форм собственности, перспективами вложения средств в земельные участки и т.п.

      Антиинфляционный эффект таких средств заметно повышается не одним увеличением нормы сбережений. В инфляционной экономике требуются меры, направленные на понижения уровня ликвидности сбережений.

      Если депозиты до востребования в любой момент могут превратиться в наличные деньги, то повышенные проценты по срочным вкладам рассчитаны на то, чтобы подольше удержать вклады в банковской системе.

      Таким образом, возникновение инфляции связано с наличием целого ряда причин, она оказывает отрицательное воздействие, как на уровень жизни людей, так и на производство. Однако теория и практика доказала эффективность использования целого арсенала средств, позволяющих сделать инфляцию управляемой и менее болезненной. 

3. Особенности борьбы с инфляцией в России
3.1. Особенности кризиса в России

      Особенностью переживаемого сейчас страной кризиса является то, что он

долгое время подавлялся централизованной системой директивного управления за счет экстенсивного использования природных и трудовых ресурсов, экспорта, сырья, административного повышения цен, эмиссионного финансирования и т.п. В 1989-1991 г.г. эти источники сохранения внешнеэкономической нагрузки на народное хозяйство были исчерпаны.

      Попытки решить проблемы путем перестройки командно-административной системы управления привели к распаду хозяйственных связей и замене государственного монополизма на корпоративный бюрократический и криминальный монополизм, прогнозировать сценарий его развития и выхода из него. И наш, и зарубежный опыт свидетельствуют о том, что из подобного кризиса нельзя выйти без радикального сокращения военных расходов и решительной конверсии.
      Диагностирование кризиса позволяет со стопроцентной вероятностью оставления бездефицитного бюджета. В отношении денежной реформы и либерализации цен были альтернативы. Германия и Россия проводили денежную реформу, а послевоенная Япония и Италия нет. Отказ от денежной реформы привел эти страны к гиперинфляции, которая на десятилетия понизила курс национальных валют. Следовательно, альтернатива состоит в выборе между денежной реформой и инфляцией.

      В нашей стране либерализация ценообразования уже осуществляется в течение последних 25 лет. Сначала освобождались цены на продукцию машиностроения, затем на фрукты, овощи, картофель. В 1991 г. либерализация цен приняла лавинообразный характер. Гипотетически можно рассуждать о том, что лучше было бы осуществлять либерализацию цен после формирования бездефицитного бюджета, конверсии и денежной реформы. Но поскольку либерализация цен стала уже фактом, задача состоит в этих условиях в сокращении расходов бюджета и в расширении производства товаров.

      Государственная поддержка сельского хозяйства и сдерживание роста цен на продовольствие являются важнейшей антиинфляционной и антикризисной мерой. Спрос на продовольствие мало эластичен по отношению к ценам и поэтому при их либерализации на сельскохозяйственную продукцию они могут быть очень высокими. Рост цен на продовольствие при большой доле затрат на него в доходах населения приводит к возрастанию доходов, обеспеченных лишь инфляционной эмиссией. Гиперинфляция наступает именно тогда, когда в условиях спада производства допускается свободный рост цен на продовольствие. Поэтому не оправдан подход к приватизации в сельском хозяйстве как к средству выхода из кризиса без решения проблем бездефицитного бюджета, конверсии, структурной перестройки, ликвидности денег и т.п.

      Либерализация цен и доходов будет сопровождаться умеренной инфляцией при расширении поставок товаров, но никак не при сокращении товарной массы. В этой связи актуальны следующие вопросы. Создана ли конкурентная среда для либерализации цен, есть ли условия для перелива капитала в производство дефицитной продукции, какую роль может играть конверсия в создании рыночной структуры экономики? Либерализация цен в рыночной экономике не означает любую свободу ценообразования, а лишь свободу, обеспечивающую конкуренцию производителей, оптового и розничного звеньев. Утверждения о том, что при рынке нет понятия спекуляции, лишены оснований. Во всех странах с рыночной экономикой существует антимонопольное или прямо антиспекулятивное законодательство, которое запрещает спекуляцию в формах, наносящих ущерб производителям продукции путем монопольного взвинчивания цен. Эти законы применяются во всех рыночных учреждениях.

      Преобладание государственных поставок обусловило у нас действие экономических отношений в хозяйственной сфере по законам классического монополизма. На предприятиях путем приписок, ухудшения качества продукции, вымывания дешевого ассортимента, а в оптовой и розничной торговле за счет порчи дешевых товаров и припрятывания дорогих создавался и воспроизводился искусственный дефицит. На него устанавливаются монопольно высокие цены, как теневого рынка, так и государственных каналов реализации.

      Конкурентная среда должна создаваться на основе всемерного расширения предпринимательства. Пока предпринимательство у нас носило характер первоначального накопления финансового капитала и имущества непроизводственного назначения. Инфляционными способами рыночные структуры накопили уже миллиардные средства. Но этот процесс не может продолжаться длительный период. Либо инфляционный коммерческий капитал примет активную форму инвестиций в производство дефицитной продукции, либо наступит гиперинфляция, и относительный товарный дефицит перейдет в абсолютный. Создание товарных рынков связано с переходом от государственно - монополистических структур к конкурентным. Сейчас ни в одной отрасли предприятия не несут экономической ответственности за удовлетворение спроса.

      Даже в агропромышленном комплексе, где очевидна связь с конечным потреблением, преобладание государственных поставок позволяет при больших ресурсах продукции иметь ее устойчивый дефицит.

      В промышленности положение усугубляется тем, что большинство предприятий вообще не работает на рынок, либо выпускает продукцию, выгодную в производстве, но не эффективную или даже ненужную для использования. Монополистические отношения характерны также для энергетики, транспорта, связи, строительной сферы обращения. Чтобы сломать, преодолеть этот всеобщий монополизм, требуется устранить его первоисточник - прямое государственное вмешательство в экономику. Прежде всего, необходимо сократить военные заказы, которые через межотраслевые связи пронизывают все народное хозяйство и, помимо прямого расходования ресурсов, служат главным катализатором монополистических отношений. Известно, что конверсия крупных военных предприятий требует времени. В одних случаях время необходимо для того, чтобы от выпуска единичных изделий малых и средних серий перейти к производству массовыми сериями. Это относится к производству компьютеров, средств связи, аудио и видеотехники, электроники. В других придется менять состав изделий у предприятий-поставщиков, скажем, при переходе от выпуска военных самолетов на гражданские.

      Конверсия нуждается в крупных инвестициях, как и сокращение армии требует значительных затрат на социальное обустройство бывших военнослужащих. В данной связи встает вопрос об источниках финансирования конверсии и военной реформы. Бюджетное финансирование в данном случае нецелесообразно по следующим причинам. Это не позволило бы избавиться от бюджетного дефицита. Нет никакой гарантии, что бюджетные ассигнования будут израсходованы на конверсию, а не на производство ненужного вооружения. Проблема решается при использовании для конверсии и трудоустройства военнослужащих свободных капиталов негосударственных организаций, а также зарубежных инвестиций. Таким образом, увязывание происходит в единое целое решение проблемы дефицита бюджета, инфляции, предпринимательства, инвестиций, конверсии и рынка.
3.2. Антиинфляционная политика в России
       Антиинфляционная  политика в России проходила в следующих направлениях:   

       1. Сокращение инфляции спроса:

а) Погашение инфляционных ожиданий населения, повышение          

доверия к рублю.  

Эта мера была необходима, так как уже в 1996 г. инфляция обуславливалась:

      45% - инфляционными ожиданиями;

      25% - повышением цен на топливо;

      20% - увеличением совокупной денежной массы;

      7%  - удорожанием с/х. продукции

      3%  - прочие факторы.

б) Меры по стабилизации валютного курса (т.н. “валютный    коридор”). При этом под “Валютным коридором” понимается   способ принудительного ограничения курса доллара с целью преодоления инфляции.

Однако заниженный курс неизбежно приводит к увеличению импорта, сокращению внутреннего производства и экспорта, появляется высокая потребность в валюте.

      Номинальный курс рубля отставал в своем падении от темпов инфляции. В итоге он упал в десятки раз, тогда как цены выросли в тысячи раз. Отказ от покрытия дефицита бюджета кредитными ресурсами ЦБ РФ (переход к государственным заимствованиям на рынке ценных бумаг). Компенсация расширения денежной массы в обращении за счет притока валюты экономических агентов в резервы Банка России. Введение правительством прямых ограничений на удорожание продукции:
в) Сдерживание роста зарплаты. Все эти меры направлены на сжатие совокупного спроса.

      2. Снижение инфляции издержек:
      Повышение производительности труда. В первом полугодии 1996 года темпы роста цен на сырье были ниже темпов роста цен на готовую продукцию. Это обусловило снижение темпов роста себестоимости промышленной продукции, а значит инфляции издержек. Несмотря на неудачу стабилизационных попыток, общий уровень инфляции существенно снизился - с январского (1992 г.) пика в 245 % до 8% в мае 1995 г.1  В основе этого успеха лежат действия российских реформаторов по последовательному уменьшению темпов прироста денежной массы, создаваемой кредитной эмиссией ЦБ. Были сокращены кредиты правительству и коммерческим банкам.

      Самым крупным источником инфляции является дефицит федерального бюджета. Решающим фактором провала всех попыток финансовой стабилизации 1992-95 гг. явились политические причины: отсутствие среди руководителей высших органов государственной власти понимание необходимости, а также желания и готовности проводить жесткую антиинфляционную политику. Попытки финансовой стабилизации отличались отсутствием комплексного характера, непоследовательностью и краткосрочностью, не предусматривали полного сбалансирования бюджета.

      Первая крупная попытка проведения макроэкономической стабилизации в начале 1992 г. дала сильный толчок росту безработицы.
Таб. 32 - Рост безработицы в анализируемый период.
	Год
	Доля безработных от экономически и активного населения

	1992
	0.4%

	1993
	1.0%

	1994
	2.2%

	1995
	2.6%


       Раньше доходы населения в 1992-95 гг. имели тенденцию к росту. Но в начале 1995 г. произошло резкое падение реальных доходов. Продолжала усиливаться дифференциация доходов населения: богатые богатели, а бедные слои общества все сильнее нищали. Однако, не смотря на предпринятые меры, не были устранены основные причины российской инфляции:

      Продолжающийся спад производства. За первое полугодие 1996 года объем выпуска продукции снизился на 6% по сравнению с первым полугодием 1995 года.
Таб. 41 
	Отрасли
	Спад производства

	Легкая промышленность
	24%

	Черная металлургия
	3%

	Химическая промышленность
	13%

	Пищевая промышленность
	4%


Таб. 52 - Рост неплатежей в бюджет.    
	Период
	Общая задолженность по обязательствам в народном хозяйстве

	
	

	
	


      3. Увеличение объема бартерных сделок.

3.3. Варианты и контуры российской антиинфляционной политики на перспективу
      Уменьшение темпов инфляции до относительно "безопасного" уровня (15-20% за год, или 1-2% в месяц) без сокращения производства и падения жизненного уровня населения возможно лишь при повышении эффективного производства и уровня качества управления. Эти цели могли быть достигнуты поэтапно, в течение длительного времени. Все понимали, что в первые пять лет (1996-2000г.г.) угроза инфляции является критически острой. От степени ее снижения зависели сроки и условия реализации намеченной стратегии. Увеличение спроса, отмена или ослабление действия "номинальных якорей" (в частности фиксированного валютного курса), усиление протекционизма, меры по финансовой поддержке предприятий неизбежно способствуют повышению инфляции. На это также накладываются инфляционные ожидания. Соединение этих факторов может привести к быстрому раскручиванию инфляции до 15-​20% в месяц. Это означало бы полный провал всей антикризисной стратегии. Поэтому целями антиинфляционной политики должны быть в первую очередь быть:

      1) предсказуемость динамики инфляции: нельзя допустить ее ускорения дольше ​5% в среднем за месяц; 

      2)  создание институциональных и финансовых предпосылок для сокращения инфляционного потенциала.

      Одним из вариантов про граммы по преодолению высоких темпов инфляции может быть следующий вариант развития и соответствующий комплекс мероприятий. Несомненно, что в 1998-2000 Г.Г. расширение конечного спроса требует особого усиления антиинфляционных действий для того, чтобы удержаться на траектории плавного сокращения инфляции. В это время ключевой целью антиинфляционной политики является снижение инфляции до уровня, не препятствующего росту

инвестиционной активности, Т.е. до 35-40% в год. для решения этих задач может осуществляться следующий комплекс мер, направленных на сдерживание и реryлирование всех трех компонентов инфляции: спроса, издержек и ожиданий:
      1. Реryлярная установка ориентиров ("коридор") инфляции денежной массы с разбивкой на кварталы. Разработка системы действий, направленных против отраслей и предприятий, нарушающих установленные ориентиры. Определение также критического уровня инфляции, превышение которого автоматически предполагает приостановку действий, стимулирующих спрос и ужесточение антиинфляционной политики.

      2. Введение прямых ограничительных мер, направленных против роста цен в отраслях-монополистах.

      3. Важно ограничить дефицит бюджета уровнем 4-5%. Наращивание государственных инвестиций должно происходить параллельно с расширением доходной базы бюджета.

      4. Поддержание процентных ставок на уровне, незначительно превышающем темп инфляции, при этом необходимо стимулировать их дифференциацию с целью замедления оборота денежной массы. Следует отладить механизмы подводки централизованных субсидий и кредитов и субсидий через уполномоченные банки для предотвращения перекачки средств в спекулятивные операции на денежных рынках.

      5. Ужесточение мер против просроченной дебиторско-кредиторской задолженности (стимулирующей инфляционные процессы) помогает нормализовать кругооборот оборотного капитала в промышленности и развитии вексельного обращения.

      6. Важно ограничение доли доходов посредников в конечных ценах потребительских товаров.

      7. С тем, чтобы в последующем перейти к политике стабилизации реального валютного курса, в первое время сохранение "валютного коридора".

      8. для борьбы с сезонными всплесками инфляции следует стимулировать фьючерсную торговлю сезонными товарами.

      В заключительный период (2001-2005г.г) целью подобной антиинфляционной политики целью предполагалось достичь сокращения инфляции до социально-безопасного уровня: 1-2% в месяц. для решения этой задачи необходимо проведение радикального сокращения инфляционного потенциала экономики, изменение ценовых пропорций, структурных сдвигов и пользу отраслей инвестиционного и потребительского комплексов. Стабилизация динамики производства и инвестиций делает тогда возможным усиление дефляционной монетарной политики, ориентированной на реальный сектор и повышение качества жизни населения.

    Один бьл  из вариантов мер по развитию экономики и снижению инфляции. Однако реальное развитие дел привело к неутешительному результату, которым явился осенний финансовый кризис 1998г. Огромный упор в проводимой политике ставился на стабилизацию курса рубля. Достигать это приходилось за счет значительных трат центральным банком на поддержание валютного коридора. Недостаток золотовалютных средств компенсировался займами в виде государственных краткосрочных бумаг и международных кредитов. С учетом поступлений от них строились бюджеты. В итоге возник огромный государственный долг. Государство стало неспособным выплатить по ГКО, внутренним долгам. В чем же бьла причина краха? Сейчас на этот вопрос высказывается множество мнений. Но объективная и глобальная причина бьла в том, что политика, направленная на преодоление инфляции лишь с помощью финансовых рычагов, тратя основные средства на поддержание стабильного курса рубля, определяя его показателем стабильного развития экономики, невозможна без мер по развитию и поддержанию промышленности, производства, сельского хозяйства, что вели бы к реальному увеличению доходной части бюджета.

      Кризис проявился в крахе финансового рынка России, отказу государства платить по государственным ценным бумагам, девальвации рубля почти 150% росту курса доллара, что подвело всю экономику России к грани полного краха. Это выявило тот факт, что создавшаяся в последние время на рынке стабилизация, снижение темпов инфляции, были больше внешними признаками улучшения положения дел. В течение этого времени продолжался спад производства, рос процент экспортного товара, причем даже многие вновь созданные производства в России работали на зарубежном сырье. На рынок России было привлечено множество иностранных инвесторов (нерезидентов), которым государство продавало им свои государственные краткосрочные бумаги по высоким ставкам. Это же в значительной мере поддерживало функционирование многих банковских учреждений. России охотно давали кредиты, в то же время проценты по кредитам росли быстрыми темпами.

      Крах всей системы ГКО и ОФЗ, невозможность ЦБ удержать доллар в рамках валютного коридора, невозможность государства выплатить по своим внешним и внутренним долгам (цифры различаются в разных источниках: примерно задолженность по про центам кредитов составляла порядка 17-20 млрд. долл., а бюджет же позволял рассчитывать лишь на 12, 3 млрд. долл.)., показывает всю критичность сложившейся в экономике ситуации. При этом иностранные держатели ГКО и ОФЗ требуют возврата своих денег в полном объеме, не принимая условия предложенной схемы погашения. Мнения только большинства западных экономистов, а так же и многих российских экспертов, говорят о том, что провал последних кредитов МВФ для России положил конец уверениям, что в иностранной помощью можно купить рыночные реформы, деньги фонда значительно облегчали решение возникающих проблем, позволяя обходиться при этом без реформ экономической политики. При этом к последствиям относится то, что для оплаты кредитов фонда требуется повышать налоги на средний класс, который оплачивает эти кредиты. Генерировать экономический рост таким способом не возможно, так как роста при непомерных налогах и растущих процентных ставках не бывает. Немало важная причина была в общем, мировом кризисе и мировом падении цен на нефть. 
      Жесткая привязка к курсу доллара на рынке страны, в связи с его ростом, привела к резкому скачку цен. Рухнула вся банковская система, Т.к. большинство банков имели своими активами ГКО, осложнилось проведение платежей и расчетов. Вслед за этим рынок стали покидать импортеры. Результатом произошедшего коллапса стало разорение 80% средних и малых предприятий, занимающихся импортом, с тенденцией дальнейшего его прекращения. Вдобавок к массовому обесцениванию денег у населения, добавились потери по вкладам банков, из-за их банкротства. Произошло резкое снижение платежеспособности населения. Можно сказать, что Россия в своем экономическом развитии бьла отброшена на годы назад. Опасность ситуации заключается в том, что в последние пять лет, Россия удовлетворяла свои потребительские потребности практически за счет 60 % импортного товара. На данный момент встала реальная опасность создания товарного дефицита, т.к. восстановление промышленности требует долговременных усилий и значительных денежных вложений.

      Результатом кризиса стал рост потребительских цен в России с 1 по 5 октября 1998г. на 0,4% (сводка Госкомстата РФ). С 29 сентября по 5 октября темпы прироста цен составили 0,6%. Цены в первую неделю сентября выросли больше, чем за два года. Темпы среднесуточного пророста цен уже в октябре сократились до 0,086% против 1,09% в сентябре, когда месячная инфляция составила 38,4%. Так же началась необеспеченная эмиссия: в сентябре денежная масса уже выросла на 12,5 млрд. руб. (т.е. на 8%), при этом не произошло ни адекватного увеличения, ни валютных резервов ЦБ, ни заимствований. В то же время даны деньги, идут на поддержку банковской системы и "латание" бюджетных дыр, поэтому это нельзя назвать тайной эмиссией, т.к. все социальные выплаты идут в рамках бюджета 1998г.

      Прогнозы экспертов и специалистов международного валютного фонда говорят о том, что при нынешних политических условиях и уровне социальных обязательств государства (почти 40 млрд. руб. только по зарплатам и пенсиям), если в качестве единственного выхода будет принято решение об эмиссионном покрытии бюджета, то к концу года возможна инфляция в 400-500%, и месячные темпы роста составят 20%, а это уже почти гиперинфляция.

Каковы же возможные варианты выхода из кризиса? По этому поводу ведущими политиками и экономистами высказываются ряд мнений:
      Без эмиссии. Одна из ключевых задач как для ЦБ, так и для Минфина - удержать курс доллара и инфляцию от чрезмерного роста. Меры, предлагаемые правительством, заключаются в ограничении вывоза валюты из страны и, напротив, увеличении притока долларов в Россию. Для этого уже были существенно увеличены про качки нефти за границу, а вывоз капитала в счет оплаты внешнеторговых контрактов сократился сам собой - нынешняя ситуация в России не способствует импорту. Однако, по мнению правительства, в нынешних условиях для прекращения роста валютного курса одного притока нефтедолларов мало: необходимо сбить панику и спекулятивные настроения на внутреннем рынке. Банки, предприятия и граждане должны прекратить скупку долларов, для этого предлагается создать банковский пул, который вместе с ЦБ будет поддерживать курс рубля. Чтобы ограничить спрос на валюту со стороны откровенных спекулянтов, ЦБ ведет запрет на покупку такими банками валюты сверх заказанной их клиентами, а увеличить предложения валюты на внутреннем рынке планируется за счет того, что экспортеров обяжут продавать 75% валютной выручки (50% - на бирже, 25%- непосредственно ЦБ). ЦБ намерен также ограничить ликвидность межбанковского биржевого валютного рынка и с этой целью, возможно, введет сбор с оборота на валютной бирже. По предварительным оценкам эти меры, вместе взятые, в принципе, могут обеспечить значительное увеличение ежедневного предложение валюты на рынке (до 100$ млн.), а в совокупности с другими мерами поднять курс рубля почти в полтора раза. Это самый оптимистичный сценарий, в реальности которого сомневаются сами его составители на уровне руководителей ЦБ.
       Правительством предложена новая схема погашения государственных бумаг (ГКО-ОФЗ) с погашением их большей части рублями. Несмотря на то, что данные меры, безусловно, оживят банковскую систему: размораживание госдолга принесет хоть какие-то "живые" деньги в экономику, полученные рубли могут вызвать резкое давление на рубль. Поэтому в данной схеме предлагаются две оговорки. Во-первых, рубли, полученные иностранцами, будут заморожены на срок от шести месяцев до года и могут быть использованы только на покупку новых валютных обязательств Минфина. Во-вторых, российские банки получат возможность расплатиться по форвардным контрактам, заключенными с иностранцами, теми же ГКО-ОФЗ. В результате Минфин решет две проблемы одновременно. Структура замороженного долга такова, что треть принадлежат Сбербанку и ЦБ, треть - российским компаниям и банкам, и еще треть - западным инвесторам. При этом общий объем форвардных контрактов между российскими и иностранными банками примерно равен объему вложений в ГКО-ОФЗ и иностранцев и российских банков. Таким образом, перевести ГКО-ОФЗ в валютные обязательства Минфин может на сумму 23-24$млрд. Инфляционный эффект данной программы - увеличение спроса на доллары и на товары в России - от этой схемы реструктуризации будет минимальным. Кроме того, правительство решило, что Пенсионный фонд России может принимать платежи в государственных облигациях. А чтобы у него появились "живые" деньги, ЦБ будет кредитовать его под залог этих облигаций. Таким образом, правительство может уменьшить суммарный инфляционный всплеск, который возможен в случае эмиссии рублей для расчетов по всем внутренним долгам - пенсиям, заработной плате и социальным программам.
      С эмиссией. Более реалистичный сценарий предполагает управляемую эмиссию и стабилизацию курса к конце года. (18-20руб/$). Реалистичный он потому, что без более или менее широкой эмиссии обойтись. Деньги требуются на восстановление банковской системы. ЦБ предлагает кредитовать системообразующие банки и только в крайнем случае национализировать их. Существует идея формирования банков - партнеров ЦБ. Банковского пула для поддержания валютного рынка недостаточно, и власти предлагают создать фактически новую систему уполномоченных банков,  но уже на правительства, ЦБ. Эти банки будут проводить платежи налогоплательщиков, и получать кредиты ЦБ, но при данном ходе событий возможно развитие крайне нежелательного варианта, согласно которому ЦБ начинает масштабную эмиссию - кредитует не только банки, выплаты пенсий, социальных пособий, но и прочие текущие расходы бюджета. 
      Это путь к провалу политики, которую пытаются проводить финансовые власти, так как избыточное предложение рублей в экономике вызовет не только рост цен, но и скачок курса доллара на черном рынке. Согласно ему, к концу 1998г. инфляция составит 400-500%, и курс рубля будет окончательно подорван. Эмиссия так же отрежет возможность получения кредитов мировых организаций. Итогом этого сценария может стать падение совокупных валютных резервов правительства, которое повлечет неисполнение обязательств по исполнению обязательств по долларовому долгу. После объявления об отказе от обязательств иностранные кредиторы могут разом предъявить России претензии, что парализует экспортные отрасли и, соответственно, приток валюты в Россию. По аналогичному сценарию развивались события в предыдущем десятилетии в латиноамериканских странах. И эти страны не могла оправиться от кризиса еще почти десять лет.
      С кредитами. Правительство рассчитывает на то, что с финансирование наиболее глобальных его задач - от реструктуризации банковской системы до удержания курса рубля в приемлемых границах, поможет Международный валютный фонд, Мировой и Европейский банки реконструкции и развития. При этом ЦБ видит, что причины кризиса банковской системы проистекают не столько из-за замораживания рынка внутреннего госдолга, сколь из-за неправильной стратегии, которую выбрали банки, и из-за разбалансировки их активов и пассивов. Нынешний банковский кризис - это в основном кризис доверия частных инвесторов и предприятий к российским банкам, российскому рублю и российскому правительству. Здесь возможен вариант либерализации доступа иностранных банков на рынок банковских услуг России. Для того, чтобы все же убедить иностранцев в том, что России для них перспективный рынок и что их права на нем будет защищены, правительству просто необходимо будет предложить нерезидентам приемлемую схему реструктуризации долгов. Для российских же банков в новой схеме ничего не меняется, и она обернется огромными убытками на фоне про изошедшей девальвации рубля. Иностранцы получат больше, т.к. они могут требовать с российских банков долги по форвардным контрактам замороженными ГКО и ОФЗ, а во-вторых, они смогут конвертировать рублевые облигации в валютные. Таким образом, новый план реструктуризации ГОК-ОФЗ не принесет облегчения российским банкам, зато поможет восстановить справедливость в отношении иностранцев - их потери потенциально уменьшаться примерно вдвое.

      В сложившейся таковой ситуации у правительства минимум программ и вариантов. Либо правительство печатает деньги и получает возможность в течение нескольких месяцев оплачивать все социальны расходы, но при этом инфляция доходит до таких масштабов, что России не избежать долгового коллапса. Либо все-таки идти навстречу иностранцам, допустить их на внутренний банковский рынок, получить кредиты МВФ, но при этом еще больше погрязнуть в долгах и вновь увеличить риск дефолта.

      Мнения разные. Присутствуют высказывания, что при втором варианте остается надежда на стабильность темпов роста курса доллара и инфляции, а следователь он может быть более эффективным. Вариантов немного: их выбор - это выбор пути развития событий, каков он будет, а, следовательно, каков будет связанный с ним пакет последующих антикризисных мер, покажет время.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
      Таким образом, из изложенного выше видно, что инфляция – это сложный многопрофильный процесс, наносящий серьезный ущерб экономике страны, ее населению. Инфляция в настоящее время в той или иной степени охватывает практически все страны мира. Борьба с ней с целью ее снижения требует больших сил и материальных затрат.

      Последнее событие на финансовом рынке России, результатом которых стал рост курса доллара, замораживания долга по государственным краткосрочным обязательствам, девальвация рубля, и как следствие рост цен и обесценивания сбережений, а это значит новый виток инфляции, показывают, что долгие попытки российского Правительства по сдерживанию инфляции на низком уровне, сдерживанию курса рубля не увенчались должным успехом. Причины случившегося кризиса были заложены намного раньше, и он предопределился процессом развития ориентации экономики России, последние ставки в которой были сделаны на экспорт сырьевых ресурсов, так же особенностями в развитии действий банковской системы, и общим спадом промышленности. Пытаясь защитить стоимость рубля, делая ставку на это, как на показатель стабильности и управляемости экономики, не принимая при этом действенных мер по поддержке и развитию промышленности страны, Российское правительство тратило в итоге больше, чем оно могло себе позволить. Учитывая мировой финансовый кризис, падения цен на нефть (экспорт которой приносил достаточные суммы валюты, которые направлялись на поддержание рубля) привели к тому, что у Центрального банка России иссякли ресурсы на поддержание валютного коридора, коммерческие банки содрогнулись под тяжестью беспрецедентных убытков  в торговле валютными долгами России, и с российского рынка ушли все нерезиденты, изъяв свои денежные вложения. В итоге правительству пришлось сдать свои финансовые рубежи.
      И сейчас в ходе последних событий, как никогда остро стоит проблема по предотвращению новых скачков инфляции, что напрямую связано с проведением неотложных мер по преодолению кризиса, и его последствий, стабилизации экономики России в целом, стабилизации ее финансовой системы, росту и развитию промышленности. Подходов к решению данной задачи разными экономистами предлагается не мало. Но сложность решения в выборе программы дальнейшего развития экономики страны и соответствующих рычагов и мер по преодолению кризиса, заключается в том, что они тесно взаимосвязаны с политическим курсом страны:  развитием по рыночному курсу или путь государственному регулированию экономики. Споры об оптимальных вариантах и сочетаниях мероприятий в данной области занимают на сегодняшний день, увы, как простых граждан, так  и ведущих экономистов России и мира.
       Оценит предпринятые действия время, и одним из основных показателей по оценке эффективности проводимых мер будет понижение уровня инфляции.
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