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ВВЕДЕНИЕ
Материально-технической основой процесса производства на любом предприятии являются основные  фонды. В условиях рыночной экономики первоначальное формирование основных  фондов, их функционирование и  воспроизводство осуществляется при непосредственном участии финансов.

С течением времени основные фонды предприятий изнашиваются, что прямо отражается на качественных и количественных результатах текущей
деятельности предприятия: снижается производительность труда, увеличивается простой оборудования, уменьшается объем и качество произведенной продукции, работ и услуг. 

Затраты капитала на воспроизводство основных фондов имеют долгосрочный характер и осуществляется в виде прямых инвестиций  на расширение и реконструкцию производства,  техническое перевооружение и на поддержку мощностей действующих предприятий.

         Исследование проблем инвестирования  в воспроизводство основных фондов всегда находилось в центре внимания экономической науки. Это обусловлено тем, что инвестиции затрагивают самые глубинные основы хозяйственной деятельности, определяя процесс экономического роста в целом. 

  В современных условиях прямые инвестиции в воспроизводство основных фондов выступают важнейшим средством обеспечения условий выхода из сложившегося мирового экономического кризиса, структурных сдвигов в народном хозяйстве, обеспечения технического прогресса, повышения качественных показателей хозяйственной деятельности предприятий. Активизация инвестиционного процесса в воспроизводство основных фондов является одним из  действенных механизмов  экономических преобразований.

         Таким образом, актуальность темы курсовой  работы состоит в том, что в нынешней экономической ситуации, важнейшей задачей, которая в свою очередь определяет эффективность работы предприятий в целом,  является рассмотрение возможности увеличения объемов производства и выпуска новых видов продукции за счет финансирования в  воспроизводство основных фондов

        Таким образом, целью данной курсовой работы является изучение и определение особенностей финансирования воспроизводства основных фондов.

       Для достижения поставленной цели, необходимо решить следующие задачи:

       -   изучить понятие и классификацию инвестиций, их состав и структуру;

       - исследовать классификацию источников финансирования прямых   инвестиций;
        -  определить  особенности инвестиционной политики на  современном этапе развития экономики.

      Предметом  исследования выступают вопросы, связанные реализацией возможностей финансирования в воспроизводство основных фондов,  на современном этапе развития национальной экономической  системы.
Объектом исследования данной курсовой работы выступают инвестиции, и в первую очередь прямые инвестиции, а также источники финансирования прямых инвестиций, которые являются основным методом расширенного воспроизводства основного капитала и составляют основу инвестиционной деятельности предпринимательской фирмы.
 В курсовой работе применены методы, описания, экономического анализа, исследования, а так же сравнения.
       Теоретической базой  послужили работы ведущих отечественных и зарубежных специалистов в области экономических и финансовых отношений. Эмпирической основой явились аналитические обзоры и периодические издания России. Наибольшее влияние на проведенное исследование оказали работы  Комарова В.В., Мартынова А., Розанова Ю.М., Шахназарова А. и др.  

        Полученные результаты исследования открывают широкое поле для реализации изложенных  выводов на практике.

Глава 1. Прямые инвестиции, их состав и структура.
1.1. Сущность инвестиций и субъекты инвестиционной деятельности.
Финансовые ресурсы предприятия направляются на финансирование текущих расходов и на инвестиции, представляющие использование финансовых ресурсов в форме долгосрочных вложений капитала в целях увеличения активов и получения прибыли. Инвестиции осуществляют как физические, так и юридические лица.
Инвестиции – совокупность долговременных затрат финансовых, трудовых и материальных ресурсов в целях увеличения активов и прибыли. Это понятие охватывает и реальные инвестиции, и финансовые инвестиции.

В законе РФ «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений» от 25 февраля 1999г. №39-ФЗ дается следующее определение инвестициям: «Инвестиции – денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта».[1]
Инвестиции обеспечивают динамичное развитие предприятия и позволяют решать следующие задачи:

• расширение собственной предпринимательской деятельности за счет накопления финансовых и материальных ресурсов;

• приобретение новых предприятий;

• диверсификация вследствие освоения новых областей бизнеса.

Субъектами инвестиционной деятельности являются инвесторы, заказчики, исполнители работ, пользователи объектов инвестиционной деятельности, а также другие юридические лица (банковские, страховые организации, инвестиционные фонды) – участники инвестиционного процесса. Субъектами инвестиционной деятельности могут быть физические лица, государства и международные организации, иностранные юридические и физические лица.

Объектами инвестиционной деятельности в РФ являются:
• вновь создаваемые и модернизируемые основные фонды во всех отраслях экономики;

• ценные бумаги;

• целевые денежные вклады;

• научно-техническая продукция и другие объекты собственности;

• имущественные права и права на интеллектуальную собственность.

Субъекты инвестиционной деятельности действуют в инвестиционной сфере, где осуществляется практическая реализация  финансовых вложений. В состав инвестиционной сферы включаются:

• сфера капитального строительства, где происходит вложение инвестиций в основные средства производственного и непроизводственного назначения;
• инновационная сфера, где реализуется научно-техническая продукция и интеллектуальный потенциал;

• сфера обращения финансового капитала (денежного, ссудного и финансовых обязательств в различных формах).[5,170]
1.2.Классификация инвестиций.

В современной мировой практике выделяют следующие  основные формы инвестирования:

1. по объектам вложения капитала:

- прямые, или реальные, инвестиции (помещение капитала в промышленность, торговлю, сферу услуг — непосредственно в предприятия);

Прямые инвестиции представляют собой вложения в уставный капитал хозяйственного субъекта с целью извлечения дохода и получения прав на участие в управлении данным хозяйствующим субъектов.

-   портфельные, или финансовые, инвестиции (инвестиции в иностранные акции, облигации и иные ценные бумаги);

Под портфельными инвестициями понимается формирование портфеля путем приобретения ценных бумаг и других активов. Портфель - совокупность собранных воедино различных инвестиционных ценностей, служащих инструментом для достижения конкретной инвестиционной цели вкладчика. В портфель могут входить ценные бумаги одного типа (акции) или различные инвестиционные ценности (акции, облигации, сберегательные и депозитные сертификаты, залоговые свидетельства, страховые полисы и др.).

- среднесрочные и долгосрочные международные кредиты и займы ссудного капитала промышленным и торговым корпорациям, банкам и другим финансовым учреждениям.

 Граница между портфельными и прямыми инвестициями довольно условна, так как цели, преследуемые прямыми и портфельными инвесторами, различаются, такое деление представляется вполне целесообразным.

       2. По формам собственности инвестиционные ресурсы разделяют: частные, государственные, иностранные и совместные.

         Частные инвестиции – вложения средств, осуществляемые гражданами, а также субъектами хозяйствования негосударственных форм собственности.

        Государственные инвестиции – вложения, осуществляемые федеральными, региональными и местными органами власти и управления за счет средств бюджетов, внебюджетных фондов и заемных средств, а также государственными предприятиями за счет собственных и заемных средств. 

         Иностранные инвестиции – все виды имущественных и интеллектуальных ценностей, вкладываемых зарубежными инвесторами, а также зарубежными филиалами российских юридических лиц в объекты предпринимательской и других видов деятельности с целью получения прибыли.

          В составе иностранных инвестиций выделяют три формы: прямые, портфельные и прочие инвестиции.

          Прямые иностранные инвестиции – это вложения иностранного капитала, сделанные прямыми инвесторами, т.е. юридическими или физическими лицами, полностью владеющими предприятием или контролирующими не менее 10% доли, долей (вклада) в уставном (складочном) капитале созданной или вновь создаваемой на территории Российской Федерации коммерческой организации в форме хозяйственного товарищества или общества в соответствии с гражданским законодательством РФ.

          В составе прямых инвестиций выделяются: взносы в уставный капитал, финансовый лизинг, кредиты, полученные от зарубежных совладельцев предприятия, прочие прямые инвестиции.

          Портфельные иностранные инвестиции – это вложения иностранного капитала, сделанные иностранными инвесторами в объеме менее 10% доли, долей (вклада) в уставном (складочном) капитале коммерческой организации с иностранными инвестициями, не дающие право вкладчикам на управление предприятием, а также акции, облигации, векселя и другие ценные долговые бумаги собственного и заемного капитала.

         Прочие иностранные инвестиции – это инвестиции, которые не подпадают под определение прямых или портфельных инвестиций. 

         В составе прочих инвестиций выделяются торговые кредиты, прочие кредиты, полученные от международных финансовых организаций, кредиты правительств иностранных государств под гарантии правительства Российской Федерации, банковские вклады и т.п. 

      3. По региональному признаку инвестиции подразделяют на:  внутренние   и зарубежные:

       Внутренние инвестиции – вложения средств в объекты инвестирования, размещенные в территориальных границах данной страны.

       Инвестиции за рубежом – вложения средств в объекты инвестирования, размещенные за пределами территориальных границ данной страны. 

       4.По рискам различают: агрессивные, умеренные и консервативные инвестиции.

Агрессивные инвестиции характеризуются высокой степенью риска. Они характеризуются высокой прибыльностью и низкой ликвидностью. 

Умеренные инвестиции отличаются средней степенью риска при достаточной прибыльности и ликвидности вложений.

Консервативные инвестиции представляют собой вложения пониженного риска, характеризующиеся надежностью и ликвидностью. 

        Таким образом, рассмотрев классификацию инвестиций, следует отметить  что, инвестирование должно осуществляться в эффективных формах, поскольку вложение средств в морально устаревшие средства производства, технологии не будет иметь положительного экономического эффекта. Нерациональное использование инвестиций влечет за собой замораживание ресурсов и вследствие этого сокращение объемов производимой продукции. Эффективность использования инвестиций имеет важное значение для экономики: увеличение масштабов инвестирования без достижения определенного уровня его эффективности не ведет к стабильному экономическому росту.[2,125]
1.3. Прямые инвестиции как способ воспроизводства основного капитала.

Воспроизводство основного капитала на предприятиях может осуществляться следующими путями либо за счет прямых инвестиций, либо путем передачи объектов основного капитала учредителями в счет взносов в уставный капитал, либо при безвозмездной передаче юридическими и физическими лицами. Основным методом расширенного воспроизводства основного капитала являются прямые инвестиции (капитальные вложения).
Реальные инвестиции представляют собой затраты на создание новых объектов основного капитала, расширение, реконструкцию и техническое перевооружение действующих объектов основного капитала.
Соотношение затрат по этим направлениям называют воспроизводственной структурой прямых инвестиций.

Под новым строительством принято понимать возведение нового объекта с законченным технологическим циклом по типовому или индивидуально разработанному проекту, который после ввода в эксплуатацию будет иметь статус юридического лица. Как правило, к новому строительству предпринимательская фирма прибегает в случае необходимости увеличения объемов производственно-хозяйственной деятельности или в целях осуществления диверсификации основной деятельности фирмы. 

В результате расширения фирмы осуществляется возведение новых объектов производственного назначения на новых площадях в дополнение к действующим или расширение отдельных производственных зданий и помещений. Расширение осуществляется в том случае, если для размещения дополнительного или иного оборудования не хватает имеющихся производственных мощностей.

Реконструкция – это проведение строительно-монтажных работ на действующих площадях без остановки основного производства с частичной заменой оборудования – морально устаревшего и физически изношенного.  Реконструкция осуществляется обычно в целях увеличения производственного потенциала предпринимательской фирмы, значительного повышения качества выпускаемой продук​ции, внедрения ресурсосберегающих технологий и т.п. Реконструк​ция может осуществляться также и в целях изменения профиля предпринимательской фирмы и организации выпуска новой про​дукции на уже существующих производственных площадях.

Техническое перевооружение — это мероприятия, направленные на замену и модернизацию оборудования, при этом расширение производственных площадей не осуществляется. Чаще всего тех​ническое перевооружение осуществляется путем внедрения новой техники и технологии, механизации и автоматизации производ​ственных процессов, модернизации и замены устаревшего и физи​чески изношенного оборудования новым. Техническое перево​оружение осуществляется с целью обеспечения роста производи​тельности труда и объема выпускаемой продукции, улучшения качества производимой продукции, а также совершенствования условий и организации труда.

Такая форма инвестирования, как приобретение предприятий, осуществляется только крупными предпринимательскими фир​мами, так как требует большого объема инвестируемых средств. Данная форма инвестиций приводит к возрастанию совокупной стоимости активов обоих предприятий и дает им определенные преимущества перед конкурентами, за счет взаимодополнения тех​нологий и номенклатуры выпускаемой продукции, за счет появ​ления возможностей снижения уровня затрат путем экономии на крупнооптовых закупках сырья и материалов, за счет совместного использования сбытовой сети и т.п.

Приобретение нематериальных активов представляет собой дол​госрочные вложения фирмы путем приобретения патентов, ли​цензий, торговых марок, товарных знаков, других прав по ис​пользованию производственной информации, прав на пользова​ние землей и природными ресурсами, программных продуктов для ЭВМ, прав на интеллектуальную собственность и т.п.[4,265]
 Технологическая структура прямых инвестиций складывается из трех основных элементов: приобретения оборудования, инструмента и инвентаря; расходов на выполнение строительно-монтажных работ; проектно-изыскательные работы, заблаговременное проведение мероприятий по вводу сооружаемых объектов в эксплуатацию. Соотношение затрат на оборудование, строительно-монтажные работы и прочие капитальные вложения образуют технологическую структуру прямых инвестиций. Экономически наиболее выгодным является структура, где преобладают расходы на оборудование.

Таким образом, прямое инвестирование в основные фонды является серьезной альтернативой портфельному инвестированию, пока наиболее распространенному виду работы инвесторов на российском рынке. 

 По оценкам аналитиков, в ближайшие годы ожидается рост объема прямых инвестиций в основные фонды. Будут конкурировать уже не соискатели на получение инвестиций, а инвесторы. При этом, будут падать и цена денег, и доходность. Более того, эксперты рынка прямых инвестиций прогнозируют создание целостной системы финансовых институтов в условиях притока капиталов. 

Глава 2. Источники финансирования прямых инвестиций.

2.1. Основные источники формирования инвестиционных ресурсов.
 Финансирование прямых инвестиций – это порядок предоставления денежных средств, система расходования и контроля за целевым и эффективным их использованием. Методы финансирования зависят от конкретных условий функционирования предприятия, изменений в направлении его развития. Они определяются особенностями воспроизводства основного капитала и источников финансирования на той или иной стадии развития экономики.
Источники, формы и методы финансирования прямых инвестиций в основной капитал обусловливаются характером участия его в процессе производства и особенностями строительства.

В настоящее время финансирование прямых инвестиций осуществляется за счет:

▪ собственных финансовых ресурсов и внутрихозяйственных резервов (прибыль, амортизационные отчисления, денежные накопления и сбережения граждан и юридических лиц, средства выплачиваемые органами страхования в виде возмещения потерь от аварий, стихийных бедствий и др.);

▪ заемных денежных средств (банковские и бюджетные кредиты, облигационные займы и др. средства);
▪ привлеченных денежных средств, получаемых от эмиссии ценных бумаг, паевых и иных взносов юридических и физических лиц (средства, полученные от продажи акций паевые и иные взносы членов трудовых коллективов, граждан юридических лиц);

 ▪ денежных средств, поступающих в порядке перераспределения из централизованных инвестиционных фондов концернов, ассоциаций и других объединений;

  ▪ средств внебюджетных фондов;

  ▪ ассигнований из внебюджетных фондов;

 ▪ ассигнований из бюджетов различных уровней, предоставляемых на безвозвратной основе;

 ▪ средств иностранных инвесторов.
Основным источником прямых инвестиций в основной капитал продолжают оставаться собственные средства предприятий (60-70%, а по отдельным предприятиям и 100%).[6,160]
2.2. Структура и характеристика собственных источников финансирования прямых инвестиций.

 Собственные финансовые ресурсы организации включают взносы учредителей в момент ее формирования и часть денежных средств, полученных в результате хозяйственной деятельности. Традиционно в России финансирование капитальных вложений осуществлялось в основном за счет внутренних источников (Схема 1.)














 Схема 1.Собственные источники финансирования прямых инвестиций.

Мобилизация внутренних ресурсов. Для проведе​ния строительно-монтажных работ хозяйственным способом орга​низация должна обеспечивать собственное строительное подразде​ление определенным объемом оборотных средств. Оборотные средст​ва, организациям-заказчикам необходимы на формирование запасов непрокредитованного оборудования, требующего монтажа, покры​тия затрат по образованию запасов конструкций, деталей, основ​ных, вспомогательных и прочих материалов, по незавершенному производству строительно-монтажных работ и минимальных остат​ков денежных ресурсов. Следовательно, заказчикам необходимы оборотные средства на покрытие затрат, которые осуществляются ими непосредственно и для организации производства работ, выпол​няемых хозяйственным способом. Формируются указанные оборотные средства за счет финансовых ресурсов, выделяемых для данной стройки, и называются оборотными активами.

Прибыль по капитальным работам, осуществляемым хозяйственным способом, планируется в размере 8% от сметной себестоимости или 7,41% от полной сметной стоимости капитального ремонта.

Экономия от снижения себестоимости строительно-монтажных работ устанавливается в процентах к сметной стоимости работ.

Экономия от снижения цен на оборудование определяется прямым счетом исходя из складывающейся динамики.

Прочие источники включают доходы от попутной добычи ископаемых, которые поступают в расположение заказчика, амортизационные отчисления по строительной технике при выполнении работ хозяйственным способом.
К собственным источникам, получаемым в результате основной деятельности предприятия, относятся амортизационные отчисления и прибыль от основной деятельности.

 Главную роль играет прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей. Часть этой прибыли, направляемая на производственное развитие, может быть использована на любые инвестиционные цели.
Недостаток финансовых ресурсов предприятия пытаются восполнить за счет повышения цен на свою продукцию. Однако, увеличивая цены, предприятия сталкиваются со спросовыми ограничениями, приводящими к проблемам с реализацией продукции, и, как следствие, к спаду производства. Правительством принимаются меры, которые облегчат предприятиям формирование необходимых финансовых ресурсов для производственного развития, тем более что сегодня они являются одним из основных источников капиталовложений в экономику. Это могло бы послужить хорошим стимулом к усилению инвестиционной активности. Однако в условиях высокого уровня инфляционного ожидания и отсутствия в большинстве отраслей конкуренции за рынок сбыта производимой продукции, высвобождение средств для финансирования капиталовложений само по себе не оказывает существенного влияния на принятие инвестиционных решений.

Средства амортизационных отчислений являются одним из основных источником собственных средств предприятия. Они поступают в составе выручки от реализации на расчетный счет предприятия, и непосредственно с расчетного счета производится оплата всех расходов по различным направлениям капитальных вложений.[10,32]
Размер амортизационных отчислений зависит от объема используемых компанией основных фондов и принятой политики их амортизации. 
Через механизм ускоренной амортизации предприятия имеют возможность регулировать величину и сроки финансирования воспроизводства фондов за счет данного источника. Фактические суммы амортизационных отчислений, попадая вместе с выручкой от реализации на расчетный счет предприятия, включаются в состав его оборотных средств и начинают самостоятельное движение, вне связи с амортизируемым имуществом. Они могут оставаться свободными, направляться на капитальные вложения или вкладываться в другие виды оборотного капитала. Однако тот факт, что в кругообороте средств предприятия источники средств практически не различаются, не означает, что природа формирования этих средств не влияет на скорость и эффективности их использования.

Достаточность источников средств для воспроизводства основного капитала (равно как и оборотного) имеет решающее значение для финансового состояния предприятия. Потому этот управляемый параметр финансового состояния всегда находится в поле зрения финансового менеджера.
Следует отметить, что за последнее время объем внутренних инвестиций в России увеличивается. Однако около 50% инвестиционных вложений осуществляются из собственных средств предприятий.  Это положительный факт, так как у отечественных предприятий есть свободные средства, с другой стороны, однако в капиталоемких отраслях без привлечения стороннего финансирования просто не обойтись.
При недостатке собственных источников финансирования инвестиций организации используют внешние заимствования.

2.3.Заемные источники финансирования прямых инвестиций.

К заемным денежным средствам относятся долгосрочные кредиты банков, которые могут предоставляться предприятиям:

▪ на строительство, расширение, реконструкцию и техническое перевооружение объектов производственного и непроизводственного назначения;

▪ на приобретение недвижимого имущества (машин, оборудования, транспортных средств, зданий и сооружений);

▪ на осуществление природоохранных мероприятий.

Банковские кредиты предоставляются предприятию на основании кредитного договора. Кредит предоставляется на условиях возвратности, срочности, платности, обеспеченности под гарантии, залог недвижимости, залог других активов предприятия.

Прежде всего чем банк подтвердит в виде кредитного договора свое доверие заемщику, производится проверка его юридической и финансовой кредитоспособности.

Юридическая кредитоспособность означает правоспособность заемщика подписывать кредитное соглашение, имеющее юридическую силу. Финансовой кредитоспособностью обладают предприятия, способные в течение обусловленного срока обслужить полученный кредит, т.е. полностью его вернуть и заплатить по нему проценты.
Проверка кредитоспособности включает в себя проверку уставных документов предприятия, его финансовой отчетности за определенный период, внутренние материалы о его хозяйственной деятельности, бизнес-план на срок действия кредита. На основе этих данных банк должен оценить:

• ликвидность баланса;

• эффективность использования активов предприятия;

• состояние фондов и других активов предприятия;

• тенденции размещения дополнительных средств в различные активы.

При выдаче кредита банк учитывает состояние экономической конъюнктуры и перспективы ее развития.

Проверка финансовой кредитоспособности включает анализ или проверку состоятельности гарантий под кредит.

Источником финансирования воспроизводства основных фондов являются также заемные средства других  предприятий. Предприятиям могут предоставляться также займы индивидуальными инвесторами.

В последнее время получает распространение такой источник заемных средств, как ссуды из федерального и региональных бюджетов, реализация которых позволит обеспечить развитие наиболее важных направлений отраслей хозяйства. Эти ссуды размещаются на конкурсной основе.[5,198]
2.4. Привлеченные источники финансирования реальных инвестиций.
Выпуск ценных бумаг — облигаций, векселей — и их размещение на финансовом рынке.
Лизинг — вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях, обусловленных договором, с пра​вом выкупа имущества лизингополучателем.
Собственник имущества, передавая его на определенный период во временное пользование, в установленный срок получает его об​ратно, а за предоставленную услугу получает комиссионное возна​граждение. Лизинг — товарный кредит в основные фонды, по фор​ме он схож с инвестиционным финансированием. Различие между ними заключено в том, что при инвестиционном финансировании клиент берет кредит и сам приобретает оборудование, и право соб​ственности на это оборудование принадлежит ему. При заключении лизингового договора клиент получает только право пользования этим оборудованием на определенных условиях и возможность вы​купить его по окончании договора.
В Российской Федерации объектом лизинга могут быть органи​зации (предприятия) и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движи​мое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности.
Объектом лизинга не могут быть земельные участки и другие природные объекты, а также имущество, которое федеральными за​конами запрещено для свободного обращения или для которого ус​тановлен особый порядок обращения.
Субъектами лизинга являются:
• лизингополучатель — юридическое лицо, осуществляющее предпринимательскую деятельность, или гражданин, зареги​стрированный в качестве индивидуального предпринимателя;
•   лизингодатель — юридическое лицо, осуществляющее лизин​говую деятельность, т.е. передачу в лизинг по договору купли-продажи специально приобретенного для этого имущества, или гражданин, также зарегистрированный в качестве инди​видуального предпринимателя;
•   продавец лизингового имущества — организация-изготовитель машин и оборудования или другое юридическое лицо, или индивидуальный предприниматель.
По отношению к арендуемому имуществу (или по объему обслу​живания) лизинг делится на:
•   чистый лизинг (net leasing), когда все расходы по обслужива​нию имущества принимает на себя лизингополучатель. При этом лизингополучатель переводит лизингодателю чистые, или нетто, платежи;
•   полный, или, как его еще называют, мокрый лизинг (wet leasing), когда лизингодатель принимает на себя все расходы по обслуживанию имущества. Его используют сами изготови​тели оборудования;
•   частичный лизинг (с частичным набором услуг), когда на ли​зингодателя возлагаются лишь отдельные функции по обслу​живанию имущества.
По типу финансирования лизинг делится на:
•   срочный, когда речь идет об одноразовой аренде имущества;
•   возобновляемый (револьверный), при котором после истече​ния первого срока договор лизинга продлевается на следую​щий период. При этом объекты лизинга через определенное время в зависимости от износа и по желанию лизингополуча​теля меняются на более совершенные образцы. Лизингополу​чатель принимает на себя все расходы по замене оборудования.
По составу участников (субъектов) сделки различают следующие виды лизинга:
•   прямой лизинг — собственник имущества (поставщик) само​стоятельно сдает объект в лизинг (двусторонняя сделка);
•   косвенный лизинг, когда передача имущества в лизинг про​исходит через посредника;
•   раздельный лизинг (лизинг с участием множества сторон). Этот вид лизинга распространен как форма финансирования инвесторами сложных, крупномасштабных объектов — авиа​техники, морских и речных судов, железнодорожного и под​вижного состава, буровых платформ и т.п.

По типу имущества различают:
•   лизинг движимого имущества (оборудования, техники, авто​мобилей, судов, самолетов и т.п.), в том числе нового и быв​шего в употреблении;
•   лизинг недвижимости (зданий, сооружений).
По степени окупаемости имущества лизинг подразделяется на:
•   лизинг с полной окупаемостью (или близкой к полной), ко​гда в течение срока действия лизингового договора происхо​дит полная или близкая к полной амортизация имущества;
•   лизинг с неполной окупаемостью — в течение срока действия одного лизингового договора происходит частичная аморти​зация имущества и окупается только часть его.
По признакам окупаемости (условиями амортизации имущества) выделяют финансовый и оперативный лизинг.
Финансовый (капитальный, прямой) лизинг (financial, capital leasing) представляет собой взаимоотношения партнеров, преду​сматривающие в течение периода действия соглашения между ними выплату лизинговых платежей, покрывающих полную стоимость амортизации оборудования или большую его часть, дополнительные издержки и прибыль лизингодателя.
После завершения срока лизингового соглашения (договора) лизингополучатель может купить объект сделки по остаточной (а не по рыночной) стоимости; заключить новый договор на меньший срок и по льготной ставке; вернуть объект сделки лизинговой компании. О своем выборе лизингополучатель должен сообщить лизингодателю.
Оперативный (сервисный) лизинг (operating, service leasing) представляет собой арендные отношения, при которых расходы ли​зингодателя, связанные с приобретением и содержанием сдаваемых в аренду предметов, не покрываются арендными платежами в тече​ние одного лизингового контракта. Заключается он, как правило, на срок от 2 до 5 лет. При оперативном лизинге риск порчи или утери объекта лежит в основном на лизингодателе. Ставка лизинговых пла​тежей обычно выше, чем при финансовом лизинге, из-за отсутст​вия гарантии окупаемости затрат. По окончании оперативного ли​зингового договора лизингополучатель имеет право продлить срок договора на более выгодных условиях; вернуть оборудование лизин​годателю или купить оборудование у лизингодателя при наличии соглашения (опциона) на покупку по рыночной стоимости.
По секторам рынка, где проводятся лизинговые операции, раз​личают:
•   внутренний лизинг, когда все участники сделки представляют
одну страну;
•   внешний (международный) лизинг — к нему относятся сдел​ки, в которых хотя бы одна из сторон принадлежит разным странам.
По отношению к налоговым, амортизационным льготам различа​ют лизинг с использованием льгот по налогообложению имущества, прибыли, НДС, различных сборов, ускоренной амортизации и т.п. и без использования льгот.[2,143]
2.5. Прямые иностранные инвестиции

Приток зарубежных капиталовложений  в Россию жизненно важен для достижения таких целей, как выход из современного кризисного состояния, начальный подъем экономики. Учитывая серьезное технологическое отставание российской экономики по большинству позиций, России необходим иностранный капитал, который мог бы принести новые технологии и современные методы управления, а также способствовать развитию отечественных инвестиций. Опыт многих развивающихся стран показывает, что инвестиционный бум в экономике начинается с прихода иностранного капитала. 

В Российской Федерации инвестиции могут осуществляться путем:

-    создания предприятий с долевым участим иностранного капитала; 

- создания предприятий, полностью принадлежащих иностранным инвесторам, их филиалов и представительств;

- приобретения иностранным инвестором в собственность предприятий, имущественных комплексов, зданий, сооружений, до лей участий в предприятиях, акций, облигаций и других ценных бумаг;

- и приобретение прав пользования землей и иными природными ресурсами, а    также иных имущественных прав и т.р.;

-  предоставления займов, кредитов, имущества и имущественных прав.

Проблема состоит в стимулировании эффективного притока иностранного капитала. В этой связи встает два вопроса: во первых, в какие сферы приток должен быть ограничен, а во вторых, в какие отрасли и в каких формах следует в первую очередь его привлекать. Иностранный капитал может привлекаться в форме частных зарубежных инвестиций прямых и портфельных, а также в форме кредитов и займов. Под прямыми иностранными инвестициями принято пони мать капитальные вложения в реальные активы (производство) в других странах, в управлении которыми участвует инвестор. (Таблица 1.)

Таблица 1.
Объем прямых  инвестиций, поступивших от иностранных инвесторов, по отраслям экономики в 2004-2008 г. (в %).
	
	2004г.
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2008г.

	Всего инвестиций

Промышленность

  В том числе:

  топливная

  машиностроение

  пищевая

Строительство

Транспорт и связь

Финансы, кредит, страхование, пенсионное обеспечение

Деятельность по обеспечению функционирования рынка

Торговля и общественное питание

Прочие отрасли


	100,0

39,9

16,0

2,6

12,5

2,0

5,0

7,6

12,1

10,2

23,2
	100,0,

51,0

17,8

4,1

14,8

1,0

9,5

1,2

2,0

17,0

18,3
	100,0

43,1

5,7

4,3

16,3

0,8

17,8

2,5

2,5

17,8

15,5
	100,0

39,7

7,2

4,9

10,9

0,7

8,8

0,9

5,6

37,1

6,6
	100,0

37,1

9,8

2,5

6,1

0,6

3,1

0,7

6,9

44,5

6,8


Прямые зарубежные инвестиции это нечто большее, чем простое финансирование капиталовложений в экономику, хотя само по себе это крайне необходимо России. Прямые зарубежные инвестиции представляют также способ повышения производительности и технического уровня российских предприятий. Размещая свой капитал в России, иностранная компания приносит с собой новые технологии, новые способы организации производства и прямой выход на миро вой рынок. [9, c. 45].
Портфельными инвестициями принято называть капиталовложения в акции зарубежных предприятий, которые не дают права контроля над ними, в облигации и другие ценные бумаги иностранного государства и международных валютно-финансовых организаций.

Два вида инвестиций (прямые и портфельные) движимы аналогичными, но не одинаковыми мотивами. В обоих случаях инвестор желает получить прибыль за счет владения акциями доходной компании. Однако, при осуществлении портфельных инвестиций инвестор заинтересован не в том, чтобы руководить компанией, а в том, чтобы получать доход за счет будущих дивидендов. Предпринимая прямые капиталовложения, иностранный инвестор  стремится взять в свои руки руководство предприятием. Вкладывая капитал, он считает, что Россия самое подходящее место для выпуска его продукции, которая будет реализовываться либо на российском потребительском рынке, либо на мировом рынке. России необходимо прилагать все усилия к привлечению обоих видов инвестиций, ибо каждая из них способствует будущему увеличению производительной мощи экономики. Иностранный капитал может иметь доступ во все сферы экономики без ущерба для национальных интересов. Отраслевые ограничения должны распространяться только на прямые иностранные инвестиции. Их приток следует ограничить в отрасли, связанные с непосредственной эксплуатацией национальных природных ресурсов, в производственную инфраструктуру, телекоммуникационную и спутниковую связь. В перечисленных отраслях целесообразно использовать альтернативные прямым инвестициям формы привлечения иностранного капитала. 
Стимулировать приток портфельных инвестиций следует во все отрасли экономики. Они обеспечивают приток финансовых ресурсов без потери контроля российской стороны над объектом инвестирования. Это преимущество важно использовать в отраслях, имеющих стратегическое значение для страны, и в первую очередь связанных с добычей ресурсов. Однако сегодня привлечению портфельных иностранных инвестиций уделяется мало внимания, и их в России практически нет.[8,39]
Глава 3.  Особенности инвестиционной политики на   современном этапе развития экономики.
3.1. Современное состояние инвестиционной политики.
Привлечение прямых инвестиций в российскую экономику является жизненно важным средством устранения инвестиционного "голода" в стране.
До середины 2008 года динамика инвестиций в основной капитал в целом производила оптимистическое впечатление. В течение 2-х лет прямые отечественные инвестиции росли значительно быстрее, чем ВВП и объем промышленного производства. Увеличение инвестиционного спроса стало достаточно устойчивой составляющей общего экономического роста. 

Текущая потребность в инвестициях связана с крайней изношенностью основного производственного оборудования. В среднем по стране износ основных производственных фондов составляет 40,4%, при этом в нефтедобыче и электротехнике – более 50%, в нефтепереработке - 75%, а в газопереработке – 80%. Если доля полностью изношенных основных фондов в целом по стране равна 12,5%, то в подотраслях ТЭК она колеблется от 22 до 38%. К 2008 г. выработали ресурс 17 мощных электростанций России, около 25% оборудования электрических подстанций  достигло предельного срока службы.
   В стратегическом аспекте инвестиции сейчас выступают ключевым звеном, определяющим решение всего комплекса проблем развития страны и модернизации экономики, и прежде всего достижения устойчивого экономического роста и высокой конкурентоспособности отечественного производства на внутреннем и мировых рынках. [9 ,47].
Главная опасность для будущего развития страны заключается в том, что рост прямых инвестиций пока очень неустойчив и во многом базируется на благоприятной конъюнктуре мировых рынков. Не устранены фундаментальные причины слабости российской экономики - незавершенность структурных и институциональных реформ в реальном секторе, его низкая конкурентоспособность и физическая изношенность производственного аппарата, структурные деформации национального хозяйства, сохранение обширного сектора убыточных производств, низкая восприимчивость предприятий к инвестициям.

Главные цели инвестиционной политики государства обусловлены решением стратегических задач развития Российской Федерации, определенных в «Основных направлениях социально-экономической политики Правительства Российской Федерации на долгосрочную перспективу». 
Безусловным приоритетом государственной инвестиционной политики является содействие выходу национального хозяйства на траекторию устойчивого экономического роста для решения острых социальных проблем на основе коренной модернизации производства и его структурной перестройки, повышения конкурентоспособности обрабатывающего сектора промышленности, ускоренного инвестиционного развития секторов «новой экономики», прежде всего становления инновационных отраслей и формирования нового технологического облика национального хозяйства.
3.2. Перспективы развития политики государства в инвестиционной сфере.
В среднесрочном плане государственная инвестиционная политика должна быть нацелена на раскрепощение инициативы предпринимательского сектора экономики, создание благоприятного инвестиционного климата и преодоление законодательных и институциональных ограничений росту инвестиций в производство, усиление их социальной направленности, противодействие возникшим после кризиса угрозам дестабилизации хозяйственной жизни в стране в связи с крайней физической изношенностью производственного аппарата, чреватой массовым выбытием основного капитала.

В связи с этим основными принципами и задачами политики государства в инвестиционной сфере должны стать: [7,74].
· усиление роли государства как гаранта осуществления предсказуемого благоприятного нормативно-правового режима хозяйственной деятельности отечественных и зарубежных инвесторов, публичность проводимой государственной инвестиционной политики;

· введение иммунитета внутренних инвесторов в отношении вступления в силу правовых норм, ухудшающих условия внутренних инвестиций в части взаимоотношений инвесторов с государством, предоставление законодательных гарантий инвесторам в сохранении стабильных условий хозяйствования;

· создание равных конкурентных условий хозяйственной деятельности всем инвесторам независимо от формы собственности, способствующих эффективному размещению капитала и устойчивому экономическому развитию; отказ от практики избыточного вмешательства в дела бизнеса;

· осуществление действенных законодательных и практических механизмов защиты интересов и прав инвесторов при реализации инвестиционных проектов; устранение противоречий нормативно-законодательной базы инвестиционной деятельности, снятие барьеров входа на рынок капиталов;

· либерализация рынка инвестиционных проектов путем упрощения процедур согласования и получения разрешительной документации при их разработке и реализации;
· обеспечение возможности получения инвесторами достоверной информации об организациях в целях анализа и выбора объектов инвестиций;
· содействие становлению современной институциональной инфраструктуры инвестиционного рынка, обеспечивающей эффективную трансформацию сбережений национальной экономики в инвестиции в производство, становление эффективных рыночных механизмов межотраслевого перелива капитала.
· усиление социальной направленности инвестиционной деятельности в стране, безусловный приоритет инвестиций в «человеческий» капитал, в развитие социальной инфраструктуры, здравоохранения, образования, фундаментальной и прикладной науки;
· отказ от неэффективных инвестиционных расходов из бюджета, безусловное выполнение инвестиционных обязательств государства в рамках годового бюджетного плана;
· открытость и предсказуемость государственной инвестиционной политики, стимулирование привлечения капиталов  предпринимательского сектора для решения приоритетных задач социально-экономического развития страны;

· отказ от прямого государственного финансирования эффективных, коммерчески окупаемых инвестиционных проектов; 
· повышение эффективности инвестиционной деятельности государственного сектора экономики, обеспечение «прозрачности» данных инвестиционных потоков и программ; 

· создание благоприятных условий наращивания инвестиционно-финансового потенциала российских предприятий путем осуществления программ их реструктуризации;

·  либерализация внешнеторгового и налогового режимов для ввоза в Россию современного технологического оборудования, необходимого для нужд модернизации действующих предприятий;

· повышение инвестиционной привлекательности российских предприятий на основе решения вопроса о собственности на землю под приватизированными зданиями и сооружениями.
Улучшение инвестиционного и предпринимательского климата является ключевым условием развития экономики, поэтому к приоритетным направлениям экономической политики относится формирование законодательных основ, обеспечивающих благоприятный инвестиционный и предпринимательский климат, что подразумевает:
-    кардинальное улучшение условий инвестирования и хозяйствования;

- существенное снижение налогового бремени и повышение эффективности налоговой и таможенной систем;

- достижение сбалансированности бюджетной системы и повышение эффективности ее функционирования;

- стимулирование прогрессивных структурных сдвигов в российской экономике;
-  реструктуризацию естественных монополий;
- создание условий для развития финансовой инфраструктуры и достижения среднесрочной финансовой стабильности;
-  создание условий для интеграции России в мировую экономику.
Все это позволит России закрепить позитивные тенденции, наблюдавшиеся в последнее время, и выйти на траекторию устойчивого экономического роста.
Одними из первых шагов, призванных создать базис для обеспечения ясной и прозрачной структуры экономики России, являются введение международных стандартов бухгалтерского учета и отчетности и неукоснительное исполнение законодательства о раскрытии информации о финансово-хозяйственной деятельности предприятий.
Изменения должны коснуться и системы вычетов, учитываемых для целей налогообложения прибыли. Здесь должен быть предусмотрен комплекс льгот, направленных на поддержку деятельности предприятий и стимулирующих их инвестиционную активность.
Особую роль в активизации инвестиционной деятельности должно сыграть страхование инвестиций от некоммерческих рисков. Важным шагом в этой области стало присоединение России к Многостороннему агентству по гарантиям инвестиции. Важное условие, необходимое для частных капиталовложений - постоянный и общеизвестный набор догм и правил, сформулированных таким образом, чтобы потенциальные инвесторы могли понимать и предвидеть, что эти правила будут применяться к их деятельности. В России же, находящейся в стадии непрерывного реформирования, правовой режим непостоянен. Потребность страны в иностранных инвестициях составляет 40 - 50 млрд. долл. в год. Однако для того, чтобы иностранные инвесторы пошли на такие вложения, необходимы очень серьезные изменения в инвестиционном климате. В ближайшей перспективе законодательная база функционирования иностранных инвестиций будет усовершенствована.
Расчетная часть.
1. Исчислим и распределим амортизационные отчисления (табл.4). Сумму амортизационных отчислений определим исходя из среднегодовой стоимости амортизируемых основных фондов в планируемом периоде и средневзвешенной нормы амортизационных отчислений, приведенных в исходных данных (табл.3).

       Таблица 3

Данные к расчету амортизационных отчислений на основные производственные фонды.
Стоимость основных фондов, на которые начисляется амортизация на начало года, - 22420 тыс. руб.

	
	февраль
	май
	август
	ноябрь

	Плановый ввод в действие основных фондов, тыс.руб.
	
	5200
	10450
	

	Плановое выбытие основных фондов, тыс.руб.
	
	
	
	9890


Среднегодовая стоимость полностью амортизированного оборудования (в действующих ценах) – 2780  тыс. руб. Средневзвешенная норма амортизационных отчислений – 12,5.

Таблица 4.

Расчет плановой суммы амортизационных отчислений и ее распределение.

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Стоимость амортизируемых основных производственных фондов на начало года (таблица 3)
	22420

	2
	Среднегодовая стоимость вводимых основных фондов
	6516,7

	3
	Среднегодовая стоимость выбывающих основных производственных фондов
	824,2

	4
	Среднегодовая стоимость полностью амортизированного оборудования (в действующих ценах) (таблица 3)
	2780

	5
	Среднегодовая стоимость амортизированных основных фондов (в действующих ценах) – всего (стр.1+стр.2-стр.3-стр.4)
	25332,5

	6
	Средняя норма амортизации
	12,5

	7
	Сумма амортизационных отчислений – всего (стр.5*стр.6)
	316656,25

	8
	Использование амортизационных отчислений на кап. 

вложения (стр.7)
	316656,25


 Среднегодовая стоимость вводимых основных фондов:                          (5200*7+10450*4)/12=6516,7;
 Среднегодовая стоимость выбывающих основных производственных фондов:   9890*1/12=824,2;

2. Рассчитаем смету затрат на производство продукции (табл.2).

Таблица 2.

Смета затрат на производство продукции открытого акционерного общества, тыс. руб.

	№ стр.
	Статья затрат
	всего на год
	в т.ч. на IV квартал

	1
	2
	3
	4

	1
	Материальные затраты (за вычетом возвратных отходов)
	10520
	2630

	2
	Затраты на оплату труда
	17300
	4325

	3
	Амортизация основных фондов
	3167
	792

	4
	Прочие расходы – всего, в то числе
	5738
	1435,5

	4.1
	а) уплата процентов за краткосрочный кредит
	35
	10

	4.2
	б) налоги, включаемые в себестоимость, в том числе
	5487
	1371,5

	4.2.1.
	Единый социальный налог (26%) (стр.2*26%)
	4498
	1124,5

	4.2.2.
	Прочие налоги
	989
	247

	4.3.
	в) арендные платежи и другие расходы
	216
	54

	5
	Итого затрат на производство (1+2+3+4)
	36725
	9182

	6
	Списано на непроизводственные счета
	400
	100

	7
	Затраты на валовую продукцию (стр.5-стр.6)
	36325
	9082

	8
	Изменение остатков незавершенного производства (таблица 11)
	269
	67

	9
	Изменение остатков по расходам будущих периодов
	30
	8

	10
	Производственная себестоимость товарной продукции (стр.7-(стр.8+стр.9))
	36026
	9007

	10а
	10 % от результата стр.10
	3602,6
	

	11
	Внепроизводственные (коммерческие) расходы
	1463
	369

	12
	Полная себестоимость товарной продукции (стр.10+стр.11)
	37489
	9376

	13
	Товарная продукция в отпускных ценах (без НДС и акцизов)
	81560
	20390

	14
	Прибыль на выпуск товарной продукции (стр.13-стр.12)
	44071
	11014

	15
	Затраты на 1 рубль товарной продукции (стр.12/стр13)
	0,4596
	0,4598


3.Рассчитаем потребность в собственных оборотных средствах на конец планируемого года, их прирост (табл.11) исходя из данных, приведенных в табл.8.

Таблица 8.

Данные к расчету потребности в оборотных средствах.
	№ стр.
	Показатель
	Вариант сметы, тыс. руб.

	1
	Изменение расходов будущих периодов
	30

	2
	Прирост устойчивых пассивов
	280

	3
	Норматив на начало года:
	

	3.1
	Производственные запасы
	1416

	3.2
	Незавершенное производство
	539

	3.3
	Расходы будущих периодов
	70

	3.4
	Готовая продукция
	1567

	4
	Нормы запаса в днях:
	

	4.1
	Производственные запасы
	53

	4.2
	Незавершенное производство
	8

	4.3
	Готовые изделия
	12


Таблица 11.

Расчет потребности предприятия в оборотных средствах.

	№стр.
	Статьи затрат
	Норматив на начало года, тыс. руб.
	Затраты IV кв., тыс. руб./всего

 
	Затраты IV кв., тыс. руб./день


	Нормы запасов, в днях
	Норматив на конец года, тыс. руб.
	Прирост

(+),

Снижение

(-)

	1
	Производственные запасы
	1416
	2630
	2630/90

=29
	53
	29*53=

1537
	1537-1416=

121

	2
	Незавершенное производство
	539
	9082
	9082/90

=101
	8
	101*8=

808
	808-539

=269

	3
	Расходы будущих периодов
	70


	X
	X
	X
	100
	30

	4
	Готовые изделия
	1567
	9007
	9007/90

=100
	12
	100*12=

1200
	1200-1567

= - 367 

	5
	Итого
	3592
	X
	X
	X
	3645
	53

	Источники прироста

	6
	Устойчивые пассивы
	250

	7
	Прибыль (стр.5-стр.6)
	-197


4. Определим объем реализуемой товарной продукции и прибыли (табл.6) на основе данных табл.5.

Таблица 5.

Данные к расчету объема реализации и прибыли.

	№ стр.
	Показатель
	 Тыс. руб.

	1
	Фактические остатки нереализованной продукции на начало года:
	 

	1.1
	а) в ценах базисного года без НДС и акцизов
	2430

	1.2
	б) по производственной себестоимости
	1460

	2
	Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года:
	 

	2.1
	а) в днях запаса
	9

	2.2
	б) в действующих ценах без НДС и акцизов (табл.2,стр.13/90*стр.2.1)
	2039

	2.3
	в) по производственной себестоимости (табл.1стр.10/90*стр.2.1.)
	 901

	 
	Прочие доходы и расходы
	 

	3
	Выручка от продажи выбывшего имущества
	8200

	4
	Доходы, полученные по ценным бумагам (облигациям)
	2040

	5
	Прибыль от долевого участия в деятельности других предприятий
	3442

	6
	Расходы от реализации выбывшего имущества
	4900

	7
	Проценты к уплате (табл.9,стр.9)
	576,98

	8
	Расходы на оплату услуг банков
	120

	9
	Доходы от прочих операций
	17942

	10
	Расходы по прочим операциям
	12460

	11
	Налоги, относимые на финансовые результаты
	2658

	12
	Содержание объектов социальной сферы – всего, в том числе
	1820

	12.1
	а) учреждения здравоохранения
	800

	12.2
	б) детские дошкольные учреждения
	730

	12.3
	в) содержание пансионата
	290

	13
	Расходы на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ
	500


Таблица 6. 

Расчет объема реализуемой продукции и прибыли.

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, 
тыс. руб.

	1
	Фактические остатки нереализованной продукции на начало года:
	 

	1.1
	а) в ценах базисного года без НДС и акцизов (табл.5,стр.1.1.)
	2430

	1.2
	б) по производственной себестоимости (табл.5, стр.1.2)
	1460

	1.3
	в) прибыль (стр.1.1. – стр.1.2.)
	970

	2
	Выпуск товарной продукции (выполнение работ, оказание услуг):
	

	2.1
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов (табл.2,стр.13)
	81560

	2.2
	б) по полной себестоимости (табл.1,стр.12)
	37489

	2.3
	в) прибыль (стр.2.1-стр.2.2)
	44071

	3
	Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года:
	

	3.1
	а) в днях запаса
	9

	3.2
	б) в действующих ценах без НДС и акцизов (табл.5,стр.2.2)
	2039

	3.3
	в) по производственной себестоимости (табл.5,стр.2.3.)
	901

	3.4
	г) прибыль (стр.3.2-стр.3.3)
	1138

	4
	Объем продаж продукции в планируемом году:
	

	4.1
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов (стр.1.1+стр.2.1-стр.3.2.)
	81951

	4.2
	б) по полной себестоимости (стр.1.2+стр.2.2-.стр.3.3)
	38048

	4.3
	в) прибыль от продажи товарной продукции (работ, услуг) (стр.1.3.+стр.2.3-стр.3.4)
	43903


5. Определим источники капитальных вложений на производственное и непроизводственное строительство (табл.9)

Таблица 7.

Показатели по капитальному строительству.
	№ стр.
	Показатель
	 Смета II, тыс. руб.

	1
	Капитальные затраты производственного назначения, в том числе
	16725

	 1.1
	объем строительно-монтажных работ, выполняемых хозяйственным способом
	8100

	2
	Капитальные затраты непроизводственного назначения
	6000

	3
	Норма плановых накоплений по смете на СМР, выполняемых хозяйственным способом, %
	8,2

	4
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	1000

	5
	Ставка процента за долгосрочный кредит, направляемый на капитальные вложения, %
	17


Таблица 10.

Данные к распределению прибыли.

	№ стр.
	Показатель
	Вариант сметы, тыс. руб.

	1
	Отчисления в резервный фонд
	5000

	2
	Реконструкция цеха
	8900

	3
	Строительство жилого дома
	4000

	4
	Отчисления в фонд потребления – всего, в том числе:
	7980

	4.1
	а) на выплату материальной помощи работникам предприятия
	4980

	4.2
	б) удешевление питания в столовой
	1500

	4.3
	в) на выплату вознаграждения по итогам года
	1500

	5
	Налоги, выплачиваемые из прибыли
	2500

	6
	Погашение долгосрочных кредитов
	  - 


 Таблица 9.
    Расчет источников финансирования капитальных вложений, тыс. руб.

	№ стр.
	Источник
	Капитальные вложения производственного назначения
	Капитальные вложения непроизводственного назначения

	1
	Ассигнования из бюджета
	1600
	-

	2
	Прибыль, направляемая на капитальные вложения (табл.10,стр.2,стр.3)
	8900
	4000

	3
	Амортизационные отчисления на основные производственные фонды (табл.1,стр.3)
	3167
	-

	4
	Плановые накопления по смете на СМР, выполняемые хозяйственным способом (табл.7,стр.1.1*стр.3/100)
	664
	-

	5
	Поступление средств на жилищное строительство в порядке долевого участия (т.7,стр.4)
	-
	1000

	6
	Прочие источники
	-
	-

	7
	Долгосрочный кредит банка 
	16725-1600-8900-3167-664=2394
	6000-4000-1000=1000

	8
	Итого вложений во внеоборотные активы (табл.7,стр.1, стр.2)
	16725
	6000

	9
	Проценты по кредиту к уплате (по ставке 17% годовых) (стр.7*0,17)
	406,98
	170


6. Составим проект отчета о прибылях и убытках (табл.13)

Данные для расчета  представлены в табл.5 и рассчитаны в табл.6.

Таблица 13

Проект отчета о прибылях и убытках.
	№ стр.
	Показатель
	Сумма, 

тыс. руб.

	1. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

	1
	Выручка (нетто) от продажи продукции в планируемом году (табл.6,стр.4.1)
	81951

	2
	Себестоимость реализуемой продукции в планируемом году (табл.6,стр.4.2)
	38048

	3
	Прибыль (убыток) от продаж (табл.6,стр.4.3)
	43903

	2. Прочие доходы и расходы

	4
	Проценты к получению (табл.5,стр.4)
	2040

	5
	Проценты к уплате (табл.5,стр.7)
	576,98

	6
	Доходы от участия в других организациях (табл.5,стр.5)
	3442

	7
	Прочие доходы (табл.5,стр.9+стр.3)
	26142

	8
	Прочие расходы – всего, в том числе: 
	22458

	8.1
	а) содержание учреждений здравоохранения
	800

	8.2
	б) содержание детских дошкольных учреждений
	730

	8.3
	в) содержание пансионата
	290

	8.4
	г) расходы на проведение НИОКР
	500

	8.5
	д) налоги, относимые на финансовый результат
	2658

	  8.6
	е) прочие расходы (табл.5,стр.6+стр.8+стр.10)
	17480

	9
	Прибыль (убыток) планируемого года (стр.3+стр.4-стр.5+стр.6+стр.7-стр.8)
	52492


7. Рассчитаем налог на прибыль в соответствии с действующими ставками, определенными ст.284 Налогового кодекса РФ.

Таблица 14.

Расчет налога на прибыль.

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс. руб.

	1
	Прибыль – всего, (табл.13,стр.9)
в том числе:
	52492

	1.1
	прибыль, облагаемая по ставке 9%
	-

	1.2
	прибыль, облагаемая по ставке 24%
	52492

	2
	Сумма налога к уплате по ставке 24% - всего, в том числе: (стр.1.2*24%)
	12598

	2.1
	в федеральный бюджет 6,5% 
	3411,98

	2.2
	в бюджет субъекта Федерации 17,5%
	9186,1

	2.3
	в местный бюджет
	-

	3
	Сумма налога к уплате по ставке 9% - всего, в том числе:
	-

	3.1
	в федеральный бюджет
	-

	3.2
	в бюджет субъекта Федерации
	-

	3.3
	в местный бюджет
	-

	4
	Общая сумма налога в федеральный бюджет (стр.2.1)
	3411,98

	5
	Общая сумма налога в бюджет субъекта Федерации (стр.2.2)
	9186,1

	6
	Общая сумма налога в местный бюджет
	-

	7
	Итого сумма налога на прибыль (по ставкам 24 и 9 %)
	12598

	8
	Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль (по ставкам 24 и 9 %) (стр.1-стр.7)
	39894


8. Заполним таблицу «Распределение прибыли планируемого года» (табл.15) исходя из данных табл. 10,11,13,14.

Таблица 15
Распределение прибыли планируемого года

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс. руб.

	1.
	Всего прибыль
	52492

	2
	Отчисления в резервный фонд (табл.10,стр.1)
	5000

	3
	Капитальные вложения производственного назначения (реконструкция цеха) (табл.10,стр.2)
	8900

	4
	Капитальные вложения непроизводственного назначения (строительство жилого дома) (табл.10,стр.3)
	4000

	5
	Отчисления в фонд потребления - всего
	7980

	5.1
	а) на выплату материальной помощи работникам предприятия (табл.10,стр.4.1)
	4980

	5.2
	б) удешевление питания в столовой (табл.10,стр.4.2)
	1500

	5.3
	в) на выплату вознаграждения по итогам года (табл.10,стр.4.3)
	1500

	6
	Прирост оборотных средств (чистая прибыль) (табл.11,стр.7)
	 - 197 

	7.
	Налоги, выплачиваемые из прибыли (табл.10,стр.5)
	2500

	8
	Налог на прибыль 24% (табл.14,стр.2)
	12598

	9
	Налог на прочие доходы 9%
	-

	10
	Погашение долгосрочного кредита
	0

	11
	Остаток нераспределенной прибыли до выплаты дивидендов (стр.1-стр.2-стр.3-стр.4-стр.5-стр.6-стр.7-стр.8-стр.10)
	11711

	12
	Выплата дивидендов
	-

	13
	Нераспределенная прибыль после выплаты дивидендов (стр.11)
	11711


9. Составим баланс доходов и расходов (табл.17). Предварительно проверим соответствие расходов и доходов, используя шахматку (табл.16).
При расчете средств на содержание объектов социальной сферы и расходов на НИОКР воспользуемся данными, приведенными в табл.12.

	   Таблица 12

	Данные к расчету дополнительных источников финансирования социальной сферы и НИОКР

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Средства родителей на содержание детей в дошкольных учреждениях
	60

	2
	Средства целевого финансирования
	210

	3
	Собственные средства, направляемые на содержание детских дошкольных учреждений
	730

	4
	Средства заказчиков по договорам на НИОКР
	200

	5
	Собственные средства, направляемые на НИОКР
	1000


Таблица 16
Проверка соответствия доходов и расходов

	№ стр.
	 Доходы

Расходы
	Выручка от продажи
	Средства целевого финансирования
	Поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях
	Прирост устойчивых пассивов
	Прочие доходы
	Накопления по СМР, выполняемым хозяйственным способом
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	Высвобождение средств из оборота (мобилизация)
	Получение новых займов, кредитов
	Прибыль
	Итого расходов

	1
	Затраты
	29394
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	29394

	2
	Платежи в бюджет – всего, в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	23243

	2.1
	Налоги, включаемые в себестоимость продукции
	5487
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	5487

	2.2
	Налог на прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	12598
	12598

	2.3
	Налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	2500
	2500

	2.4
	Налоги, относимые на финансовые результаты
	
	
	
	
	2658
	
	
	
	
	
	
	2658

	3
	Выплаты из фонда потребления (мат. помощь и др.) 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	7980
	7980

	4
	Прирост собственных оборотных средств
	
	
	
	250
	
	
	
	
	
	
	-197
	53

	5
	Капитальные вложения производственного назначения
	3167
	1600
	
	
	
	664
	
	
	
	2394
	8900
	16725

	6
	Капитальные вложения непроизводственного назначения
	
	
	
	
	
	
	
	1000
	
	1000
	4000
	6000

	7
	Затраты на проведение НИОКР
	
	
	
	
	500
	
	200
	
	
	
	
	700

	8
	Прочие расходы
	
	
	
	
	17480
	
	
	
	
	
	
	17480

	9
	Содержание объектов социальной сферы
	
	210
	60
	
	1820
	
	
	
	
	
	
	2090

	10
	Погашение долгосрочных кредитов
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0
	0

	11
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам
	
	
	
	
	576,98
	
	
	
	
	
	
	576,98

	12
	Выплата дивидендов
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-
	-

	13
	Отчисления в резервный фонд
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	5000
	5000

	14
	Прибыль
	43903
	
	
	
	8589
	
	
	
	
	
	52492
	0

	15
	Итого доходов
	81951
	1810
	60
	250
	31624
	664
	200
	1000
	0
	3394
	-
	120953


	
	
	Таблица17

	Баланс доходов и расходов (финансовый план)

	
	
	

	Шифр строки
	Разделы статьи и баланса
	Сумма, тыс. руб.

	1
	2
	3

	001
	I. Поступление (приток денежных средств)
	 

	002
	А. От текущей деятельности
	

	003
	Выручка от реализации продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и таможенных пошлин) (Т.13 п.1)
	81951

	004
	Прочие поступления – всего (стр.005+стр.006),                                                           в том числе:
	270

	005
	    средства целевого финансирования (Т.12 п.2+Т.9 п.1)
	1810

	006
	    поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях (Т.11 п.1)
	60

	007
	Прирост устойчивых пассивов (Т.8 п.2)
	250

	008
	Итого по разделу А (стр.003+стр.004+стр.007)
	84071

	009
	Б. От инвестиционной деятельности
	

	010
	Выручка от прочей реализации (без НДС) (табл.5,стр3)
	8200

	011
	Доходы от прочих операций (Т5,стр.9)
	17942

	012
	Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом (Т.9 п.4)
	664

	013
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР (Т.12 п.4)
	200

	014
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве (Т.9 п.5)
	1000

	015
	Высвобождение средств из оборота (мобилизация)
	-

	016
	Итого по разделу Б (стр.010+011+012+013+014)
	28006

	017
	В. От финансовой деятельности
	

	018
	Увеличение уставного капитала
	-

	019
	Доходы от финансовых вложений (Т.5 п.4 + Т5. п.5)
	5482

	020
	Увеличение задолженности – всего,                                                    в том числе
	3394

	021
	    получение новых займов, кредитов (Т.9 п.7)
	3394

	022
	    выпуск облигаций
	

	023
	Итого по разделу В (стр.019+020)
	8876

	024
	Итого доходов (п.008 + п.016 + п.023)
	120953

	025
	II. Расходы (отток денежных средств)
	

	026
	А. По текущей деятельности
	

	027
	Затраты на производство реализованной продукции (без амортизационных отчислений и налогов, относимых на себестоимость) (Т.6 п.4.2 – Т2. п.3 - Т.2.п.4.2)
	29394

	028
	Платежи в бюджет – всего (стр.029+030+031+032),                                                           в том числе:
	23243

	029
	    налоги, включаемые в себестоимость продукции (Т.2 п.4.2)
	5487

	030
	    налог на прибыль, всего (T.14 п.7)
	12598

	031
	    налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия (Т.10 п.5)
	2500

	032
	 налоги, относимые на финансовые результаты (Т.5 п.11)
	2658

	033
	    Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и т.д.) (Т.10 п.4)
	7980

	034
	Прирост собственных оборотных средств (Т.11 п.5)
	53

	035
	Итого по разделу А
	60670

	036
	Б. По инвестиционной деятельности
	

	037
	Инвестиции в основные фонды и нематериальные активы – всего, из них:
	22725

	038
	капитальные вложения производственного назначения (Т.9 п.8)
	16725

	039
	капитальные вложения непроизводственного назначения (Т.9 п.8)
	6000

	040
	    затраты на проведение НИОКР (Т.12 п.4 + Т.12 п.5)
	700

	041
	    платежи по лизинговым операциям
	-

	042
	    долгосрочные финансовые вложения
	-

	043
	    расходы по прочей реализации (Т.5 п.6+Т.5 п.8)
	5020

	044
	    расходы по прочим операциям (Т.5 п.10)
	12460

	045
	    содержание объектов социальной сферы                              (Т.13 п.8.1+Т.13п.8.2+Т.13п.8.3+Т.12п.1+Т.12.п.2)
	2090

	046
	 
	

	047
	Итого по разделу Б
	42995

	048
	В. От финансовой деятельности
	

	049
	Погашение долгосрочных кредитов 
	-

	050
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам (Т.9 п.9)
	576,98

	051
	Краткосрочные финансовые вложения
	-

	052
	Выплата дивидендов (Т.15 п.12)
	-

	053
	Отчисления в резервный фонд (Т.9 п.1)
	5000

	054
	
	

	055
	Итого по разделу В
	5576,98

	056
	Итого расходов (стр.035 + стр.047 + стр.055)
	109242 


	057
	Превышение доходов над расходами (+)
	11711

	058
	Превышение расходов над доходами (–)
	-

	059
	Сальдо по текущей деятельности (стр.008 - стр.035)
	23401

	060
	Сальдо по инвестиционной деятельности (стр.016 - стр.047)
	-14989

	061
	Сальдо по финансовой деятельности (стр.023 - стр.055)
	3299


Пояснительная записка

Чтобы проанализировать деятельность промышленного предприятия, необходимо провести анализ итогов капитальных вложений, распределения прибыли, текущей, инвестиционной и финансовой деятельности.
Источниками финансирования капитальных вложений являются:

1. Собственные источники финансирования  16731 тыс. руб. (74%):

· прибыль, направляемая на капитальные вложения – 12900 тыс. руб.

· амортизационные отчисления на основные производственные фонды – 3167 тыс. руб.

· плановые накопления по смете на СМР, выполняемые хозяйственным способом – 664 тыс. руб.

2. Заемные денежные средства – 4394 тыс. руб. (26%):

· поступление средств на жилищное строительство в порядке долевого участия – 1000 тыс. руб. 

· долгосрочный кредит банка – 3394 тыс. руб.

Итого вложений во внеоборотные активы – 22725 тыс. руб. (100%).


Капитальные вложения в объекты производственного назначения составляют 16725 тыс. руб. (74%), в объекты непроизводственного назначения –  6000 тыс. руб. (26%).


Соотношение собственных источников финансирования в целом по капитальным вложениям больше чем заемных. Это является положительным моментом, т.к. чем меньше предприятие вынуждено прибегать к внешним заимствованиям, тем оно более устойчиво.
Соотношение капиталовложений производственного назначения превышает капиталовложения непроизводственного назначения, что является также положительным результатом, потому что производство является более надежным источником прибыли.

Прибыль предприятия распределена следующим образом:

1. Выплата налогов:
     - налоги, выплачиваемые из прибыли – 2500 тыс.руб.;

     - налог на прибыль – 12478 тыс. руб.;

     2. Фонд накопления:
      - капитальные вложения производственного назначения – 8900 тыс. руб.;

 - прирост оборотных средств – 53 тыс. руб.

     3. Фонд потребления и фонд социальной сферы:
       - отчисления на выплату материальной помощи работникам предприятия – 4980 тыс. руб.

 - удешевление питания в столовой – 1500 тыс. руб.

 - выплата вознаграждения по итогам года – 1500 тыс. руб.
- капитальные вложения непроизводственного назначения – 4000 тыс. руб.
	
	Сумма
	Доля от общей прибыли планируемого года (%)

	Налоги
	14978
	28

	Резервный фонд
	5000
	10

	Фонд накопления
	8953
	16

	Фонд потребления и фонд социальной сферы
	11980
	23


Распределению подлежит прибыль после уплаты налога на прибыль и другие платежи в бюджет. Далее прибыль распределяется в соответствии с порядком, фиксированным в уставе общества, на производственное и социальное развитие. Оставшаяся часть распределяется между участниками общества пропорционально их доле в уставном капитале. Если в уставе не оговорен порядок распределения прибыли, оставшейся в распоряжении общества, решение о ее распределении должно приниматься ежегодно собранием учредителей. Нераспределенная прибыль прошлых лет служит источником формирования резервного капитала.


В данном примере распределения прибыли размер налоговых платежей не превышает 1/3 балансовой прибыли, что является положительным моментом. Норма резервного фонда составляет примерно 5 %. Из таблицы видно, что резервный фонд составляет 10% от прибыли, что может говорить о желании «отложить на черный день», не смотря на то, что накопления составляют всего 16%, а потребление и социальное развитие около 23% от общей суммы прибыли.

В целом предприятие имеет стратегический план развития, довольно устойчиво, представленное распределение прибыли приемлемо.

Эффективное управление финансами предприятия возможно лишь при планировании всех финансовых потоков, процессов и отношений хозяйствующего субъекта.
Основные доходы и расходы предприятия приходятся на текущую (основную) деятельность. Доходы – 84 071тыс. руб. (69,5%), расходы –60 670  тыс. руб. (50%). В свою очередь по текущей деятельности основным источником дохода является выручка от реализации продукции, работ, услуг – 81951 тыс. руб. (97,5 %). Основным видом расхода – затраты на производство реализованной продукции – 29394 тыс. руб. (48,5%), платежи в бюджет составляют 23 243 тыс. руб. (38,3%), выплаты из фонда потребления – 13,15 %.

Результат между поступлениями и расходами составляет 23 401  тыс. руб. (прибыль от текущей деятельности). Текущая деятельность предприятия строится на принципе хозяйственной самостоятельности, т.е. направляет вложения денежных средств в целях извлечения прибыли.
По инвестиционной деятельности, доля составляет 23,1 % в общем объеме доходов. Основным источником доходов являются доходы от прочих операций – 17 942 тыс. руб.(64%). Данные поступления расходуются в сумме 42 995 тыс. руб. на расходы в основные фонды и нематериальные активы – 52,85 % (22725 тыс. руб.) из которых большую часть составляют капитальные вложения производственного назначения – 73,6 % (16725 тыс. руб.). Незначительную часть составляют затраты на содержание объектов социально-культурной сферы и затраты на проведение НИОКР. Результат между поступлениями и расходами составляет -  -14 989 тыс. руб. Полученный результат со знаком минус говорит о плановом увеличении потребности в оборотных средствах в связи с расширением капитальных вложений. Также в собственных средствах, направляемых на финансирование прямых инвестиций, наибольший удельный вес должны занимать амортизационные отчисления в основные производственные фонды. Однако основным источником финансирования прямых инвестиций в данном финансовом плане составляет прибыль, направляемая на вложения во внеоборотные активы.


Увеличение амортизационных отчислений за счет их систематического накопления и ввода в эксплуатацию новых объектов основных средств и нематериальных активов приведет к образованию свободных денежных средств, которые можно направлять на расширенное воспроизводство основного капитала предприятия, что позволит существенно снизить отрицательное сальдо по инвестиционной деятельности.

По финансовой деятельности, доля которой составляет 7,34 % в общем объеме доходов, основным источником дохода являются доходы от финансовых вложений – 61,76 % (5482 тыс. руб.), что практически в два раза превышает получение новых займов и кредитов – 38,24% (3394 тыс. руб.) Основным видом расхода являются отчисления в резервный фонд  - 89,65 %, уплата процентов по долгосрочным кредитам  составляет  10,3%. Данные расходы оправдывают доходы, сальдо является положительным и составляет 3299 тыс. руб. 
Превышение доходов над расходами составляет 11 711 тыс. руб.
Таким образом, предприятие работает стабильно за счет эффективной основной (текущей) деятельности. В результате своей деятельности оно получает прибыль, способную поддержать не только воспроизводство, но   часть средств, от которой идут на расширение производства – предприятие развивается.
Финансовый план помог проверить реальность источников поступления средств и обоснованность расходов, принять решение о возможных способах финансирования в случае возникновения дефицита средств.

Заключение

Итак, инвестиции представляют собой  денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта. В системе воспроизводства, инвестициям принадлежит важнейшая роль в деле возобновления и увеличения основных фондов а, следовательно, и обеспечении определенных темпов экономического роста.
Основу инвестиционной деятельности предпринимательской фирмы составляет реальное инвестирование. В современных условиях хозяйствования данная форма инвестирования для многих фирм является единственным направлением инвестиционной деятельности. Реальные инвестиции позволяют фирмам осваивать новые товарные рынки и обеспечивать постоянное увеличение своей рыночной стоимости. Основное направление реальных инвестиций – это капитальные вложения.
Основным источником прямых инвестиций в основной капитал продолжают оставаться собственные средства предприятий (60-70%, а по отдельным предприятиям и 100%). В собственных средствах наибольший удельный вес занимают амортизационные отчисления, а также прибыль от основной деятельности фирмы. При недостатке собственных источников финансирования инвестиций предприятия вынуждены прибегать к внешним заимствованиям. В последнее время получает распространение такой источник заемных средств, как ссуды из федерального и региональных бюджетов на финансирование быстроокупаемых коммерческих проектов, реализация которых позволит обеспечить развитие наиболее важных направлений отраслей хозяйства.
Также финансирование прямых инвестиций осуществляется за счет средств иностранных инвесторов, что обеспечивает развитие международных экономических связей и освоение передовых научно-технических достижений.

Выбор источников финансирования в основной капитал должен решаться предприятием с учетом многих факторов: стоимости привлекаемого капитала, эффективности отдачи от него, соотношения собственного и заемного капитала, экономических интересов инвесторов и кредиторов.

Финансирование воспроизводства основных фондов посредством прямых инвестиций, как иностранных, так и национальных, жизненно необходимо для преодоления последствий сложившегося мирового экономического кризиса, а также преодоления спада производства и ухудшения качества жизни россиян. 

Россия заинтересована в восстановлении, обновлении своего производственного потенциала, насыщении потребительского рынка высококачественными и недорогими товарами, в развитии и структурной перестройке своего экспортного потенциала.

Привлечение в широких масштабах национальных и иностранных прямых инвестиций в российскую экономику преследует долговременные стратегические цели создания в России цивилизованного, социально ориентированного общества, характеризующегося высоким качеством жизни населения, в основе которого лежит смешанная экономика, предполагающая не только совместное эффективное функционирование различных форм собственности, но и интернационализацию рынка товаров, рабочей силы и капитала.

  В сложившихся экономических условиях перед нашим государством стоит сложная  задача: привлечь в страну иностранный капитал, не лишая его собственных стимулов, направлять его мерами экономического регулирования на достижение общественных целей.

Отдельно следует отметить, что большее внимание необходимо уделять национальным прямым капитальным вложениям, так как они служат показателем национального экономического роста. И речь не о том, чтобы найти  средства на осуществление национальных  капиталовложений. Российскому частному капиталу необходимо предоставить гарантии от принудительных изъятий и произвола властей, систему страхования от некоммерческих рисков, а также стабильные условия работы при осуществлении долгосрочных капиталовложений в основные фонды.
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