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ВВЕДЕНИЕ

Рыночные отношения, сложившиеся в России, оказали влияние на экономическую систему страны на современном этапе развития, став основой развития различных видов производств. Работая и развиваясь в собственных интересах, быстро адаптируясь к постоянно измененяемой конъюнктуре рынка, имея возможность производить оборот капитала в короткие сроки, предприятия различных форм собственности способствуют развитию национального хозяйства и стабильному формированию бюджетов разных уровней.

Важным фактором в развитии любого бизнеса является налоговая политика государства. Уплачивать законно установленные налоги и сборы обязанность каждого субъекта хозяйствования, при этом возникает естественное стремление сэкономить, вытекающее из определения предпринимательства. По причине этого между налоговыми органами и субъектами предпринимательства разгораются споры, которые могут пагубно отразиться на деятельности предприятия. В этих условиях организация может функционировать успешно, только соблюдая правильную, грамотно спланированную налоговую политику предприятия. Обязательным элементом этой политики является оптимизация налогообложения, призванная снизить размер налоговых отчислений.

Актуальность темы курсовой работы заключается в том, что в экономический кризис повлек за собой две совершенно противоположные тенденции в налоговом планировании. С одной стороны, компании в своем стремлении максимально сократить расходы стали применять более агрессивные методы налоговой оптимизации. Им явно не хватило тех льгот, которые предоставило государство в виде поправок в НК РФ. С другой – чиновники, усилившие контроль над бюджетом. В такой ситуации особую важность для компаний приобретает тщательная продуманность при разработке новых и реализации существующих способов оптимизации.

Объектом исследования является ОАО «Пятигорский хлебокомбинат». Предметом исследования является существующая система налогообложения в ОАО «Пятигорский хлебокомбинат».

Целью исследования является разработка комплекса научных предложений и практических рекомендаций по оптимизации налоговых платежей в ОАО «Пятигорский хлебокомбинат».

Для достижения намеченной цели в работе были поставлены следующие задачи:

· определить сущность налоговой оптимизации;

· провести анализ финансового состояния ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»;

· изучить существующую на предприятии систему налогообложения;

· разработать пути оптимизации налогообложения предприятия.

Структура работы включает: введение, три главы, заключение,библиографический список и приложения.

В первой главе были рассмотрены теоретические основы налогообложения: существующие в РФ системы налогообложения, сущность оптимизации налоговых платежей, а также принципы и стадии налогового планирования.

Во второй главе была дана организационно-экономическая характеристика ОАО «Пятигорский хлебокомбинат», проведен анализ финансового состояния и системы налогообложения предприятия.

В третьей главе выявлены  направления совершенствования предприятия и предложены пути оптимизации налоговых платежей.

1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ СИСТЕМЫ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ

1.1 Система налогообложения на предприятиях и сущность оптимизации налогообложения

В современном мире сложилась тенденция, согласно которой предприниматели, руководители и рядовые налогоплательщики рассматривают налоги как потери для бизнеса, а государства в свою очередь стремится со своей стороны подействовать на своих граждан внушениями о том, что налоги являются платой за цивилизованное общество. По причине того, что предприниматели не могут самостоятельно выбирать виды и размеры налогов, которые они согласны платить, поскольку законодательно оговорены все налоги и порядок их уплаты в бюджет страны, при наличии соответствующих органов контроля, в обязанности которых входит надзор за надлежащим исполнением налогового законодательства, бизнес сообществу остаётся только искать пути обхода этих законов, это естественное стремление снизить налоговое бремя послужило причиной возникновения такого явление, как оптимизация налогообложения. Под налоговой оптимизацией понимаются организационные мероприятия в рамках действующего законодательства, связанные с выбором времени, места и видов деятельности, созданием и сопровождением наиболее эффективных схем и договорных взаимоотношений.

Предпосылки к возникновению оптимизаций налогообложения содержаться в различных нормативно правовых актах, в том числе и Конституции РФ[1], в которой содержится целый ряд статей, закрепляющих право налогоплательщика на осуществление оптимизации налогообложения.

Налоговая оптимизация ассоциируется с минимизацией налоговых отчислений в бюджет. В действительности, конечно, целью должна быть не минимизация, т.е. снижение налогов, а увеличение прибыли предприятия после налогообложения. Процесс оптимизация налогообложения, связан с достижением определенных пропорций всех финансовых аспектов сделки или проекта. Понятие оптимизация налогообложения намного шире: помимо минимизации, ее инструментами являются отсрочка уплаты налогов, уменьшение суммы выплачиваемых в бюджет средств и другие [3].

В процессе предпринимательской деятельности предприятие несет определенные затраты. По экономическому содержанию их можно классифицировать следующим образом:

1) Расходы связанные c извлечением прибыли - включают затраты на обслуживание производственного процесса, затраты на реализацию продукции, производство работ, оказание услуг, инвестиции.

2) Расходы не связанные с извлечением прибыли - это расходы потребительского характера, а также на благотворительные и гуманитарные цели. Сюда же включаются поощрительные выплаты работникам, отчисления в негосударственные страховые и пенсионные фонды, на развитие социально-культурной сферы хозяйствующего субъекта.

3) Принудительные затраты включают - налоговые платежи, отчисления в государственные внебюджетные фонды, создание резервов, финансовые санкции.

Таким образом, налоговые платежи представляют для предприятия расходы, причем принудительного характера.

Для предприятия существуют три наиболее значимых элемента в налоговой системе:

· ставка налога (налоговая ставка) – величина налога на единицу измерения налоговой базы (мера измерения объекта обложения: рубль, тонна, кубометр, гектар и др.);

· налоговая база – стоимостная, количественная или иная характеристика объекта налогообложения (прибыль от экономической деятельности; выручка от реализации продукции, работ, услуг; стоимость имущества и т.д.);

· порядок и сроки уплаты налога в бюджет – законодательно установленная дифференциация сроков уплаты налогов отдельными категориями налогоплательщиков, например, в зависимости от объектов налоговой базы, места производства и реализации продукции и других факторов.

Налогообложение организаций осуществляется в соответствии с частью первой и второй Налогового кодекса РФ [2], отдельными федеральными законами о налогах, устанавливающими порядок уплаты конкретных налогов, а также используются норма​тивные документы ФНС РФ.

В соответствии с действующим налоговым законодательством в РФ классификацию налогов взимаемых с организаций можно представить в виде следующих групп: прямые налоги и косвенные налоги. Прямые налоги уплачивают непосредственно на​логоплательщики при получении ими доходов (прибыли). Косвенные налоги оплачиваются, в конечном счете, потребителями товаров (работ, услуг). 

Прямые налоги имеют в качестве объекта налогообложения доход (прибыль) физических и юридических лиц, имущество, природные ресурсы и другие факторы, способствующие получению доходов. Суммы прямых налогов находятся в непосредственной зависимости: при подоходном налогообложение от финансовых результатов экономической деятельности хозяйствующих субъектов; при имущественном и ресурсном (рентном) обложении – от стоимости имущества и объемов природных ресурсов, используемых в целях получения доходов. К прямым налогам относятся: налог на прибыль (доход) организаций; налог на доходы от капитала; налог на имущество организаций; налог на недвижимость и т.д. Несмотря на то, что в количественном отношении они составляют половину перечня налоговой системы и их гораздо больше, чем косвенных, роль этих налогов в современной российской практике налогообложения ещё недостаточна.

Косвенные налоги взимаются с операций по реализации товаров, работ и услуг, экспорту и импорту товаров и тому подобных операций. Суммы налогов определяются в виде надбавки к цене товара (по акцизам) или в процентах: к добавленной стоимости (по налогу на добавленную стоимость), к выручке от реализации или к выручке от продаж (по налогу с продаж). В налоговой теории отношение к косвенным налогам неоднозначно. Эти налоги считаются крайне несправедливыми, поскольку они через механизм цен, в конечном счете, перекладываются на население, которое и является реальным плательщиком косвенных налогов. В то же время признается, что косвенные налоги имеют ряд достоинств в качестве источника бюджетных доходов. Они гораздо меньше, чем прямые налоги, зависят от циклических колебаний конъюнктуры, поэтому являются более надежным бюджетным источником. В связи с этим косвенные налоги широко применяются в мировой практике, они содержатся в налоговой системе каждой страны и играют в ней весьма существенную роль. 

В соответствии с налоговым законодательством в РФ устанавлива​ются следующие виды налогов и сборов: федеральные налоги и сборы, налоги и сборы субъектов РФ (региональные налоги и сборы) и мест​ные налоги и сборы. Федеральными являются налоги и сборы, обяза​тельные к уплате на всей территории РФ, региональными — обяза​тельные к уплате на территориях соответствующих субъектов РФ, а муниципальными — обязательные к уплате на территориях соответст​вующих муниципальных образований.

Различают следующие формы налогообложения: общий, специальный режим налогообложения.  В общую систему   налогообложения   организаций    входят    следующие   налоги: НДС, акцизы, налог на прибыль организаций, налог на имущество организаций, транспортный налог и земельный налог. 

К специальным налоговым режимам относятся:

· Упрощенная система налогообложения; 

· Система налогообложения при выполнении соглашений о разделе продукции; 

· Система налогообложения для сельскохозяйственных товаропроизводителей (единый сельскохозяйственный налог);

· Система налогообложения в виде единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности.

Налоговые платежи являются составной частью расходов предприятия. Естественно, их выплата осуществляется из финансов предприятия. Финансы предприятий являются средством формирования денежных ресурсов в целях осуществления ими их хозяйственной деятельности. Финансы отражают отношения предприятий с другими субъектами экономической жизни по поводу потоков денежных средств в процессе производства и реализации продукции, образования собственных и привлечения внешних источников денежных средств, их распределения и расходования. Итогом этого взаимодействия является взаимное обеспечение финансовыми ресурсами, предоставляющее каждому сектору экономики возможность реализации своих функций.

На стадии формирования денежных доходов компании формируются ее денежные отношения с компаниями – поставщиками сырья, материалов и оборудования, компаниями – потребителями товаров, между подразделениями компании в меру их участия в создании и реализации товара. На стадии распределения денежных доходов главным приоритетом является увязка денежных отношений компании с ее персоналом, учредителями и государственной финансовой системой. Она направлена на оптимизацию пропорции этого распределения и обеспечение экономического развития компании. На стадии использования денежных доходов контролируется степень соблюдения принятых финансовых решений и оценивается их реальная эффективность.

Следует подчеркнуть, что налоговые платежи для компаний представляют значительный финансовый поток. Компании уплачивают помимо налога на добавленную стоимость и акцизов ещё и налог на прибыль, налог на имущество, земельный налог, налог на добычу полезных ископаемых и др. 

1.2 Понятие, принципы и стадии налогового планирования

Предпосылки к возникновению налогового планирования содержатся в различных нормативно правовых актах, в том числе и Конституции РФ [1],  в которой содержится целый ряд статей, закрепляющих право налогоплательщика на осуществление оптимизации налогообложения.

Так, провозглашенная свобода экономической деятельности ст. 8 Конституции предполагает, что каждый налогоплательщик вправе самостоятельно определять, каким видом предпринимательской деятельности он будет заниматься. Такие виды экономической деятельности перечислены в Общероссийском классификаторе видов экономической деятельности ОК 029-2001, который был введен в действие постановлением Госстандарта РФ. Следовательно, каждый гражданин вправе отказаться от работы по трудовому договору, работая на себя в качестве индивидуального предпринимателя или заключая, как внештатный работник гражданско-правовые договоры на выполнение конкретной работы.

Еще один шаг на пути к признанию правомерности института налогового планирования в России сделал Конституционный Суд РФ. В частности, в постановлении от 27 мая 2003 г . № 9-П КС РФ указал следующее: в случаях, когда законом предусматриваются те или иные льготы, освобождающие от уплаты налогов или позволяющие снизить сумму налоговых платежей, применительно к соответствующим категориям налогоплательщиков, обязанность платить законно установленные налоги предполагает необходимость их уплаты лишь в той части, на которую льготы не распространяются, и именно в этой части на таких налогоплательщиков возлагается ответственность за неуплату законно установленных налогов. Самый большой вклад в развитие института налоговой оптимизации внес Пленум Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации своим постановлением от 12 октября 2006 г . № 53 «Об оценке арбитражными судами обоснованности получения налогоплательщиком налоговой выгоды» [13]. 

В различных экономических словарях и справочниках содержатся неоднозначные определения. Необходимо отметить, что единой точки зрения не существует. Имеющиеся в экономической литературе определения налогового планирования целесообразно объединить в две основные группы: первая группа – на основе подхода к определению налогового планирования лежит минимизация налоговых обязательств налогоплательщика; вторая группа – понятие налогового планирования основано на налоговой оптимизации. 

Налоговое планирование – это основанный на прогнозных параметрах процесс определения наиболее эффективных направлений движения и оптимизации объема, состава и структуры входящих и исходящих налоговых потоков на предстоящий год и перспективу государством и хозяйствующим субъектом [15].

Налоговое планирование является частью финансового планирования и подчиняется следующим принципам:

1)
Законности

Принцип законности - это тот определяющий фактор, позволяющий абстрагировать понятие "налоговое планирование" от понятий "избежание налогов", "уход от налогов", "уклонение от налогов" и прочих незаконных методов.

2)
Разумности

Платить налоги нужно, но с умом. А именно:

· Полноценно использовать всю совокупность налоговых льгот.

· Платить налоги необходимо в последний день установленного для этого срока.

· Налоговое планирование неотделимо от общей предпринимательской деятельности хозяйствующего субъекта.

3)
Оперативности


Разработанная предприятием налоговая политика должна своевременно корректироваться с учетом всех изменений в действующем законодательстве, и прежде всего в системе налогообложения. Причем уточняться должны не только основные направления налоговой политики, но и виды хозяйственных операций, а в отдельных случаях и направления хозяйственной деятельности фирмы.

4)
Системности 


Налоговое планирование должно взаимодействовать с различными сферами финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

5)
Конфиденциальности 

Доступ к информации о фактическом предназначении и последствиях проводимых трансакций должен быть максимально ограничен.

Таким образом, налоговое планирование позволяет оптимизировать сумму уплачиваемых налогов и избежать экономического ущерба, связанного с выплатой штрафов в пользу государства.


В экономической литературе сложилось относительное единодушие по поводу стадий налогового планирования [8].

Стадия 1. Принятие решений о наиболее выгодном с точки зрения налогового планирования расположении самого предприятия, его руководствующих органов, филиалов, дочерних и зависимых обществ для оптимизации налогов исходя из целей деятельности предприятия и особенностей налоговых режимов отдельных стран.

Стадия 2. Выбор организационно-правовой формы юридического лица и его внутренней структуры с учетом характера и целей деятельности и соответствия режима налогообложения юридического лица с его гражданско-правовой ответственностью по обязательствам.

Стадия 3. Текущее налоговое планирование

· использование налоговых освобождений и льгот по основным налогам с учетом изменения налогового законодательства с целью оперативного реагирования на эти изменения, включая реорганизацию предприятия;

· использование оптимальных форм договоров при прогнозировании и определении налогооблагаемого дохода и показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, планирования сделок, опосредствующих предпринимательскую деятельность организации;

· разработка учетной политики для целей оптимизации налогообложения.

Все перечисленные факторы учитываются при моделировании налогового бремени хозяйствующего субъекта на оптимальном для него уровне в зависимости от этапа развития предприятия и целей стоящих перед ним.

Стадия 4. На данной стадии принимаются решения по наиболее рациональному размещению активов и прибыли и по проблемам инвестирования и аккумулирования средств, так как правильное размещение прибыли и капитала позволяет получить дополнительные налоговые льготы, а в отдельных случаях — обеспечить возврат части уплаченных налогов.

На практике этапы налогового планирования можно использовать в совокупности или в отдельности в зависимости от того, создается ли предприятие или уже действует,

В дополнение к четырем основным стадиям можно добавить стадию формирования целей и задач предприятия в начале его организации и стадию контроля, анализа и оценки эффективности налогового планирования. На практике стадии налогового планирования могут присутствовать в совокупности или в отдельности, в зависимости от того, создается ли предприятие или уже действует.

Все перечисленное учитывается при моделировании налогового бремени хозяйствующего субъекта на оптимальном для него уровне в зависимости от этапа развития предприятия и целей, стоящих перед ним.

Схематически методы налогового планирования можно представить следующим образом (рисунок 1):


[image: image1]
Рисунок 1 Методы налогового планирования

Метод замены отношений основывается на использовании в целях налогового планирования такой организационно-правовой формы ведения бизнеса, в отношении которой действует более благоприятный режим налогообложения. Так, например, включение в бизнес-схему «инвалидных» компаний — имеющих льготы как общества инвалидов или имеющих долю инвалидов в штате более определенного уровня - позволяет экономить на прямых налогах.

Метод изменения вида деятельности налогового субъекта предполагает переход на осуществление таких видов деятельности, которые облагаются налогом в меньшей степени по сравнению с теми, которые осуществлялись. Примером использования этого метода может служить превращение торговой организации в торгового агента или комиссионера, работающего по «чужому» поручению с «чужим» товаром за определенное вознаграждение, или использование договора товарного кредита - из соображений более легкого учета и меньшего налогообложения.

Метод замены налоговой юрисдикции заключается в регистрации организации на территории, предоставляющей при определенных условиях льготное налогообложение. Выбор места регистрации (территории и юрисдикции) важен при условии неоднородности территории. Когда каждый регион страны наделен полномочиями по формированию местного законодательства и на этом поле субъекты обладают некоторой свободой, каждая территория использует эту свободу по-своему. Отсюда различия в размере налоговых отчислений.

При выборе места регистрации ориентируются не только на размер налоговых ставок. При небольших налоговых ставках законодательством обычно устанавливается расширенная налоговая база, что в конечном итоге может привести к обратному эффекту — повышению налоговых платежей. Если небольшая налоговая ставка жестко привязана к единице результата деятельности, то налоговое планирование становится практически невозможным.

2АНАЛИЗ СИСТЕМЫ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ ОАО «ПЯТИГОРСКИЙ ХЛЕБОКОМБИНАТ»

2.1 Организационно – экономическая характеристика предприятия


Акционерное Общество «Пятигорский  хлебокомбинат»,  в дальнейшем именуемое Общество,  является   коммерческой  организацией,  учрежденное  в соответствии с Указом Президента   РФ  № 721  от  01.07.1992 г.,  зарегистрировано  на  основании  распоряжения Администрации г. Пятигорска № 1513  от 10.06.1993 года.                                      


Общество  действует   в    соответствии   с   Федеральным   законом   «Об акционерных обществах»,  и  иным действующим законодательством РФ и настоящим  Уставом.  Акционерное общество «Пятигорский хлебокомбинат» является открытым акционерным Обществом.  Место нахождения Общества: 357500, Российская Федерация, Ставропольский край,  г. Пятигорск, ул. Ермолова, 40. Общество имеет гражданские права  и  несет  обязанности, необходимые  для  осуществления любых видов деятельности, не запрещённых действующим законодательством.  Общество имеет своей целью объединение экономических интересов, материальных, трудовых  и финансовых  ресурсов его участников (акционеров)  для удовлетворения  потребностей в продукции и услугах Общества и извлечения прибыли.

Уставный капитал Общества равен 12 600 000рублей.

Основными видами деятельности являются:

· производство  зерновых,  бобовых  и  других  сельскохозяйственных  культур,  как  для собственных нужд, так и для реализации;

· животноводство, рыбоводство;

· хранение продукции сельскохозяйственного назначения;

· организация переработки животноводческой и сельскохозяйственной продукции;

· производство и реализация мучных и кондитерских изделий;

· деятельность по производству муки, крупы и других пищевых продуктов и зерна;

· деятельность по производству хлеба, хлебобулочных и макаронных изделий;

· деятельность  по   закупке  зерна   и   продуктов   его   переработки,   в  том  числе   для государственных нужд;

· деятельность по переработке, хранению, реализации зерна и  продуктов  его  переработки, в том числе  для государственных нужд;

· производство и реализация продуктов питания;

· выпуск товаров народного потребления;

· оказание      услуг      в     сфере     общественного     питания,     включая    открытие   и функционирование ресторанных комплексов, кафе, баров и т. п.;

· торгово - закупочная   деятельность  по  любым  видам  товаров,  сырья  и   материалов, включая приобретение, заготовку, переработку сельскохозяйственной продукции и реализацию ее через торговую сеть;

· оптовая  и розничная торговля продукцией производственно-технического назначения, а также товарами народного потребления (в том числе, продуктами питания);

· торговля,  торгово-посредническая  деятельность как внутри РФ, так и за ее пределами;

· строительство,  реконструкция   объектов   производственного,  социально-бытового  и культурного назначения.

Органами управления Обществом являются Общее собрание акционеров, Совет директоров Общества  и  Генеральный  директор (единоличный исполнительный орган). Общее собрание акционеров является высшим органом управления Общества. К компетенции Общего собрания акционеров относятся следующие вопросы:

1) внесение изменений и дополнений в Устав Общества или утверждение Устава Общества в новой редакции;

2) реорганизация Общества;

3) ликвидация Общества, назначение ликвидационной комиссии  и утверждение промежуточного и окончательного балансов;

4) определение количественного состава Совета директоров Общества, избрание его членов и досрочное прекращение их полномочий;

5) определение количества, номинальной стоимости, категории (типа) объявленных        акций и прав, предоставляемых этими акциями;

6) увеличение Уставного капитала Общества путём увеличения номинальной стоимости акции;

7) уменьшение Уставного капитала  Общества  путём  уменьшения  номинальной   стоимости акций, посредством приобретения Обществом части акций в целях сокращения их Общего количества, а также путем погашения приобретенных и выкупленных Обществом акций;

8) избрание членов ревизионной комиссии (ревизора) Общества и досрочное прекращение их полномочий;

9) утверждение аудитора Общества;

10) утверждение годовых отчетов, годовой бухгалтерской отчетности, в том числе отчетов о прибылях Общества и их использовании по решению Совета директоров, распределение оставшейся прибыли, в том числе утверждение рекомендаций Совета директоров о выплате  дивидендов и убытков Общества по результатам финансового года;

11) избрание членов счетной комиссии и досрочное прекращение их полномочий;

12) определение размера вознаграждения членам   Совета директоров и ревизору;

13) дробление и консолидация акций;

14) приобретение Обществом размещенных акций в целях уменьшения Уставного                  капитала;

15) решение иных вопросов, предусмотренных действующим законодательством РФ.

Председателем общего собрания акционеров является  А.В. Мигуля.
Совет директоров осуществляет общее руководство деятельностью Общества,  за исключением решения вопросов, отнесённых к компетенции Общего собрания акционеров, действуя при этом на основании Устава и  Положения о Совете директоров,  утвержденного Общим собранием акционеров Общества.

Генеральным директором Общества является                                                                               Акульшин В.А. Генеральный директор без доверенности действует от имени Общества, представляет его во всех государственных органах, учреждениях,  предприятиях, организациях,  в судах  и  арбитраже  в Российской Федерации и  за  рубежом,  заключает от имени Общества контракты, договоры, совершает  сделки  и  иные юридические  акты,  выдаёт доверенности,  открывает  в  банках расчетные  и  иные счета;  в пределах  своих  полномочий  издаёт приказы  и  даёт указания,  обязательные  для всех работников Общества, утверждает штатное расписание, осуществляет найм и увольнение персонала, применяет меры поощрения и налагает взыскания.



Организационно - правовая структура ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» представлена в Приложении 1.

Имущество Общества составляют основные фонды и оборотные средства, а также иное имущество, стоимость которого отражается на его самостоятельном балансе.

Эффективное использование основного капитала — важнейшее условие увеличения прибыли, получаемой предприятием.

Более полное использование основных средств приводит также к уменьшению потребности ввода новых производственных мощностей при увеличении объема производства, а, следовательно, к лучшему использованию прибыли предприятия (увеличение доли отчислений от прибыли в фонд потребления, направление большей части фонда накопления на механизацию и автоматизацию производства и управления и т. п.).

В процессе анализа необходимо изучить состав и структуру основных средств и дать оценку произошедшим изменениям (таблица 2.1).

Таблица 2.1Состав и структура основных средств ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» за 2009-2011 годы

	Показатели
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Отклонение (+ ,- )

	
	сумма, тыс. руб.
	%, к итогу
	сумма, тыс. руб.
	%, к итогу
	сумма, тыс. руб.
	%, к итогу
	сумме, тыс. руб.
	струк-

туре,%

	Сооружения
	32012
	15,8
	35043
	13,8
	37984
	10,3
	2941
	-3,5

	Машины и

Оборудование
	139892
	69,3


	149120
	58,9
	255671
	69,2
	106551
	10,3

	Транспортные

Средства
	10898
	5,40


	11322
	4,5
	11294
	3,1
	-28
	-1,4

	Производственный и хозяйственный инвентарь
	              922
	0,46
	937
	0,4
	925
	0,3
	-12
	-0,1

	Другие виды основных средств
	18262
	9,04
	19371
	7,6
	11902
	3,2
	-7469
	-4,4

	Итого
	201986
	100,0
	253265
	100,0
	369209
	100,0
	115944
	-


За анализируемый период в составе и структуре основных средств произошли следующие изменения. Стоимость зданий возросла на 13961 тыс. руб.,и в удельном весе произошло снижениена 0,9%. Стоимость сооруженийвозросла на 2941 тыс. руб.,и удельный вес в общей сумме основных средств снизился на 3,5%.Значительно возросла стоимость машин и оборудования, на 106551 тыс. руб. или 10,3%. Произошли незначительные изменения по остальным основным средствам: сумма производственного и хозяйственного инвентаря снизилась на 12 тыс.руб., стоимость транспортных средств снизилась на 28 тыс. руб., стоимость других видов основных средств также снизилась на 7469 тыс. руб.

В целом по предприятию стоимость основных средств, в 2011 году возросла по отношению к 2010 году на 115944 тыс. руб., в основном за счет приобретения нового оборудования.

Состояние и степень использования основных фондов определяют технический уровень производства, темпы и масштабы его развития, его эффективность.

Таким образом, эффективность основных фондов формируется, во-первых, в процессе их создания и, во-вторых, в процессе их эксплуатации. Иначе говоря, эффективность основных фондов зависит от того, насколько целесообразно осуществляются капиталовложения, создаются и используются основные фонды.

Анализ интенсивности и эффективности использования основных средств вОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» за 2009-2011 годы произведен в таблице 2.2

Анализ таблицы 2.2  показал, что в 2011 году среднегодовая стоимость основных фондов росла более быстрыми темпами, чем выручка от реализации продукции. В результате этого произошло снижение фондоотдачи и возрастание фондоемкости. Предприятию необходимо повышать эффективность использования основных фондов, это можно осуществлять в рамках имеющихся производственных возможностей и зависит от качества организации производства, его совершенства и оперативности.

Таблица 2.2 Анализ интенсивности и эффективности использования основных ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат»за 2009-2011 годы


	Показатели
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Отклонение,

(+,-)
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2011 к

2009 гг.
	2011 к

2010гг.
	2011 г. к

2009  г.
	2011 г. к

2010  г.

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	213096
	238281
	311237
	98141
	72956
	46,1
	30,6

	Среднегодовая численность работников, чел.
	876
	908
	927
	51
	19
	5,8
	2,1

	Фондоемкость, руб.
	1,07
	0,96
	1,17
	0,1
	0,21
	9,3
	21,9

	Фондовооруженность, тыс. руб.
	243,3
	262,4
	335,7
	92,4
	73,3
	37,9
	27,9


Главный фактор экономии средств, вложенных в основные средства, - рост фондоотдачи. Для этого предприятию необходимо разрабатывать рациональную технологическую политику:

- использовать прогрессивные технологии;

- увеличивать время работы оборудования;

- повышать интенсивность работы оборудования, в том числе путём обеспечения соответствия качества сырья и материала требованиям технологического процесса и повышение квалификации промышленно-производственного персонала;

- увеличивать удельный вес активной части основных средств.

2.2 Анализ финансового состояния предприятия


Финансовое состояние - это важнейшая характеристика экономической деятельности предприятия во внешней среде, оно определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает, в какой степени гарантированы экономические интересы самого предприятия и его партнеров по финансовым и другим отношениям.


Источниками информации для анализа финансового состояния предприятия являются формы бухгалтерской отчетности форма №1 “Бухгалтерский баланс”, ф. № 2 “ Отчет о финансовых результатах ”, ф. № 3 “ Отчет о движении капитала ”, ф. № 4 “ Отчет о движении денежных средств ”, ф. № 5 “ Приложение к бухгалтерскому балансу ”.

Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в форме №2 годовой и квартальной бухгалтерской отчетности. Для анализа приведем таблицу 2.3

Таблица 2.3 Анализ финансовых результатов  ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат»

	Показатель
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.

	1
	2
	3
	4

	I.  Доходы и расходы по обычным видам деятельности:

	    1. Выручка   от   продажи   товаров,     

продукции, работ, услуг
	217302
	139782
	188376

	    2. Себестоимость  проданных  това​ров,  

    продукции, услуг
	135593
	115943
	150055

	    3. Прибыль от продаж  с учетом коммерческих   расходов  
	44440
	10923
	14214

	II. Прочие доходы и расходы:

	     1. Прочие доходы
	15167
	7189
	16521

	     2. Прочие  расходы
	6649
	5700
	29020

	III. Прибыль до налогообложения
	46089
	9122
	1531

	IV. Отложенные налоговые активы
	182
	184
	1632

	                                            1
	2
	3
	4

	V. Отложенные налоговые обяза​тельства
	175
	930
	807

	VI.Налог на прибыль и иные аналогичные платежи
	100
	16
	256

	VII. Чистая прибыль отчетного пе​риода
	43295
	7748
	1730

	VIII. Рентабельность реализованной продукции
	8,9
	9,4
	9,5


Как видно из данных таблицы, на предприятии наблюдается стабильный финансовый результат деятельности на общем фоне снижения объема выручки от реализации в 2011 году на 28926 тыс. руб. по сравнению с 2009 годом, что указывает на то, что предприятие не полностью использует свой производственный потенциал. Рентабельность продукции показывает, какую прибыль имеет предприятие с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Рентабельность продукции имеет небольшую тенденцию к повышению, это свидетельствует о повышении конкурентоспособности продукции на рынке, так как говорит о росте спроса, в первую очередь благодаря снижению себестоимости в 2010 году и, как следствие, снижению цен на продукцию.


В финансовом анализе широко используется метод построения вертикального и горизонтального баланса предприятия на основе данных Бухгалтерского баланса.

Вертикальный анализ показывает структуру средств предприятия и их источников. Вертикальный анализ позволяет перейти к относительным оценкам и проводить хозяйственные сравнения экономических показателей деятельности предприятий, различающихся по величине использованных ресурсов, сглаживать влияние инфляционных процессов, искажающих абсолютные показатели финансовой отчетности.

Горизонтальный анализ отчетности заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели дополняются относительными темпами роста (снижения). Степень агрегированности показателей определяется аналитиком. Как правило, берутся базисные темпы роста за ряд лет (смежных периодов), что позволяет анализировать не только изменение отдельных показателей, но и прогнозировать их значение.

Рассмотрим горизонтальный анализ актива и пассива баланса ОАО «Пятигорский хлебокомбинат» за 2009, 2010, 2011гг. выполненный в таблице 2..         

    Таблица 2.4 – Горизонтальный анализ актива баланса ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»

	Показатели
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Изменение 2010 к 2009
	Изменение 2011 к 2009

	
	
	
	
	Абсолютное тыс.руб.,
	Относительное,  %
	Абсолютное тыс.руб.
	Относительное, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	АКТИВ
	 

	I.  ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	

	Основные средства
	80178
	65142
	55142
	-15036
	-18,75
	-25036
	-31,22

	Финансовые вложения
	 830
	830
	830
	0
	0
	0
	0

	Отложенные налоговые активы
	42
	226
	1632
	184
	43,80
	1590
	37,85

	Итого по разделу I
	81050
	66198
	57602
	-14852
	-18,32
	-23448
	-28,93

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	

	Запасы
	106132
	98381
	108313
	-7751
	7,30
	2181
	2,05

	НДС по приобретенным ценностям
	989
	556
	6
	-433
	-43,78
	-983
	-99,39

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	40411 
	41629
	6765
	1218
	3,01
	-33646
	-83,26

	Финансовые вложения
	 46339 
	8643
	6765
	-37696
	-81,35
	-46237
	-99,78

	Денежные средства
	622
	8017
	102
	7395
	1188,91
	-520
	-83,60

	Прочие оборотные активы
	 1511
	557
	469
	-954
	-63,14
	-1042
	-68,96

	Итого по разделу II
	196004
	157783
	154069
	-38221
	-19,50
	-41935
	-21,40

	БАЛАНС
	277054
	223981
	211671
	-53037
	-19,14
	-65383
	-23,59

	ПАССИВ
	

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	                                                                   Продолжение таблицы  2.4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Уставный капитал 
	12600
	12600
	12600
	0
	0
	0
	0

	Переоценка внеоборотных активов
	1277
	1277
	1277
	0
	0
	0
	0

	Резервный капитал
	945
	945
	945
	0
	0
	0
	0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	159765
	168274
	170090
	8509
	5,33
	10325
	6,46

	Итого по разделу III
	174587
	183096
	184912
	8509
	4,87
	10325
	5,91

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	60019
	9250
	-
	-50769
	-84,59
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	1250
	2190
	1255
	940
	752
	5
	0,4

	Прочие обязательства
	5282
	3113
	-
	-2170
	-41,08
	-
	-

	 Итого по разделу IV
	66561
	14552
	1255
	-52009
	0,001
	-65306
	-98,11

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	20263
	5155
	-
	-15108
	-74,56
	-
	-

	Кредиторская задолженность
	12293
	17202
	23076
	4909
	39,93
	10783
	87,72

	Доходы будущих периодов
	74
	-
	2334
	-
	-
	2260
	30,54

	Оценочные обязательства
	3276
	-
	94
	700
	-
	-3182
	-97,13

	Итого по разделу V
	35906
	26333
	25504
	-9573
	-26,66
	-10402
	-28,97

	БАЛАНС
	277054
	223981
	211671
	-53073
	-19,16
	-65383
	-23,59


Как видим из представленной таблицы, в 2011 г., по сравнению    с 2009 г.,  активы предприятия снизились на 53037 тыс. руб., в целом за счет снижения величины основных средств на 15036 тыс. руб.

Снижение запасов (на 7751тыс. руб.) может свидетельствовать не только о расширении производственной деятельности, но и не о рационально выбранной хозяйственной стратегии, когда неправильно определена потребность в соответствующих видах запасов, вследствие чего большая часть денег мобилизована в них. Величина дебиторской задолженности растет относительно быстрыми темпами по сравнению с товарными запасами, это может свидетельствовать о слабой активности при взыскании задолженности с дебиторов или слишком либеральном к ним отношении.

Анализ пассивной части баланса показывает, что в 2011 г. собственный капитал увеличился на 8509 тыс. руб. Так как величина собственного капитала превышает величину обязательств, и собственный капитал увеличивается более быстрыми темпами, чем обязательства, то это свидетельствует об укрепление финансовой независимости предприятия от заемного финансирования, что снижает уровень финансовых рисков.

Увеличение собственного капитала на 8509 тыс. руб. произошло за счет увеличения нераспределенной прибыли на 8509 тыс. руб.

В конце периода удельный вес основных средств предприятия увеличился на 0,14%, а удельный вес оборотных средств снизился на 0,3%. На 3,36% увеличился к концу отчетного периода удельный вес денежных средств. 

Увеличение доли денежных средств — неэффективное управление денежными средствами и потерю потенциальной прибыли от их инвестирования в краткосрочные ценные бумаги. Наибольший удельный вес в совокупных пассивах анализируемого предприятия занимают капитал и резервы (81,75%). 

Таблица 2.5Вертикальный анализ актива и пассива баланса ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»
	Показатели
	2009 г.
	В % к итогу
	2010 г.
	В % к итогу
	2011 г.
	В % к итогу
	Изменение по структуре (+,-)

	
	
	
	
	
	
	
	2010к 2009,  (%)
	2011  к 2009,  (%)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	АКТИВ
	 

	I.  ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	

	Основные средства
	80178
	28,93
	65142
	29,08
	55142
	26,05
	0,15
	-2,88

	Финансовые вложения
	 830
	0,29
	830
	0,37
	830
	0,39
	0,08
	0,1

	Отложенные налоговые активы
	42
	0,02
	226
	0,10
	1632
	0,77
	0,08
	0,75

	Итого по разделу I
	81050
	29,25
	66198
	29,55
	57602
	27,21
	0,3
	-2,04

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	

	Запасы
	106132
	38,31
	98381
	43,92
	108313
	51,17
	5,61
	12,86

	НДС по приобретенным ценностям
	989
	0,36
	556
	0,25
	6
	0,003
	-0,11
	-0,36

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	40411 
	14,59
	41629
	18,59
	38414
	18,15
	4
	3,56

	Финансовые вложения
	 46339 
	16,73
	8643
	3,86
	6765
	3,19
	-12,87
	-13,54

	Денежные средства
	622
	0,22
	8017
	3,58
	102
	0,05
	3,36
	-0,17

	Прочие оборотные активы
	 1511
	0,55
	557
	0,25
	469
	0,22
	-0,3
	-0,33

	Итого по разделу II
	196004
	70,75
	157783
	70,44
	154069
	72,78
	-0,31
	2,03

	БАЛАНС
	277054
	100
	223981
	100
	211671
	100
	
	

	ПАССИВ
	

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	

	Уставный капитал 
	12600
	4,55
	12600
	5,63
	12600
	5,95
	1,08
	1,4

	Переоценка внеоборотных активов
	1277
	0,46
	1277
	0,57
	1277
	0,60
	0,11
	0,14

	Резервный капитал
	945
	0,34
	945
	0,42
	945
	0,45
	0,08
	0,11

	

	                                                                                                            Продолжение таблицы 2.5

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	159765
	57,67
	168274
	75,13
	170090
	80,36
	17,46
	22,69

	Итого по разделу III
	174587
	63,02
	183096
	81,75
	184912
	87,36
	18,73
	24,34

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	60019
	21,66
	9250
	4,13
	-
	-
	-17,53
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	1250
	0,45
	2190
	0,98
	1255
	0,59
	0,53
	0,14

	Прочие обязательства
	5282
	1,91
	3113
	11,82
	-
	-
	9,91
	-

	 Итого по разделу IV
	66561
	24,02
	14552
	6,49
	1255
	0,59
	-17,53
	-23,43

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	20263
	7,31
	5155
	19,58
	-
	-
	12,27
	-

	Кредиторская задолженность
	12293
	4,43
	17202
	7,68
	23076
	10,90
	3,25
	6,47

	Доходы будущих периодов
	74
	0,03
	-
	1,77
	2334
	1,10
	1,74
	1,07

	Оценочные обязательства
	3276
	1,18
	-
	-
	94
	0,37
	-
	-0,81

	Итого по разделу V
	35906
	12,96
	26333
	11,76
	25504
	12,05
	-1,2
	-0,91

	БАЛАНС
	277054
	100
	223981
	100
	211671
	100
	
	


Активы организации по состоянию на 31.12.2011 характеризуются следующим соотношением: 27,2% иммобилизованных средств и 72,8% текущих активов.

Как видно из представленной таблицы, за 2011 г. активы предприятия снизилось на 12310 тыс. руб., в целом за счет снижения величины внеоборотных активов на 8596 тыс. руб. 

Внеоборотные активы в анализируемом периоде увеличились на 8596 тыс. руб., в основном из-за спада величины основных средств на 10000 тыс. руб. Снижение в составе внеоборотных активов основных средств свидетельствует об инвестиционных процессах на предприятии. Анализ пассивной части баланса показывает, что по сравнению с 2010г., в 2011 г. собственный капитал увеличился на 1816 тыс. руб. 

Так как величина собственного капитала превышает величину обязательств, и собственный капитал увеличивается более быстрыми темпами, чем обязательства, то это свидетельствует об укрепление финансовой независимости предприятия от заемного финансирования, что снижает уровень финансовых рисков.

Увеличение собственного капитала на 1816 тыс. руб. произошло за счет увеличения нераспределенной прибыли на 1816 тыс. руб. 

Можно сделать вывод о том, что рост величины активов организации связан, в основном, с ростом следующих позиций актива баланса:

-
запасы – 9932 тыс. руб. 

Одновременно, в пассиве баланса наибольший прирост наблюдается по строкам:

-
нераспределенная прибыль– 1816 тыс. руб. 

-
уставный капитал остается без изменений.

В конце периода удельный вес основных средств предприятия снизился на 3,3%, а удельный вес оборотных средств увеличился на 2,23%. Наибольший удельный вес в совокупных пассивах анализируемого предприятия занимает собственный капитал (87,36%). 

Одним из наиболее важных финансовых показателей является ликвидность баланса. Ликвидность баланса – это степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств.

Ликвидность определяется способностью предприятия быстро и с минимальным уровнем потерь преобразовать свои активы в денежные средства.

Для оценки ликвидности баланса (таблица 2.3) необходимо активы сгруппировать в 4 группы по степени убывания ликвидности, а пассивы сгруппировать в 4 группы по степени возрастания сроков погашения обязательств.

Таблица 2.6 Оценка ликвидности баланса

	
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Изменения 

	Абсолютно ликвидные активы (А1)
	46961
	16660
	6867
	-40094

	Быстро реализуемые активы (А2)
	1511
	557
	469
	-1042

	Медленно реализуемые активы (А3)
	107121
	98937
	108319
	1198

	Трудно реализуемые активы (А4)
	81050
	66198
	57602
	-23448

	Наиболее срочные обязательства (П1)
	12293
	17202
	23076
	10783

	Среднесрочные обязательства (П2)
	20263
	5155
	-
	

	Долгосрочные обязательства (П3)
	60019
	9250
	-
	

	Постоянные пассивы (П4)
	174661
	183096
	184912
	10251

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	1,44
	0,75
	0,30
	-1,14

	Коэффициент критической ликвидности
	1,49
	0,77
	0,32
	-1,17

	Коэффициент текущей ликвидности
	4,78
	5,20
	5,01
	0,23

	Коэффициент собственной платежеспособности
	4,9
	6,9
	7,3
	2,4




Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняются неравенства:

гр.А1(гр.П1,

гр.А2(гр.П2,

гр.А3(гр.П3,

гр.А4<гр.П4.

Таблица 2.7 Оценка ликвидности баланса

	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.

	А1  >  П1
	А1  <   П1
	А1 >  П1

	А2  <  П2
	А2  <   П2
	А2  <  П2

	А3  >  П3
	А3  >  П3
	А3 >   П3

	А4  <  П4
	А4 <   П4
	А4  <  П4


Так как некоторые из  неравенств не выполняются, то ликвидность баланса будет отличаться от абсолютной (могут возникнуть проблемы в погашении различных обязательств).

Высоколиквидные активы меньше, чем наиболее срочные обязательства, что говорит о текущей ликвидности предприятия, т.е. о его недостаточной платежеспособности в настоящий момент. Постоянные пассивы не превышают труднореализуемые активы. 

Для оценки платежеспособности в краткосрочной перспективе (таблица 2.5) рассчитывают следующие показатели:

Коэффициент текущей ликвидности

Коэффициент критической ликвидности

Коэффициент абсолютной ликвидности 

        Таблица 2.8 Оценка платежеспособности в краткосрочной перспективе

	Коэффициент
	Формула
	2009г.
	2010 г.
	2011 г.
	Абсолютное изменение, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Коэффициент текущий ликвидности
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	4,78
	5,20
	5,01
	-0,19

	Коэффициент критической ликвидности
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	1,49
	0,77
	0,32
	-0,45

	Коэффициент абсолютной ликвидности
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	1,44
	0,75
	0,3
	-0,45


Коэффициент текущей ликвидности отражает прогнозируемые платежные возможности организации при условии погашения краткосрочной дебиторской задолженности и реализации имеющихся запасов (с учетом компенсации осуществленных затрат). Нормативное ограничение данного показателя  2.  Коэффициент текущей ликвидности меньше данного значения, следовательно, предприятие не выражает перспективную платежеспособность за счет всех оборотных активов (до 12 месяцев). При этом следует отметить имевшую место отрицательную  динамику – в течение анализируемого периода коэффициент текущей ликвидности снизился на 0,19.

Коэффициент критической ликвидности показывает, какая часть текущей задолженности организации может быть погашена в ближайшей перспективе при условии полного погашения дебиторской задолженности.  Коэффициент ограничен 1, т.е.  денежные средства и предстоящие поступления от текущей деятельности должны покрывать текущие долги. Данный коэффициент анализируемого предприятия не больше 1, что свидетельствует о недостаточности ликвидных активов (т. е. наличности и других активов, которые можно легко обратить в наличность) для погашения краткосрочной кредиторской задолженности. Коэффициент быстрой ликвидности сохранял значение, не соответствующие нормативу, в течение всего анализируемого периода.

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности может покрыть организация за счет имеющихся денежных средств и краткосрочных финансовых вложений, быстро реализуемых в случае надобности.  Чем выше его величина, тем больше гарантия погашения долгов, так как для этой группы активов существует опасность потери стоимости в случае ликвидации предприятия. Коэффициент абсолютной ликвидности должен быть больше или равен 0,2, на данном предприятии этот коэффициент на конец 2011г. не удовлетворяет нормативному значению, что говорит о не способности предприятия погасить свою краткосрочную задолженность в настоящее время. При этом следует отметить имевшую место отрицательную динамику – за анализируемый период коэффициент абсолютной ликвидности снизился на 0,45.

Коэффициент собственной платежеспособности характеризует соотношение собственных и заемных источников формирования оборотных активов. За анализируемый период коэффициент возрос с 4,9 до 7,3, что является положительным моментом. Это ведет к увеличению экономических выгод, вследствие сокращения заемных средств. 

Дать оценку финансовой устойчивости организации можно с помощью трёхкомпонентного показателя типа финансовой ситуации, который определяется по данным таблицы 2.9

Таблица 2.9   Оценка финансовой устойчивости по абсолютным показателям

	Показатели 
	На начало 2011 г.
	На конец 2011 г.
	Изменение за период

	1. Источники формирования собственных средств (капитал и резервы)
	183096
	184912
	1816

	2. Внеоборотные активы
	66198
	57602
	-8596

	3. Наличие собственных оборотных средств
	116898
	127310
	10412

	4. Долгосрочные обязательства (кредиты и займы)
	14552
	1255
	-13297

	5. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников, формирующие оборотные средства 
	131450
	128565
	-2885

	6. Краткосрочные кредиты и займы
	26333
	25504
	-829

	7. Общая величина основных источников средств
	157783
	154069
	-3714

	8. Общая сумма запасов 
	98381
	108313
	9932

	9. Излишек (+) или недостаток(-) собственных оборотных средств
	18517
	18997
	480

	10. Излишек (+) или недостаток(-) собственных и долгосрочных источников покрытия запасов
	33069
	20252
	-12817

	11. Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов
	59402
	45756
	-13646

	12. Трехфакторная модель типа финансовой устойчивости
	(1,1,1)
	(1,1,1)
	


Так как полученная трехфазная модель получилась (1,1,1) то ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»относится к первому типу финансовой устойчивости – абсолютная устойчивость. Такой тип финансовой устойчивости характеризуется тем, что все запасы предприятия покрываются собственными оборотными средствами, т.е. организация не зависит от внешних кредиторов. Такая ситуация встречается крайне редко. Более того, она вряд ли может рассматриваться как идеальная, поскольку означает, что руководство организации не умеет, не желает, или не имеет возможности использовать внешние источники средств для основной деятельности.

Далее представим в таблице 2.10 рассчитанные относительные показатели финансовой устойчивости предприятия.

Таблица 2.10 Относительные показатели финансовой устойчивости ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Значение показателя

	
	
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.

	Коэффициент финансовой независимости (автономии)
	СК/ВБ, где СК –собственный капитал, ВБ – валюта баланса
	0,69
	0,82
	0,87

	Коэффициент финансирования
	СК/ЗК, где ЗК – заемный капитал
	1,76
	4,96
	7,57

	Коэффициент финансовой зависимости
	ЗК/СК
	0,57
	0,20
	0,13

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	СОС/ОА, где СОС – собственные оборотные активы, ОА – оборотные активы
	0,47
	0,52
	0,83

	Коэффициент маневренности
	СОС/СК
	0,54
	0,64
	0,69

	Коэффициент финансовой напряженности
	ЗК / ВБ
	0,36
	0,16
	0,12

	Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных активов
	ОА / ВОА, где ВОА – внеоборотные активы, ОА – оборотные активы
	2,42
	2,38
	2,67

	Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности
	ДЗ / КЗ, где ДЗ – дебиторская задолженность, КЗ – кредиторская задолженность
	3,29
	2,42
	1,66


Приведенные в таблице 2.10 показатели характерны для финансово устойчивого предприятия. В динамике за три года мы видим рост коэффициента финансовой независимости. Это указывает на то, что  финансовая независимость предприятия от внешних источников с 2009 года по 2011 год снизилась. Это означает, что обязательства организации покрываются собственными средствами все больше и больше

Также положительным  моментом для ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»является увеличение  коэффициента финансирования на 5,8. Это означает, что организация может покрыть собственным капиталом заемные средства в 2011 году гораздо больше, чем в 2009 году. Более того, мы наблюдаем снижение финансовой зависимости предприятия от внешних кредиторов.

 Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами в 2011 году составил 0,83, это на 0,36 больше, чем в 2009 году, следовательно, можно сказать, что у предприятия есть возможность для проведения независимой финансовой политики.

По коэффициенту маневренности мы можем сделать вывод, что большая часть собственных средств была вложена в более мобильные активы в 2011 году. 

Что же касается соотношения дебиторской и кредиторской задолженности, то мы видим, что в 2011 году дебиторская задолженность составляет 1,6, это на 1,63 меньше, чем в 2009 году. Данный факт отрицательно сказывается на финансовом состоянии предприятия.

Для характеристики эффективности деятельности ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»наряду с абсолютной суммой прибыли используют и относительный показатель рентабельности, характеризующий как финансовое положение предприятия, так и эффективность управления хозяйственной деятельностью, имеющимися активами и вложенным собственным капиталом.

Рассчитаем относительные показатели рентабельностиОАО «Пятигорский хлебокомбинат» за три года и представим их в таблице 2.11

Таблица 2.11 Относительные показатели рентабельности ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»  за 2009 – 2011 годы, %

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Значение показателя

	
	
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.

	Рентабельность реализованной продукции
	П / С * 100, где П - прибыль, С-себестоимость
	8,92
	9,44
	9,53

	Рентабельность производства
	БП / ОС+МПЗ*100, где БП – бухгалтерская прибыль, ОС – сред. стоим-ть основных средств, МПЗ – мат-но-произ-ые запасы 
	5,62
	0,91
	3,92

	Рентабельность собственного капитала
	ЧП/ СК, где ЧП – чистая прибыль, СК – собственный капитал
	0,24
	0,04
	0,05

	Рентабельность оборотных активов
	БП/ОА, где ОА – оборотные активы
	0,04
	0,01
	0,04

	Рентабельность внеоборотных активов
	БП/ВОА, где ВОА – внеоборотные активы
	0,13
	0,13
	0,15


По данным таблицы 2.11 видно, что все рассчитанные показатели рентабельности в анализируемом периоде имели тенденцию к увеличению, что свидетельствует об улучшении эффективности деятельности организации и об увеличении эффективности управления ее затратами. 

Финансовое положение организации, ее ликвидность и платежеспособность во многом зависят от эффективности использования ею своих средств, что отражается  в показателях деловой активности.

Показатели деловой активности позволяют оценить, насколько быстро средства, вложенные в те или иные активы организации, превращаются в реальные деньги.

Приведем относительные показатели деловой активности ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»в виде системы финансовых коэффициентов – показателей оборачиваемости.

Таблица 2.12 Относительные показатели деловой активности ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»за 2009 – 2011 годы

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Значение показателя

	
	
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.

	Коэффициент оборачиваемости активов (всего капитала)
	ВР/А, где ВР – выручка от реализации, А – средняя стоимость активов
	1,11
	0,89
	1,23

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	ВР/СК, где СК – сумма собственного капитала
	1,24
	0,76
	1,02

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	ВР/ОА, где ОА – средняя стоимость оборотных активов
	1,11
	0,89
	1,22

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	ВР/ДЗ, где ДЗ – дебиторская задолженность 
	5,38
	3,36
	4,90

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	СС/СЗ, где СС – себестоимость реализованной продукции, СЗ – средняя стоимость запасов
	1,28
	1,18
	1,39

	Оборачиваемость кредиторской задолженности
	ВР / КЗ, где КЗ – кредиторская задолженность
	17,68
	8,13
	8,16

	Продолжительность одного оборота капитала (активов)
	365 / коэффициент оборачиваемости активов
	329
	410
	297

	Продолжительность одного оборота дебиторской задолженности
	365 / коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	68
	109
	75

	Средний возраст запасов
	365 / коэффициент оборачиваемости запасов
	285
	309
	263


Как видно из таблицы 2.12 , показатели оборачиваемости различных видов активов (имущества в целом, оборотных активов, собственного капитала) имеют положительную динамику, т.е. наблюдается повышение общей ресурсоотдачи имущества, повышение коэффициента оборачиваемости совокупной величины оборотных средств, а также собственного капитала.

Уменьшение периода оборачиваемости оборотных активов и запасов свидетельствует о росте их эффективного использования, что положительно влияет на ликвидность и платежеспособность ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»
2.3  Анализ налогообложения предприятия


Рассматриваемое предприятие применяет общий режим налогообложения, в соответствие с этим возникает законодательно установленная обязанность уплачивать следующие налоги:

· Налог на добавленную стоимость. Представляет собой налог, взимаемый с предприятий, на сумму прироста стоимости на данном предприятии, исчисляемую в виде разности между выручкой от реализации товаров и услуг и суммой затрат на сырье, материалы, полуфабрикаты, полученные от других производителей, со стороны. Ряд товаров, работ, услуг, видов деятельности частично или полностью освобождаются от налога на добавленную стоимость. На хлебокомбинате применяется ставка НДС в размере 10% и 18%.

· Налог на прибыль организаций. Это налог, объектом налогообложения которого является валовая прибыль за вычетом отдельных видов расходов, осуществляемых из прибыли, и скидок. Ставка налога на прибыль на предприятии равна 20%.

· Налог на имущество организаций, является налогом, взимаемым с юридических лиц, рассчитывается исходя из стоимости имущества. Ставка 2,2%.

· Налог на доходы физических лиц. Исчисляется в процентах от совокупного дохода физических лиц за вычетом документально подтверждённых расходов, в соответствии с действующим законодательством.

· Транспортный налог. Налог с лиц, на которых зарегистрировано транспортное средство, признаваемое объектом налогообложения. Налогом облагают автомобили, мотоциклы, автобусы, самолеты, яхты и другие транспортные средства, зарегистрированные в порядке, установленном законодательством РФ.

· Земельный налог. Необходимо отметить, что земельный налог относится на издержки производства.

· Страховые взносы в Пенсионный фонд Российской федерации, Фонд социального страхования Российской федерации, Федеральный фонд обязательного медицинского страхования, территориальные фонды обязательного медицинского страхования».


На основании данных из деклараций по налогам составлена структура  и динамика налоговых платежей, и представлена в таблице 2.13.

Таблица 2.13Структура и динамика налогов, уплачиваемых предприятием

	Вид платежа
	Сумма платежа, тыс. руб.
	Изменения

	
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	Тыс. руб.
	%

	1.НДС
	1012,6
	1135,8
	1295,5
	282,9
	114,1

	2. Транспортный налог
	2,1
	2,1
	2,3
	 0,2
	109,5

	3. Земельный налог
	3,9
	4,1
	4,1
	0,2
	0

	4.Налог на доходы физических лиц
	582,1
	584,2
	637,0
	54,9
	109,0

	5.Налог на прибыль организаций
	914,3
	924,2
	902,2
	-12,1
	97,6

	6.Налог на имущество организаций
	311,2
	312,0
	315,0
	3,8
	101,0

	7.Страховые взносы (в 2009 г. - ЕСН)
	509,3
	512,2
	598,0
	88,7
	45,8

	Итого
	3335,5
	3474,6
	3754,1
	193,7
	106,5


Анализируя данные динамики уплачиваемых налогов, можно сделать вывод, что налоговые платежи в бюджет в 2011 году увеличились на 106,5 %. Это произошло за счет увеличения налогооблагаемой базы по некоторым налогам. В 2011 году ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» снизил объем выполненных работ в связи с кризисом в стране. Увеличение налога на доходы физических лиц (на 109%) связанно с увеличением фонда оплаты труда и изменением численности персонала. Налог на добавленную стоимость в 2011 году по сравнению с предыдущим годом увеличился на 114,1 % за счет увеличения объема предоставляемых услуг. Увеличение транспортного налога в 2011 году на 0,2 тыс. руб. произошло вследствие приобретения для нужд предприятия легкового автомобиля. Соответственно налог на имущество организаций тоже увеличился. За 2011г. предприятием уплачен налог на прибыль в сумме 902,2 тыс. руб., что ниже предыдущего года на 22 тыс. руб., в связи со снижением на предприятии налогооблагаемой прибыли. Увеличение страховых взносов в 2011 году на 88,7 тыс. руб. связанос увеличением фонда оплаты трудаи изменением законодательства (увеличены тарифы страхового взноса).

Предприятие, руководствуясь законодательством Российской Федерации о бухгалтерском учете, нормативными актами органов, регулирующих бухгалтерский учет, самостоятельно формирует свою учетную политику, исходя из своей структуры, отрасли и других особенностей деятельности. Исходя из этого, учётная политика предприятия утверждается приказом на один год.

Бухгалтерский и налоговый учёт на предприятии ведётся бухгалтерией, используя при этом типовой план счетов утверждённый законодательно. Учет имущества, обязательств и хозяйственных операций организаций ведется в валюте Российской Федерации - в рублях. Хозяйственные операции оформляются типовыми нормативно закреплёнными первичными документами, а также формами, разработанными фирмой самостоятельно (ведомость начисления амортизационных отчислений, учёта основных средств, отчёт о движении ГСМ) и утвержденными приказом об учётной политике организации.

Налоговый учёт ведётся на основании данных бухгалтерского учёта, скорректированных в соответствии с требованием налогового учёта в сводной таблице, разработанной фирмой самостоятельно.

В бухгалтерском и налоговом учёте доходы и расходы учитываются кассовым методом.

Основные средства, стоимость которых не превышает 40000 рублей, отражаются в бухгалтерском и налоговом учёте в составе материально-производственных запасов и списываются на расходы единовременно после ввода в эксплуатацию.

Амортизация основных средств в бухгалтерском и налоговом учёте начисляется линейным методом, при этом амортизационная премия в налоговом учёте не применяется.

Списание материально-производственных запасов происходит по методу ФИФО.

Расходы будущих периодов в бухгалтерском и налоговом учёте списываются равномерно в течение периода, к которому относятся.

Резервы по сомнительным долгам и резервы по отпускам не создаются.

Ежемесячные авансовые платежи по налогу на прибыль рассчитываются исходя из фактической прибыли за отчётный квартал.

Исходя из показателей, используемых для определения принадлежности к тому или иному субъекту предпринимательства, следует, что данное предприятии относится к субъектам малого бизнеса, при этом, однако, которое из-за масштабов и специфики деятельности вынужденно применять общей режим налогообложения.

Также применение различного сертифицированного программного обеспечение в сфере налогообложения, говорит о том, что предприятие стремится автоматизировать процесс налогообложения с целью повышения эффективности работы бухгалтерии и снижения возможных рисков, виной которым может послужить человеческий фактор.

ПУТИ ОПТИМИЗАЦИИ НАЛОГОВЫХ ПЛАТЕЖЕЙ ОАО «ПЯТИГОРСКИЙ ХЛЕБОКОМБИНАТ»


Налоговое законодательство предоставляет налогоплательщику достаточно много возможностей для снижения размера налоговых платежей путем внутреннего планирования. Среди общих методов выделяют: выбор учетной политики, разработка договорной политики, использование оборотных средств, льгот и прочих налоговых освобождений. 


Выбор учетной политики организации, разрабатываемой и принимаемой один раз в финансовый год, — важнейшая часть внутреннего налогового планирования. Этот документ подтверждает обоснованность и законность того или иного толкования нормативных правовых актов и действий в отношении ведения бухгалтерского учета. Учетная политика является эффективным инструментом для выбора оптимального с точки зрения налогообложения варианта учета. Зачастую наблюдается излишне формальный подход к формированию учетной политики, при котором она становится просто документом, который организации предоставляют в налоговый орган во избежание проблем [5]. Разрабатывая учетную политику, каждая организация расставляет для себя приоритеты: максимально сблизить налоговый и бухгалтерский учет в целях экономии трудозатрат бухгалтерии, либо оптимизировать налоговые выплаты, сознательно выбирая усложнение учетных процедур:


1. Метод признания доходов в целях налогообложения прибыли. 

ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» использует кассовый метод признания доходов и расходов.  Я рекомендую использовать метод начисления. Положительной стороной метода начисления является то, что доходы организации уменьшают как оплаченные, так и неоплаченные расходы. Минус же этого метода состоит в том, что в состав доходов включается вся выручка независимо от того, расплатился покупатель за проданный ему товар или нет. Компании выгоден метод начисления, так как она:

-
часто получает авансы;

-
имеет постоянную задолженность перед поставщиками и подрядчиками;

-
не предоставляет своим клиентам коммерческих кредитов и отсрочек;

-
хочет сократить трудовые затраты, так как при кассовом методе образуются дополнительные  расхождения с бухгалтерским учетом – отложенные налоговые активы и обязательства. Согласно требованиям ПБУ 18/02 бухгалтеру придется отражать их в учете и отчетности. А это значительно увеличит его работу.

2.  Амортизационная премия. ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» не применяет амортизационную премию, хотя имеет право на списание 10% первоначальной стоимости основных средств  (не более 30 % - в отношении основных средств, относящихся к третьей - седьмой амортизационным группам) и (или) расходов, понесенных в случаях достройки, дооборудования, модернизации, реконструкции, технического перевооружения и частичной ликвидации основных средств. Безусловно, амортизационная премия позволит предприятию существенно экономить на налоге на прибыль.

3.  Способ оценки материальных расходов при списании сырья и материалов, используемых на производстве товаров.

 ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат» использует метод ФИФО. Но, в условиях инфляции метод ЛИФО позволяет уменьшить по сравнению с другими методами стоимость остатков материалов на конец отчетного периода и, соответственно, увеличить себестоимость продукции. Таким образом, предприятию более выгоден метод ЛИФО.

4. Выбор способа амортизации основных средств. 

Предприятие использует линейный метод. Но, нелинейный способ начисления амортизации достаточно эффективен с точки зрения «быстрого» списания стоимости амортизируемого имущества за счет амортизации по сравнению с линейным методом, особенно в самом начале эксплуатации, когда работа оборудования приносит наибольшую прибыль. Есть некоторые ограничения по применению нелинейного метода:

· данный метод целесообразно применять в отношении основных средств с высокой степенью морального износа;

· метод эффективен для основных средств со сравнительно коротким жизненным циклом 5-7 лет. Лучше получить налоговый эффект в течение 3-4 лет и продать их. В определенном смысле этот метод следует применять как дополнительный источник финансовых средств для внедрения более современной техники;

· нелинейный метод неэффективен по основным средствам с продолжительным сроком полезного использования 12-15 лет.

5. Создание резервов является одним из наиболее эффективных методов для оптимизации и временной отсрочки налоговых выплат. Организация вправе создавать резервы:

-
предстоящих расходов на ремонт в порядке, предусмотренном статьей 324 Налогового кодекса РФ;

-
предстоящих расходов на оплату отпусков в порядке, предусмотренном статьей 324.1 Налогового кодекса РФ;

-
на выплату ежегодного вознаграждения за выслугу лет и по итогам работы за год в порядке, предусмотренном статьей 324.1 Налогового кодекса РФ;

-
по гарантийному ремонту и гарантийному обслуживанию продаваемой продукции (товаров) в порядке, предусмотренном статьей 267 Налогового кодекса РФ;

-
по сомнительным долгам в порядке, предусмотренном статьей 266 Налогового кодекса РФ.


Создание резервов позволяет равномерно включать в расходы для целей исчисления налога на прибыль определенные виды затрат. В общем случае, формирование резервов целесообразно, если сумма созданного резерва больше фактических расходов. В этом случае в течение года будут признаваться расходы в сумме, большей, чем фактические, и только по окончании года (31 декабря) налогоплательщик должен будет включить в доход разницу, получив дополнительную выгоду на экономии авансовых платежей по налогу на прибыль. Отсрочка по уплате налога на прибыль при создании резервов достигается также в случае, если фактические расходы планируется произвести в конце года. В этой связи с начала года ежемесячно будут признаваться расходы на отчисления, несмотря на то, что самих расходов в начале года фактически нет.


При оптимизации через договорную политику предприятию необходимо провести анализ формы сделки, контрагентов, предмета и цены договора, установлении штрафных санкций. И на основании этого анализа сделать выбрать наиболее подходящих положений договора, что будет способствовать снижению налоговых платежей.


Значение договора в финансово-хозяйственной деятельности недооценивать нельзя. Дело в том, что большинство положений действующего гражданского законодательства имеют диспозитивный характер. Это означает, что стороны практически любого договора вправе решить в нем те или иные вопросы исключительно по своему усмотрению, не придерживаясь строго тех рекомендательных форм и конструкций, которые установлены в законе. Кроме того, юридически грамотно составленный договор - это гарантия успешного достижения преследуемых хозяйствующим субъектом целей и задач, в том числе и оптимизация налогов, а также эффективной защиты его прав и законных интересов. Напротив, некорректный и непродуманный договор практически неизбежно влечет возникновение проблем, причем не только в гражданско-правовом плане (споры по порядку исполнения договора, взыскание неустоек и штрафов за нарушение условий договора и т.д.), но и в ряде случаев от вида и содержания договора зависит тот или иной режим налогообложения [11].


Как правило, объект налогообложения возникает из сделок налогоплательщика, совершаемых на основании договора. Оптимизация договора является одним из основных инструментов оптимизации налогообложения. На начальном этапе налоговой оптимизации необходимо учесть все аспекты, непосредственно влияющие на режим налогообложения операции. Поэтому, при заключении, исполнении, разработке договора имеет смысл провести налогово-правовой анализ договора. Здесь, естественно, возникает вопрос: "Кто его будет выполнять", так как правило, на предприятиях, нет какой-либо специальной службы "налогового контроля". Как уже упоминалось выше, данная работа комплексная и требует соответствующего комплекса знаний различных специалистов. При этом здесь не подразумевается количество визирующих подписей на договоре  - если на договоре 15-20 подписей он от этого не станет лучше. Большое количество различных согласований и подписей рождает коллективную безответственность. Хуже и другая ситуация, когда договор вообще не смотрится и подписывается по чьему-либо указанию.


Таким образом, при планировании сделки необходимо выполнить ряд действий, направленных на предотвращение возможных неблагоприятных последствий. Фактически это сводится к анализу следующих элементов договора:

1) анализ участников договора;

Определение статуса контрагента по договору влияет на правильную организацию налогового и бухгалтерского учета. Из текста договора должно ясно следовать, кто является стороной в договоре (юридическое лицо, обособленное подразделение юридического лица, предприниматель, гражданин, иностранное юридическое лицо и т.д.). Наличие данных условий и четкое установление правового статуса участника договора позволяет определить два немаловажных момента:

· является ли контрагент плательщиком налога на добавленную стоимость;

· появляется ли у предприятия обязанность по удержанию налога у источника выплаты.

2) анализ вида деятельности;

Анализ вида деятельности необходим, прежде всего, при заключении договоров по видам деятельности, осуществление которых возможно только на основании лицензии или других аналогичных разрешений. Собственно, данный анализ и сводится к проверке наличия указанной лицензии у контрагента, разрешающей осуществление определенной деятельности. В связи с этим при анализе проекта договора необходимо уделять внимание на наличие в договоре указаний на лицензии (разрешения) на совершение соответствующих видов деятельности. При наличии каких-либо сомнений следует запросить у контрагента копию лицензии. Кроме того, следует отметить, что согласно п. 6 ст. 149 Налогового кодекса РФ освобождение от налога на добавленную стоимость льготируемых операций осуществляется при наличии лицензии на соответствующий вид деятельности. Отсутствие лицензии помимо гражданско-правовых последствий (когда договор может быть признан недействительным) может повлечь также неблагоприятные налоговые последствия.

3) анализ предмета договора;

При планировании порядка совершения сделки оцениваются налоговые последствия выбора формы и предмета договора. Иными словами, следует определить, что это за договор - услуга, подряд, купля-продажа, комиссия и пр. Если заключается договор купли-продажи, необходимо указать конкретное имущество, подлежащее передаче покупателю, если договор на оказание услуг, следует указать характер услуги и т.д. В особенности это касается смешанных договоров, по которым одновременно может передаваться имущество и оказываться услуги, работы. Четкое определение предмета договора необходимо для правильной организации бухгалтерского учета передаваемых материальных ценностей, выполняемых работ и услуг. Если из проекта договора непонятно, что именно является его предметом, то в него необходимо внести соответствующие уточнения.

4) анализ даты совершения операций, исполнение которых предусмотрено договором;

Текст договора должен четко фиксировать дату совершения операции, предусмотренную договором. Дата совершения операции касается следующих моментов:

- юридического, так как определяет переход права собственности на имущество (переход права пользования, владения и распоряжения), отчуждаемого по договору, возможность применения санкций, порядок расчетов и т.д.;

- бухгалтерского, так как фиксируется дата признания расходов и доходов в бухгалтерском учете;

- налогового, поскольку определяет дату признания расходов и доходов в налоговом учете.

Точное определение даты операции позволяет установить для покупателя момент оприходования приобретенного товара на соответствующих счетах бухгалтерского учета и момент включения в расходы соответствующих затрат. Для поставщика дата операции - момент ее отражения на счетах реализации и учета в целях налогообложения.

5) анализ порядка определения и формирования цены договора;

6) меры ответственности сторон по договору;

7) специальные положения и действия, которые стороны обязаны исполнить.


Грамотное применение максимального спектра льгот, предусмотренных действующим налоговым законодательством - один из самых эффективных инструментов налоговой оптимизации.


Льготы — одна из важнейших деталей внутреннего и внешнего налогового планирования. Теоретически льготы — один из способов для государства стимулировать те направления деятельности и сферы экономики, которые необходимы государству в меру их социальной значимости или из-за невозможности государственного финансирования. Практически же большинство льгот достаточно жестко лимитируют сегмент их использования. Льготы и их применение в значительной степени зависят от местного законодательства. Как правило, значительную часть льгот предоставляют местные законы [12].
Некоторые льготы, казалось бы не относящиеся к области деятельности непосредственно, становятся так называемыми косвенными льготами; компании попадают в число льготников по формальным причинам.


Налоговое законодательство предусматривает различные льготы: необлагаемый минимум объекта; изъятия из обложения определенных элементов объекта; освобождение от уплаты налогов отдельных лиц или категорий плательщиков; понижение налоговых ставок; целевые налоговые льготы, включая налоговые кредиты (отсрочки взимания налогов), прочие налоговые льготы.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Таким образом, проанализировав ОАО «Пятигорский хлебокомбинат», были сделаны следующие выводы.

Имущество Общества составляют основные фонды и оборотные средства, а также иное имущество, стоимость которого отражается на его самостоятельном балансе. На предприятии наблюдается стабильный финансовый результат деятельности на общем фоне снижения объема выручки от реализации в 2011 году,  что указывает на то, что предприятие не полностью использует свой производственный потенциал.. 

ОАО «Пятигорский хлебокомбинат» относится к первому типу финансовой устойчивости – абсолютная устойчивость. Такой тип финансовой устойчивости характеризуется тем, что все запасы предприятия покрываются собственными оборотными средствами, т.е. организация не зависит от внешних кредиторов.  Уменьшение периода оборачиваемости оборотных активов и запасов свидетельствует о росте эффективного использования, что положительно влияет на ликвидность и платежеспособность ОАО «Пятигорский хлебокомбинат»   

Предприятие  не выражает перспективную платежеспособность за счет всех оборотных активов (до 12 месяцев). Степень платежеспособности по текущим обязательствам показывает, что у ОАО «Пятигорский хлебокомбинат» высокая платежеспособность. Рост чистых активов свидетельствует о наращении собственного капитала организации в процессе осуществления хозяйственной деятельности, в первую очередь за счет добавочного капитала, резервного капитала и нераспределенной прибыли.

Финансовая независимость предприятия от внешних источников с 2009 года по 2011 год снизилась. Это означает, что обязательства организации покрываются собственными средствами все больше и больше. Также положительным  моментом для ОАО «Пятигорский хлебокомбинат» является увеличение  коэффициента финансирования на 5,8. Это означает, что организация может покрыть собственным капиталом заемные средства в 2011 году гораздо больше, чем в 2009 году. Более того, мы наблюдаем снижение финансовой зависимости предприятия от внешних кредиторов. Рентабельность предприятия за анализируемый период увеличилась, что свидетельствует об улучшении эффективности деятельности организации и об увеличении эффективности управления ее затратами. 

В ходе анализа системы налогообложения ОАО «Пятигорский  хлебокомбинат»  были выделены следующие проблемы:

· недостаточно внимания уделяется разработке приказа об учетной политике предприятия для целей налогообложения, как основного элемента налогового планирования;

· отсутствие налогового планирования на предприятии, что объясняется отсутствием соответствующего образования у работников бухгалтерии.
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