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Введение

Переход России к построению принципиально новых экономических отношений, повышение самостоятельности хозяйствующих субъектов в реализации финансовой политики, выход их на международные рынки коренным образом изменили условия функционирования организаций и поставили ранее не возникавшие проблемы, одной из которых является обеспечение стабильности экономического развития. Основой устойчивого роста и финансовой стабильности экономики России в рыночных условиях является финансовая устойчивость коммерческой организации как наиболее значимого структурного элемента экономической системы страны. Финансовая устойчивость служит залогом выживаемости и основой прочного положения хозяйствующего субъекта, в связи с чем оценка ее относится к числу наиболее важных экономических проблем в системе рыночных отношений, позволяющих внешним и внутренним субъектам анализа определить финансовые возможности организации в краткосрочном плане и на длительную перспективу. 

Целью курсовой работы является проведение анализа рыночной активности организации.

Достижение поставленной цели обеспечивается решением следующих основных задач:

- изучить теоретическое обоснование необходимости  оценки рыночной устойчивости организации;

- провести анализ состава, структуры и динамики основного капитала 

- провести расчет потребности в оборотных средствах исследуемой организации
- провести анализ показателей рыночной активности исследуемой организации.

Объектом исследования является ЗАО «УМЖК «Приморская соя». 

В данной работе были использованы материалы годовых отчетов за 2005– 2007 годы:

- бухгалтерский баланс (форма 1), который характеризует финансовое положение организации по состоянию на отчетную дату;

- отчет о прибылях и убытках (форма 2), характеризующий финансовые результаты организации за отчетный период;

 - отчет о движении денежных средств (форма 4), в котором отражены изменения в финансовом положении организации в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности; 

- а также первичные, накопительные и сводные документы предприятия.

Для исследования применялись методы экономического анализа: сравнения, элиминирования, процентирования, логический метод, графический метод, метод цепных подстановок и экономико-математический метод.

1 Теоретическое обоснование необходимости  оценки рыночной устойчивости организации

1.1 Необходимость и сущность оценки рыночной устойчивости организации

Для современной экономики России характерны нестабильность, непоследовательность налоговой, кредитно-валютной, страховой, таможенной, инвестиционной политики; потеря государственной поддержки в связи с изменением формы собственности без существенных изменений законодательной базы РФ; инфляция; подчиненность системы бухгалтерского учета целям налогообложения; неопределенность в поведении покупателей, поставщиков, конкурентов. Одно из основных препятствий на пути к стабильному экономическому росту - медленный процесс преобразований на уровне организаций (предприятий) в связи с неэффективностью системы их управления, а также отсутствием достоверной информации об экономическом состоянии организации, ее финансовой устойчивости, которая является важнейшей характеристикой финансово-экономической деятельности в условиях рынка. Для устранения негативных тенденций экономического развития в целях повышения стабильности деятельности хозяйствующих субъектов необходимо сконцентрировать внимание на обеспечении устойчивого развития организации как основного структурного элемента экономической системы страны. 

Преодоление кризисной ситуации в России, рыночная экономика и новые формы хозяйствования ставят ранее не возникавшие проблемы, одной из которых на сегодня является обеспечение экономической стабильности развития. Чтобы обеспечить «выживание» предприятия в условиях рынка управленческому персоналу требуется оценивать возможные и целесообразные темпы его развития с позиции финансового обеспечения, 
выявлять доступные источники средств, способствуя тем самым устойчивому положению и развитию хозяйствующих субъектов. Определение устойчивости развития коммерческих отношений необходимо не только для самих организаций, но и для их партнеров, которые справедливо желают иметь информацию о стабильности, финансовом благополучии и надежности своего заказчика или клиента. 

Оценка рыночной активности, позволяет руководству предприятия, собственникам и инвесторам оценить текущую деятельность предприятия и опреде​лить, на что они могут рассчитывать в будущем. 
Положением по бухгалтерскому учету “Бухгалтер​ская отчетность организации” (ПБУ 4/99), утвержден​ному приказом Минфина РФ от 06 августа  1999 г. №  43 н,   предусмотрено раскрытие в бухгалтерской (финансовой) отчетности информации о прибыли, при​ходящейся на одну акцию. Данная информация в соот​ветствии с Методическими рекомендациями о порядке формирования показателей бухгалтерской отчетности организации, утвержденными приказом Минфина РФ от 28 июня 2000 г. № 60н, приводится акционерным обществом справочно в отчете о прибылях и убытках. Кроме того, в пояснительной записке подлежит раскры​тию любая существенная для пользователей бухгалтерской (финансовой) отчетности информация в отноше​нии показателей прибыли (убытка) на акцию.

Акционерные общества раскрывают информацию о прибыли в расчете на одну акцию в двух величинах: базовой прибыли (убытка) на акцию и разводненной прибыли (убытка) на акцию. Целью раскрытия данной информации является обеспечение заинтересованных пользователей, в частности владельцев, информацией о прибыли предприятия в настоящем и будущем в связи с дивидендами, а также приростом (уменьшением) стои​мости доли каждого акционера, ростом (снижением) рыночной цены доли в будущем.

Ценная бумага обладает публичной достоверностью: вне зависимости от основания, по которому была выдана ценная бумага, обязанное лицо должно произвести исполнение по ней. Обязанное лицо должно лишь удостовериться в наличии в ценно бумаге необходимых реквизитов.
Приобретенные акции хранят в депозитарии или в кассе самой организации. В функции депозитария, как правило, входят хранение акций, получение дивидендов по ним и перепродажа по поручению владельца [7].

И.Е. Глушков считает, 
что ценные бумаги могут самостоятельно обращаться на рынке и быть независимым объектом купли-продажи или иных сделок, служить источником получения разового или регулярного дохода.

Акция — это эмиссионная ценная бумага, закрепляющая право ее владельца на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управлении акционерным обществом и на часть имущества, остающегося после его ликвидации. Она является бессрочной, т. е. обращается на рынке до тех пор, пока существует выпустившее ее акционерное общество (АО). Выпуская акции, корпорация набирает необходимые финансовые ресурсы, позволяющие ей осуществлять крупные инвестиционные проекты. Владелец этих акций приобретает право участия в собственности корпорации, возможность получать часть корпоративной прибыли (дивиденды). Размер дивидендов варьируется от 0 до 100% прибыли, соотношения между накапливаемой и потребляемой долями, инвестиционной политики и других факторов.
 Выделяют две категории акций: обыкновенные (иногда их называют простыми) и привилегированные. 
Для оценки текущей стоимости и доходности акций необходимо учитывать тип акции (привилегированные или простые), определенный или неопределенный срок ее обращения, вид дивидендных выплат (со стабильным, постоянно возрастающим или колеблющимся уровнем дивидендов).
Вложения организации в акции других организаций, котирующиеся на фондовой бирже, котировка которых регулярно публикуется, при составлении бухгалтерского баланса отражается на конец отчетного периода по рыночной стоимости, если последняя ниже стоимости, принятой к бухгалтерскому учету. На указанную разность производится образование в конце отчетного года резерва под обесценение вложений в ценные бумаги за счет финансовых результатов [1]. 

      В качестве ценных бумаг признаются лишь те, которые отвечают следующим требованиям:

- обращаемость на рынке;

- доступность для гражданского оборота;

- стандартность и серийность;

- документальность;

- регулируемость и признание государством;

- ликвидность;

- рискованность;

- обязательность исполнения.

Обращаемость - это способность ценной бумаги покупаться и продаваться на рынке, а также во многих случаях выступать в качестве самостоятельного платежного инструмента, облегчающего обращение других товаров.

Доступность для гражданского оборота - способность ценной бумаги не только покупаться и продаваться, но и быть объектом других гражданских отношений, включая все виды сделок (займа, дарения, хранения и т.п.)

Стандартность - ценная бумага должна иметь стандартное содержание (стандартность прав, которые предоставляет ценная бумага, стандартность сроков, мест торговли, правил учета и других условий доступа к указанным правам, стандартность сделок, связанных с передачей ценной бумаги из рук в руки, стандартность формы самой бумаги и т.п.)

Серийность - возможность выпуска ценных бумаг однородными сериями, классами.

Документальность. Ценная бумага - это всегда определенный документ, содержащий все предусмотренные законодательством реквизиты. Отсутствие хотя бы одного из них влечет недействительность ценной бумаги или перевод ее в разряд иных обязательственных документов.

Регулируемость и признание государством. Документы, претендующие на статус ценных бумаг, должны быть признаны государством в качестве таковых, что обеспечивает их хорошую регулируемость и доверие к ним. Плохо регулируемые и не признанные государством бумаги не могут претендовать на статус ценных.

Ликвидность - способность ценной бумаги быть быстро проданной, превратиться в денежные средства без потерь для держателя.

Рискованность - вероятности потерь, связанные с инвестициями в ценные бумаги и неизбежно им присущие.

Обязательность исполнения. Законодательство не допускает отказа от исполнения обязательства, выраженного ценной бумагой, если только не будет доказано, что ценная бумага попала к держателю неправомерным путем.

Показатели, используемые для оценки рыночной активности, приведены в таблице 21.
Таблица 1.1 - Показатели рыночной активности предприятия

	Показатель
	Экономическое содержание
	Расчет показателя
	Иные наиме​нования показателя, встречаю​щиеся в экономической литературе

	Прибыль на одну акцию
	Показывает долю прибыли, прихо​дящуюся на одну акцию
	Чистая прибыль к распределе​нию / Число обыкновенных акций (средневзвешенное количество обыкновенных акций) 
	1. Базовая прибыль (убыток) на акцию 

	Разводнен​ная прибыль на акцию
	Показывает долю прибыли, приходящейся на одну акцию, уменьшенную в результате возможного в будущем выпуска в связи с имеющимися обязательствами обыкновенных акций без соответствующего увеличения активов 
	Скорректиро​ванная чистая прибыль / Скорректированное средневзвешенное число обыкновенных акций
	 

	Балансовая стоимость одной акции
	Показывает, какая стоимость собст​венного капитала приходится на одну обыкновенную акцию 
	Акционерный капитал (Собственный капитал акции минус привиле​гированные акции) / Число находящихся в обращении обыкновенных акций
	1. Бухгалтерская стоимость акции 

	Соотноше​ние рыноч​ной цены акции и прибыли на одну акцию  
	Показывает, ка​кую сумму со​гласны заплатить инвесторы за единицу прибыли. Является самым популярным средством оценки предприятия инвесторами на рынке капитала 
	Рыночная цена акции / Прибыль на акцию 
	1 . Отношение цены акции к прибыли на акцию 

2. Цена акции 

	Соотноше​ние рыночной цены акции и прибыли на одну акцию
	Характеризует отношение инве​сторов к предприятию: превышение цены над балансовой стоимостью акции существенно у предприятий с более высокой прибылью на акционерный капи​тал 
	Рыночная цена одной акции / Балансовая стоимость одной акции 
	1. Отношение цены акции к бухгалтерской стоимости 

2. Коэффициент котировки акций 



	Норма ди​виденда 

 
	Показывает те​кущую доход​ность акции 
	Дивиденд на одну акцию / Рыночная стоимость акции 
	1. Дивиденд​ная доход​ность акции 



	Доля выпла​ченных дивидендов 
	Показывает долю прибыли, израсходованную на выплату дивидендов 
	Дивиденд на одну акцию / Чистая прибыль на одну акцию
	1. Дивиденд​ный выход 


1.2 Источники аналитической информации для оценки рыночной устойчивости организации

Информацией для расчета данных показателей рыночной активности является бухгалтерская (финансовая) отчетность, текущие дан​ные бухгалтерского учета и информация с биржевого и внебиржевого рынка ценных бумаг.

В составе основных форм бухгалтерской отчетности наиболее значимым документом для проведения анализа рыночной активности предприятия является форма № 3 «Отчет об изменениях капитала». Отчет об изменениях капитала должен раскрывать дополнительные  данные об изменениях в капитале (уставном, резервном добавочном, нераспределенной прибыли (непокрытом убытке)) организации (остатки на начало отчетного года, поступление (уменьшение) за отчетный период, остатки на конец отчетного года).

Отчет об изменениях капитала должен содержать как минимум данные о величине капитала на начало отчетного периода об увеличении капитала с выделением раздельно увеличения за счет дополнительного выпуска акций, за счет переоценки имущества за счет прироста имущества, за счет реорганизации юридического лица (слияния, присоединения), за счет доходов которые в соответствии с правилами бухгалтерского учета и с четности относятся непосредственно на увеличение капитала, об уменьшении капитала с выделением раздельно уменьшения за счет уменьшения номинала акций, за счет уменьшения количества акций, за счет реорганизации юридического лица (разделение, выделение), за счет расходов, которые в соответствии с правилами бухгалтерского учета и отчетности относятся непосредственно в уменьшение капитала, о величине капитала на конец отчетного периода.

Справочно в отчете об изменениях капитала коммерческие организации отражают данные о стоимости чистых активов для оценки степени ее ликвидности.

Справочно в отчете об изменениях капитала организация также отражает данные о направлениях использования поступлений из бюджета и внебюджетных фондов (в части расходов по обычным видам деятельности и капитальным вложениям во внеоборотные активы) и в сравнении с предыдущим отчетным годом.

1.3  Краткая характеристика исследуемой организации

Закрытое акционерное общество «Уссурийский масложиркомбинат «Приморская соя» (сокращенное наименование ЗАО «УМЖК «Приморская соя») образовано решением учредителя 7 октября 1998 года, зарегистрированного отделом регистрации предприятий и предпринимателей муниципального образования г. Уссурийска и уссурийского района Приморского края 03.11.98 года. 

Общество создано с целью удовлетворения общественных потребителей в товарах, работах и услугах коммерческого характера, способствующего развитию предпринимательства, а также для извлечения прибыли. 

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» является крупнейшим производителем продуктов первой необходимости на Дальнем Востоке. Предприятие находится в транспортной близости к порту г. Владивосток, что позволяет кроме российского сырья закупать сырьё за границей и доставлять его морским транспортом, а также железнодорожным и автомобильным. Ближайшей железнодорожной станцией является станция города Уссурийска, а расстояние до краевого центра  -  города Владивостока – 120 км. 

Место нахождения комбината и постоянно действующего исполнительного органа: Россия, 692503, Приморский край, г. Уссурийск, ул. Волочаевская, 120.

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» создано на базе УМЖК, основанного в 1927 году и является крупнейшим на Дальнем Востоке России производителем растительного масла, соевого шрота, маргариновой продукции. В процессе производства предприятие плавно наращивает темпы роста, всё больше завоёвывая рынки сбыта как в Приморском крае, так и за его пределами.

 В городе Уссурийске продукция поставляется в фирменные магазины (ул. Волочаевская, 120, 122, ул. Муравьёва, 71-а), а также во всю сеть магазинов города. 

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» представляет собой комплекс заводов и цехов, связанных между собой единым технологическим процессом.  В состав его входят: маслоэкстракционный завод с цехом по переработке и хранению сырья и фосфатидным цехом, гидрозавод по производству саломаса с электролизерным цехом и цехами по рафинации и расфасовке растительного масла, маргариновый завод, завод по производству хозяйственных и туалетных мыл, майонезный цех. 

Кроме того, имеется ряд вспомогательных цехов: ТЭЦ, механическая мастерская, электроцех, маслосливной участок, цех КИПиА элеватор для хранения сои.

«Приморская соя» оснащено сложным технологическим оборудованием и вырабатывает разнообразную продукцию для нужд населения и народного хозяйства страны.  

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» (правопреемник Уссурийского масложиркомбината) в 2007 году осуществлял следующие виды деятельности: производство масложировой и пищевой продукции, переработка сельскохозяйственной продукции (соя), торговая деятельность (оптовая и розничная), деятельность в сфере ремонта и технического обслуживания транспортных средств, сдача помещений в аренду, оказание услуг теплоснабжения и горячего водоснабжения, услуги автостоянки; медицинская деятельность и переработка давальческого сырья, осуществляет организацию ярмарок, демонстраций продукции, аукционов и конкурсов, внешнеэкономической деятельностью по экспорту товаров, услуг и ценных бумаг.

Главной особенностью комбината является сезонность производства сырья. Основным сырьем является соя, выращиваемая в Приморском крае и Амурской области. Удалённость комбината от своих поставщиков и покупателей весьма неоднородна. Они находятся в разных городах России и за рубежом (г. Москва, г. Санкт-Петербург, г. Благовещенск, г. Владивосток, г. Находка, г. Новосибирск и другие). Акционерами – владельцами акций являются: ЗАО “ИСТ – Холдинг  Групп” – 99,7%; Малышев Э.В. – 0,3%.  Обществом зарегистрирован в Амурской области филиал по обеспечению ресурсами.  В период с 1999 по 2004 год создано структурное подразделение – Арсеньевская торговая база, действующее на основании Положения о структурном подразделении. А так же дочерние предприятия ЗАО «Агроальянс «Приморская соя», ООО «Приморский рис», ООО Агрофирма «Кировская».  В г. Уссурийск имеются структурные подразделения: магазины №1, №2, №3, «Центральный», торговая база. Руководителем ЗАО «УМЖК «Приморская соя» является Попов Ю.И., главным бухгалтером – Мишура О. Ф.

Основные технико-экономические показатели деятельности предприятия представлены в следующей таблице:
Таблица 1.1 – Основные технико-экономические показатели деятельности ЗАО «УМЖК   «Приморская соя»
	Показатели 
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.
	 2007 г. к 2005 г., %

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	24337
	24337,5
	25624
	105,3

	Среднегодовая численность работников занятых в основном производстве, чел.
	726
	670
	615
	84,7

	Стоимость товарной продукции, тыс. руб.
	773118,9
	520192
	812327
	105,1

	Фондоотдача, руб. 
	31,8
	21,4
	31,7
	99,8

	Фондоемкость, руб. 
	0,0315
	0,0468
	0,0315
	100,2

	Фондовооруженность труда, тыс. руб.
	33,52
	36,32
	41,67
	124,3

	Среднегодовая численность работников, чел. 

в том числе: производственно-промышленный персонал
	783

726
	719

670
	628

615
	80,2

84,7

	Фонд оплаты труда тыс. руб.
	64398
	62861
	58712
	91,2

	Себестоимость валовой (товарной) продукции, тыс. руб.
	764217
	511847
	735292
	96,2

	Прибыль (убыток от продаж), тыс. руб.
	8902
	-12143
	50909
	571,9

	Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс.руб..
	-20782
	-13843
	34565
	-166,3

	Уровень рентабельности производства, %
	-2,7
	-2,7
	4,7
	-172,9

	Уровень рентабельности продаж, %
	1,2
	-2,3
	6,3
	544,3


По данным таблицы 1.1 можно сделать вывод, что  в 2007 году фондоотдача снизилась по отношению к 2005 году на 0,2 % и составила 31,7 руб., что означает на 1 руб. ОПФ приходится 31,7 руб. реализованной продукции. Увеличение фондоотдачи в 2007 году по сравнению с 2006 годом произошло за счет увеличения выручки от реализации продукции на 56 %. Так как фондоемкость является обратным показателем фондоотдачи, то, следовательно, снижение фондоемкости в 2007 году по сравнению с 2006 годом обусловлено теми же причинами. В 2007 году фондоемкость составила 0,0315  руб. 

Фондовооруженность труда в 2007 году составила 41,67 тыс. руб., что означает, что  стоимость производственных основных фондов в расчете на одного среднегодового работника увеличилась на 24,3 %, по сравнению с 2005 годом. 
По сравнению с 2005 годом среднегодовая численность работников в 2007 году сократилась на 155 человек и составила 628 человек, что связано с сокращением производственно-промышленного персонала на 111 человека (на 15,3%). 

Анализ финансового результата деятельности комбината показал, что в 2007 году по сравнению с 2005 годом рентабельность продаж увеличилась в 5,4 раза. В 2007 году в 5,7 раз больше предприятие получило прибыль от реализации продукции. Это связано, прежде всего, со снижением полной себестоимости и увеличение  выручка от реализации продукции.

Изменение финансового результата свидетельствует о том, что в 2007 году по сравнению с 2005 предприятие более  эффективно использовало свой производственный потенциал.
2 Оценка рыночной активности организации

2.1 Расчет потребности в оборотных средствах исследуемой организации

Тесно взаимосвязанные и взаимообусловленные задачи комплексного оперативного управления текущими активами и текущими пассивами предприятия сводятся к: 

1) превращению текущих финансовых потребностей предприятия в отрицательную величину; 

2) ускорению оборачиваемости оборотных средств предприятия; 

3) выбору наиболее подходящего для предприятия типа политики комплексного оперативного управления текущими активами и текущими пассивами. 

В текущей хозяйственной деятельности предприятие испытывает краткосрочные потребности в денежных средствах: необходимо закупать сырье, оплачивать топливо, формировать запасы, предоставлять отсрочки платежа покупателям и т.д. Разница между текущими активами и текущими пассивами представляет собой чистый оборотный капитал предприятия. Его еще называют работающим, рабочим капиталом или собственными оборотными средствами Текущие финансовые потребности – это разница между текущими активами (без денежных средств) и кредиторской задолженностью, или, что то же, недостаток собственных оборотных средств (потребность в кредите).

Баланс 

	Собственные оборотные средства
	 
	Фиксированные активы
34860356 т.р.
	Собственные средства
78704988 т.р.
	 

	
	
	
	
	

	Текущие активы
-
Текущие обязательства
=
	 
	Денежные средства
19431645 т.р.
	Текущие активы
401035072 т.р.
	Долгосрочные обязательства
17805051 т.р.
	 
	Собственные средства
+
Долгосрочные обязательства
-
Основные активы
=

	
	 
	Текущие финансовые потребности
-601962 т.р.
	
	
	 
	

	 
	 
	 
	 
	
	Текущие обязательства
339385389 т.р.
	 
	 
	 

	
	
	
	 
	 
	
	

	401035072 - 339385389 = 
	 
	Чистый оборотный капитал
61649683 т.р.
	 
	= 78704988 + 17805051 - 34860356


Таблица 2.1 - Определение текущих финансовых потребностей ЗАО "УМЖК "Приморская соя" для осуществления операционной деятельности
	Наименование показателя
	за 2006 г.
	за 2007 г.
	Изменение

	1. Среднедневная выручка от реализации, тыс.руб.
	1444977.86
	2256463
	811485.14

	2. Запасы сырья, готовой продукции, НДС тыс.руб.
	192499047
	169099897
	-23399150

	3. Долговые права к клиентам, тыс.руб.
	78942493
	169683530
	90741037

	4. Долговые обязательства, тыс.руб.
	252834407
	339385389
	86550982

	5. Текущие финансовые потребности, тыс.руб.
	18607133
	-601962
	-19209095

	6. Текущие финансовые потребности, дней
	12.88
	-0.27
	-13.15

	7. Текущие финансовые потребности, %
	3.58
	-0.07
	-3.65


Стоимость собственных оборотных средств предприятия эквивалентна 7.49% годового оборота и составляет 61649683 тыс.руб. При этом наблюдается полное отсутствие текущих финансовых потребностей. Таким образом, сумма чистого оборотного капитала и текущих финансовых потребностей составляет свободный остаток денежной наличности в размере 62251645 тыс. руб.
Предприятие обладает собственными оборотными средствами, достаточными для финансирования основных средств, и генерирует свободный остаток денежной наличности. 1% собственный оборотных средств идут на покрытие операционных потребностей, а 100% представляют собой свободный остаток денежных средств, из которого можно надеяться оплатить ближайшие расходы, сформировать необходимый страховой запас и при хорошем раскладе сделать краткосрочные финансовые вложения. 

В данном случае речь идет о весьма здоровом равновесии в том, что касается балансирования потребностей с источниками их финансового обеспечения. Генерируется небольшой излишек наличности. Совсем как физическое лицо, предприятие поддерживает плюсовой остаток на своем счете в банке как резерв на случай непредвиденных расходов. 

Чтобы предприятию окончательно быть признанным «здоровым», это равновесие должно быть постоянным, т.е. наблюдаться в течении нескольких лет. Предприятию надо быть бдительным, чтобы обеспечить поддержание такого равновесия.

На изменение размера чистого рабочего капитала соотношение источников финансирования оборотных активов оказывает решающее влияние. Если при неизменном объеме краткосрочных финансовых обязательств будет расти доля оборотных активов, финансируемых за счет собственных источников и долгосрочного заемного капитала, то размер чистого рабочего капитала будет увеличиваться. 

Выбор соответствующих источников финансирования оборотных активов в конечном итоге определяет соотношение между уровнем эффективности использования капитала и уровнем риска финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия. С учетом этих факторов и строится политика управления финансированием оборотных активов. 

Суть политики комплексного оперативного управления текущими активами и текущими пассивами состоит, с одной стороны в определении достаточного уровня и рациональной структуры текущих активов, а с другой стороны – в определении величины и структуры источников финансирования текущих активов. 

Таблица 2.2 - Определение типов политики управления текущими активами и политики управления текущими пассивами на ЗАО "УМЖК "Приморская соя" 

	Наименование показателя
	за 2006
	за 2007
	Изменение

	1. Выручка от продаж,, тыс.руб.
	520192031
	812326679
	292134648

	2. Чистая прибыль (убыток), тыс.руб.
	-12147522
	23324118
	35471640

	3. Текущие активы, тыс.руб.
	316348789
	401035072
	84686283

	4. Основные активы, тыс.руб.
	24022870
	34860356
	10837486

	5. Общая сумма активов, тыс.руб.
	340371659
	435895428
	95523769

	6. Собственный капитал, тыс.руб.
	55380870
	78704988
	23324118

	7. Краткосрочный кредит, тыс.руб.
	252834407
	339385389
	86550982

	8. Удельный вес текущих активов в общей сумме всех активов, %
	92.94
	92
	-0.94

	9. Экономическая рентабельность (убыточность) активов, %
	-3.56
	5.35
	8.91

	10. Период оборачиваемости оборотных средств, оборотов
	1.64
	2.03
	0.39

	11. Собственные оборотные средства, тыс.руб.
	31358000
	43844632
	12486632

	12. Удельный вес краткосрочных кредитов в общей сумме всех пассивов, %
	74.28
	77.86
	3.58

	13. Тип политики управления текущими активами
	агрессивная
	агрессивная
	x

	14. Тип политики управления текущими пассивами
	умеренная
	умеренная
	x


Предприятие не ставит никаких ограничений в наращивании текущих активов, держит значительные денежные средства, имеет значительные запасы сырья и готовой продукции и, стимулируя покупателей, раздувает дебиторскую задолженность – удельный вес текущих активов в общей сумме всех активов высок, а период оборачиваемости оборотных средств длителен. 

На предприятии наблюдается нейтральный (средний) уровень краткосрочного кредита в общей сумме всех пассивов предприятия. Это является признаком умеренной политики управления текущими пассивами.

Таблица 2.3 - Матрица выбора политики комплексного оперативного управления текущими активами и текущими пассивами

	Политика управления текущими пассивами
	Политика управления текущими активами

	
	Консервативная
	Умеренная
	Агрессивная

	Агрессивная
	Не сочетается
	Умеренная ПКОУ
	Агрессивная ПКОУ

	Умеренная
	Умеренная ПКОУ
	Умеренная ПКОУ
	Умеренная ПКОУ

	Консервативная
	Консервативная ПКОУ
	Умеренная ПКОУ
	Не сочетается


На предприятии сочетаются агрессивная политика управления текущими активами и умеренный тип политики управления текущими пассивами. Таким образом, комплексную политику оперативного управления можно также охарактеризовать как умеренную.

Предприятие придерживается «центристской политики» в управлении текущими активами и пассивами. Для того, чтобы увеличить размер чистого оборотного капитала, необходимо сменить политику управления текущими активами с агрессивной на умеренную, т.е. снизить долю оборотных средств в общей сумме активов. В этом случае при незначительном снижении финансовой устойчивости и платежеспособности увеличатся эффективное собственного капитала, а также снизиться средневзвешенная стоимость всего капитала предприятия.

2.2 Анализ показателей рыночной активности исследуемой организации
Проведем анализ деловой активности предприятия  ЗАО «УМЖК «Приморская соя» за 2006-2007 гг. Для этого  необходимо рассчитать следующие коэффициенты:

	1. Коэффициент общей оборачиваемости имущества (ресурсов) (Д1) характеризует скорость оборота (в количестве оборотов за период) всего имущества предприятия.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д1 2006
	1.452
	 

	(стр.300к+стр.300н)/2
	Д1 2007
	2.093
	 

	 
	Изменение
	0.641
	

	Повышается общая оборачиваемость имущества (ресурсов) в отчетном периоде по сравнению с предыдущем периодом.

	2. Коэффициент оборачиваемости мобильных средств (Д2) характеризует скорость оборота всех оборотных средств предприятия (как материальных, так и денежных).

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д2 2006
	1.548
	 

	(стр.290н+стр.290к)/2
	Д2 2007
	2.265
	 

	 
	Изменение
	0.717
	

	Повышается оборачиваемость всех оборотных средств.

	3. Коэффициент оборачиваемости запасов (Д3), исходя из объема продаж, показывает число оборотов запасов за анализируемый период.

	            Стр.010(Ф.№2)             
	Д3 2006
	2.628
	 

	(стр.210к+стр.210н)/2
	Д3 2007
	4.532
	 

	 
	Изменение
	1.904
	

	Повышается оборачиваемость запасов, исходя из объема продаж.

	3.1. Коэффициент оборачиваемости запасов (Д3.1), исходя из объема затрат, включающим себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг, а также коммерческие и управленческие расходы,  показывает число оборотов запасов за анализируемый период.

	Стр.020+стр.030+стр.040(Ф.№2)
	Д3.1 2006
	2.689
	 

	(стр.210к+стр.210н)/2
	Д3.1 2007
	4.248
	 

	 
	Изменение
	1.559
	

	Повышается оборачиваемость запасов, исходя из объема затрат.

	4. Коэффициент оборачиваемости денежных средств (Д4) характеризует скорость оборота денежных средств. 



	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д4 2006
	169.217
	 

	(стр.260н+стр.260к)/2
	Д4 2007
	70.195
	 

	 
	Изменение
	-99.022
	

	Снижается оборачиваемость всех денежных средств.

	5. Коэффициент оборачиваемости средств в расчетах (всей дебиторской задолженности) (Д5)  характеризует расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного предприятием. Значение этого коэффициента на предприятиях особенно велико в настоящее время, в условиях неплатежей.

	

	                    Стр.010(Ф.№2)                    
	Д5 2006
	6.554
	 

	((стр.230к+стр.240к)+(стр.230н+стр.240н))/2
	Д5 2007
	6.535
	 

	 
	Изменение
	-0.019
	

	Снижается оборачиваемость средств в расчетах. Увеличивается отвлечение средств предприятия, в форме дебиторской задолженности, из хозяйственного оборота. Увеличивается кредитование этими средствами других предприятий. Увеличиваются потери предприятия от инфляционного обеспечения дебиторской задолженности.

	5.1. Коэффициент оборачиваемости средств в расчетах (дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты) (Д5.1). характеризует расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного предприятием.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д5.1 2006
	0
	 

	(стр.230н+стр.230к)/2
	Д5.1 2007
	0
	 

	 
	Изменение
	0
	

	В течении всего анализируемого периода отсутствовала дебиторская задолженность платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты.

	5.2. Коэффициент оборачиваемости средств в расчетах (дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течении 12 месяцев после отчетной даты) (Д5.2), характеризует расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного предприятием.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д5.2 2006
	6.554
	 

	(стр.240н+стр.240к)/2
	Д5.2отчетный
	6.535
	 

	 
	Изменение
	-0.019
	

	Снижается оборачиваемость средств - дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течении 12 месяцев после отчетной даты. Увеличивается отвлечение средств предприятия, в форме данного вида дебиторской задолженности из хозяйственного оборота. Увеличивается кредитование этими средствами других предприятий.

	6. Срок оборачиваемости средств в расчетах (Д6)  характеризует средний срок погашения  всей дебиторской задолженности в днях:

	D6 = Анализируемый период(дней)/D5
	Д6 2006
	54.9
	дней

	период
	Д6 2007
	55.1
	дней

	
	Изменение
	0.2
	

	Увеличивается срок оборачиваемости средств в расчетах - всей дебиторской задолженности. Отрицательная тенденция.

	6.1. Срок оборачиваемости дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, характеризует средний срок погашения этой дебиторской задолженности в днях:

	D6.1 = Анализируемый период(дней)/D5.1
	Д6.1 2006
	0
	

	период
	Д6.12007
	0
	

	
	Изменение
	0
	

	В течении всего анализируемого периода отсутствовала дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты.

	6.2. Срок оборачиваемости дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течении 12 месяцев после отчетной даты, характеризует средний срок погашения этой дебиторской задолженности в днях:

	D6.2 = Анализируемый период(дней)/D5.2
	Д6.2 2006
	54.9
	дней

	период
	Д6.2 2007
	55.1
	дней

	
	Изменение
	0.2
	

	Увеличивается срок оборачиваемости дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течении 12 месяцев после отчетной даты. Отрицательная тенденция.

	7. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности характеризует расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного предприятию.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д7 2006
	11.285
	 

	(стр.620н+стр.620к)/2
	Д7 2007
	15.133
	 

	 
	Изменение
	3.848
	

	Повышается оборачиваемость кредиторской задолженности. Предприятие более интенсивно стало использовать в своем обороте средства других предприятий.

	8. Срок оборачиваемости кредиторской задолженности характеризует средний срок возврата долгов предприятия по текущим обязательствам в днях:

	D8 = Анализируемый период(дней)/D7
	Д8 2006
	31.9
	дней

	период
	Д8 2007
	23.8
	дней

	
	Изменение
	-8.1
	

	Сокращается срок оборачиваемости кредиторской задолженности. Предприятие ускорило расчеты по своим текущим обязательствам. Положительная тенденция в условиях снижения инфляции.

	9. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала характеризует скорость оборота собственного капитала.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д9 2006
	8.465
	 

	(стр.490н+стр.490к)/2
	Д9 2007
	12.117
	 

	 
	Изменение
	3.652
	

	Повышается оборачиваемость собственного капитала.

	10. Коэффициент отдачи нематериальных активов характеризует эффективность использования нематериальных активов.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д10 2006
	22601.322
	 

	(стр.110н+стр.110к)/2
	Д10 2007
	42794.578
	 

	 
	Изменение
	20193.256
	

	Повышается эффективность использования нематериальных активов.

	11. Фондоотдача основных средств характеризует эффективность использования основных средств предприятия.

	      Стр.010(Ф.№2)      
	Д11 2006
	41.147
	 

	(стр.120н+стр.120к)/2
	Д11 2007
	67.019
	 

	 
	Изменение
	25.872
	

	Повышается эффективность использования основных средств.


Важнейшей характеристикой операционного цикла, существенно влияющей на объем, структуру и эффективность использования оборотных активов, является его продолжительность. Она включает период времени от момента расходования предприятием денежных средств на приобретение входящих запасов материальных оборотных активов до поступления денег от дебиторов за реализованную им продукцию. 

Принципиальная формула, по которой рассчитывается продолжительность операционного цикла предприятия, имеет вид: 
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где ПОЦ - продолжительность операционного цикла предприятия, в днях;

ПОМЗ - продолжительность оборота запасов сырья, материалов и других материальных факторов производства в составе оборотных активов, в днях;

ПОГП - продолжительность оборота запасов готовой продукции, в днях;

ПОдз - продолжительность инкассации текущей дебиторской задолженности, в днях.

В процессе управления оборотными активами в рамках операционного цикла выделяют две основные его составляющие:

1) производственный цикл предприятия;

2) финансовый цикл (или цикл денежного оборота) предприятия.

Производственный цикл предприятия характеризует период полного оборота материальных элементов оборотных активов, используемых для обслуживания производственного процесса, начиная с момента поступления сырья, материалов и полуфабрикатов на предприятие и заканчивая моментом отгрузки изготовленной из них готовой продукции покупателям.

Продолжительность производственного цикла предприятия определяется по следующей формуле: 
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где ППЦ - продолжительность производственного цикла

предприятия, в днях;

ПОСМ - период оборота среднего запаса сырья, материалов и полуфабрикатов, в днях;

ПОНЗ - период оборота среднего объема незавершенного производства, в днях;

ПОГП - период оборота среднего запаса готовой продукции, в днях;

Финансовый цикл (цикл денежного оборота) предприятия представляет собой период времени между началом оплаты поставщикам полученных от них сырья и материалов (погашением кредиторской задолженности) и началом поступления денежных средств от покупателей за поставленную им продукцию (погашением дебиторской задолженности). 

Продолжительность финансового цикла (или цикла денежного оборота) предприятия определяется по следующей формуле: 

ПФЦ = ППЦ + ПОДЗ-ПОКЗ,

где ПФЦ - продолжительность финансового цикла (цикла денежного оборота) предприятия, в днях; 

ППЦ - продолжительность производственного цикла предприятия, в днях;

ПОдз - средний период оборота текущей дебиторской задолженности, в днях;

ПОКЗ - средний период оборота текущей кредиторской задолженности, в днях.

	Длительность производственного цикла (Д12) 

	Д12 = Д6+Т/Д3.1-Д8
	Д12 2006
	133,8
	дней

	 
	Д12 2007
	84,7
	дней

	 
	Изменение
	-49.1
	

	За исследуемый период деловая активность предприятия улучшилась. Об этом говорит уменьшение производственного цикла на 49,1 день. 

	Длительность финансового цикла (Д13) 

	Д12 = Д6+Т/Д3.1-Д8
	Д13 2006
	156.9
	дней

	 
	Д13 2007
	116
	дней

	 
	Изменение
	- 40.9
	

	Финансовый цикл предприятия снизился на 40,9 дней. Данный факт говорит о  повышении инвестиционной привлекательности предприятия.

 


Заключение
      ЗАО «УМЖК «Приморская соя» осуществляет коммерческую торговлю продукцией, товарами народного потребления, продуктами питания (мыло, майонез, масло растительное, маргарин, жир кулинарный и жир кондитерский, шрот соевый). Также предприятие занимается хранением своей и сторонней продукции, медицинской деятельностью и переработкой давальческого сырья, осуществляет организацию ярмарок, демонстраций продукции, аукционов и конкурсов, внешнеэкономической деятельностью по экспорту товаров, услуг и ценных бумаг.

      ЗАО «УМЖК «Приморская соя» обладает маслобойной специализацией.

       В целом предприятие кредитоспособно и может заплатить по своим краткосрочным обязательствам и долгам.

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» на момент составления баланса является платежеспособным. Превышение суммы быстрореализуемых активов над краткосрочными обязательствами указывает на то, что краткосрочные пассивы как на начало, так и на конец отчетного периода могут быть полностью погашены средствами в расчетах. 
Доля оборотных средств в активах составляет 92 %, что соответствует рекомендованным значениям. 
Рассчитав коэффициент утраты платежеспособности, принявший значение ниже 1, можно сделать вывод, что у ЗАО «УМЖК «Приморская соя» отсутствует реальная возможность утратить свою платежеспособность в ближайшее время.

На предприятии сочетаются агрессивная политика управления текущими активами и умеренный тип политики управления текущими пассивами. Таким образом, комплексную политику оперативного управления можно также охарактеризовать как умеренную.

Предприятие придерживается «центристской политики» в управлении текущими активами и пассивами. Для того, чтобы увеличить размер чистого оборотного капитала, необходимо сменить политику управления текущими активами с агрессивной на умеренную, т.е. снизить долю оборотных средств в общей сумме активов. В этом случае при незначительном снижении финансовой устойчивости и платежеспособности увеличатся эффективное собственного капитала, а также снизиться средневзвешенная стоимость всего капитала предприятия.

ЗАО «УМЖК «Приморская соя» пытается из года в год расширять производство, путем приобретения современного оборудования и внедрения новых технологий, что в сегодняшних условиях строгой конкуренции очень хорошо, но это процесс идет не так быстро, как хотелось бы, материально-техническая база на комбинате устаревает и подлежит списанию из-за износа. Во многом недостаток средств обуславливается не привлечение инвесторов со стороны, а полное самофинансирование. Тем не менее, руководство предприятия ведет активную благотворительную деятельность, осуществляет спонсорские поддержки. 
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